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Expo San Juan Minera 2026, 
un encuentro para la historia

L uego de la finalización de la X Edición de la Expo 
San Juan Minera, llevada a cabo en la provincia 
cuyana del 21 al 23 de mayo, quedó flotando 
una sensación de que “algo fuerte estaría por 

ocurrir”: una serie de factores que combinan el recurso 
geológico de Argentina –y de San Juan en particular-, la 
posibilidad de que Argentina se pueda convertir en un 
actor crítico en la provisión de elementos críticos –co-
bre y litio- en el camino hacia la transición energética, 
sumado al apoyo y validez de la actividad por parte de 
las comunidades, observada en miles de estudiantes 
y ciudadanos que recorrieron la Expo en búsqueda de 
información acerca de una actividad que ya ha mate-
rializado un cambio socioeconómico en la provincia, y 
que podría sumarse a una segunda oleada, en este caso 
asociado al metal rojo”, editorializaba Panorama Minero 
en mayo de 2024. 

Luego de dos años, con más de 43.000 asistentes, más 
de 4.100 estudiantes, casi 50 países representados, cer-
ca de 400 stands, más de 230 periodistas acreditados, y 
la capacidad hotelera de la provincia de San Juan total-
mente colapsada evidencia que, al cierre de la XI Expo 
San Juan Minera que acaba de finalizar, la sensación 
percibida en mayo de 2024 ha evolucionado desde el 

“algo fuerte estaría por ocurrir” al “algo fuerte está co-
menzando a ocurrir”. 

La presentación de solicitudes de adhesión al RIGI (Ré-
gimen de Incentivo a las Grandes Inversiones) de distin-
tos proyectos mineros en Argentina, y de la provincia de 
San Juan en particular, con algunos casos ya aprobados, 
invita a pensar que se está comenzando a andar el cami-
no hacia una Argentina minera. La experiencia ganada 
a lo largo de las décadas, y las proyecciones que se pre-
sentan, dejan en claro la magnitud y la escala de un seg-
mento industrial llamado a transformar la provincia de 
San Juan. El interés de jóvenes estudiantes en búsqueda 
de información, muy posiblemente trabajadores o pro-
veedores mineros en el futuro, así como la participación 
de ejecutivos y trabajadores consolidados en rondas de 
capacitación, y la presencia de público en general en pro-
ceso de consulta reafirma el movimiento incipiente que, 
probablemente, se defina como transformación en mar-
cha en la Expo San Juan 2028 con el inicio de la construc-
ción de algún proyecto asociado al metal rojo. 

A lo largo de sus primeros 50 años, Panorama Minero 
ha sido un testigo directo de la evolución minera de Ar-
gentina, acompañando una transformación sin punto 
de retorno. 

EDITORIAL
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Con asistencia 
récord, la Expo San 
Juan Minera 2026 
reflejó el optimismo 
de la industria
Del 6 al 8 de mayo, la XI edición de la exposición 
internacional reunió a más de 43.000 participantes 
y se convirtió en el escenario para la creación de la 
Mesa Federal Minera

L a Expo San Juan Minera 2026, organizada 
por Panorama Minero, volvió a consolidar-
se como uno de los principales encuentros 
de la industria en Argentina. El evento re-

unió a miles de visitantes durante tres jornadas 
abiertas a toda la comunidad, con una destacada 
participación de familias, estudiantes de escue-
las primarias, secundarias y técnicas interesados 
en conocer el presente y las perspectivas de la 
actividad.

La exposición contó con la presencia de fun-
cionarios nacionales, siete gobernadores, repre-
sentantes diplomáticos, académicos, gremiales y 
referentes del sector, además de más de 30 com-
pañías mineras y 400 empresas proveedoras de 
bienes y servicios.

El fuerte interés generado por los proyectos 
vinculados al cobre quedó reflejado en la gran 
convocatoria y en el nivel de actividad registrado 
durante toda la feria. Empresas mineras en dis-
tintas etapas de desarrollo compartieron avan-
ces, planes de inversión y perspectivas para los 
próximos años.

Desarrollada en el Estadio del Bicentenario, en 
el departamento Pocito, la Expo se consolidó 
como un espacio de encuentro entre la comuni-
dad, el sector privado y las instituciones vincula-
das a la minería. El evento permitió acercar infor-
mación sobre la actividad, exhibir innovaciones 
tecnológicas y mostrar el potencial de una indus-
tria que despierta crecientes expectativas en San 
Juan y en el resto del país. 



Optical Technologies

EL EVENTO EN NÚMEROS
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Acto Inaugural

Expo San Juan Minera, reflejo
de la evolución y proyección

minera provincial

La apertura de la Expo San Juan Minera 2026 reunió a embajadores, provincias y 
referentes del sector ante el potencial inversor de la industria minera

E n su XI edición, la Expo San Juan 
Minera ratificó el posicionamien-
to de San Juan como un polo de 
desarrollo capaz de atraer inver-

siones de escala global. Organizada por 
PANORAMA MINERO de manera ininte-
rrumpida desde 2006, la exposición refleja 
el profundo impacto económico y social 
que la actividad minera ha generado en la 
provincia durante las últimas dos décadas. 
Este crecimiento se expresa también en el 
fortalecimiento de la cadena de valor local, 
donde la contratación de bienes y servicios  
y la demanda de capital humano, alcanzan 
niveles cada vez más relevantes, consoli-
dando un modelo de desarrollo integrador.

Durante la apertura, el Secretario de Mine-
ría de la Nación, Luis Lucero, compartió una 
mirada retrospectiva sobre la evolución de la 
industria. El funcionario recordó cómo las reu-
niones mineras pasaron, en pocas décadas, de 
encuentros reducidos a eventos internaciona-
les de gran escala como la Expo San Juan Mi-
nera. Asimismo, destacó el posicionamiento 
alcanzado por Argentina frente al escenario 
global y valoró el trabajo conjunto entre Na-
ción y provincias, particularmente en el marco 
de la Mesa del Cobre, para avanzar en mejoras 
regulatorias y operativas orientadas a fortale-
cer la llegada de inversiones.

El eje central de la jornada estuvo mar-
cado por el discurso del gobernador de San 
Juan, Marcelo Orrego, quien definió a la 
minería como una política de Estado irre-
nunciable para la provincia y subrayó la ne-
cesidad de que San Juan esté a la altura de 
los desafíos que plantea la transición ener-
gética global. En ese sentido, señaló que la 
creciente demanda mundial de minerales 
críticos, especialmente cobre y litio, posi-

ciona a la provincia en un lugar estratégico 
debido a la magnitud de sus recursos.

Orrego también destacó la importancia 
de consolidar un clima favorable para las 
inversiones mediante herramientas como 
el RIGI, la estabilidad fiscal y la seguridad 
jurídica, aspectos históricamente deman-
dados por el sector privado. Además, se-

ñaló que distintas medidas impulsadas a 
nivel nacional —como la clarificación de 
normativas ambientales y la eliminación 
de restricciones económicas— contribu-
yen a generar condiciones más previsibles 
para el desembarco de capitales y el desa-
rrollo de nuevos proyectos.

Para el mandatario provincial, la minería 
no solo representa cerca del 80% de las ex-
portaciones de San Juan, sino que además 
funciona como un motor capaz de dinamizar 
otras actividades productivas, entre ellas la 
metalmecánica y la red de proveedores in-
dustriales en distintas regiones del país.

Finalmente, Orrego remarcó el valor de 
la articulación federal, ejemplificada en es-
pacios como la Mesa del Cobre y la Mesa 
Federal Minera, donde provincias con per-
files productivos diversos trabajan conjun-
tamente en el diseño de políticas de largo 
plazo para el desarrollo de la industria.  Marcelo Orrego, Gobernador de San Juan

Corte de Cintas en el Velódromo Vicente Chancay, inaugurando la Expo San Juan Minera 2026.
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Día de la Minería

“El momento de invertir es 
ahora para transformar la 

certidumbre en oportunidades” 

En el acto por el Día de la Minería, el gobernador de San Juan Marcelo Orrego 
destacó el clima de negocios, la seguridad jurídica y el RIGI para impulsar 

proyectos metalíferos

E l gobernador de San Juan, Marcelo 
Orrego, encabezó el acto central 
por el Día de la Minería y destacó 
el rol estratégico de las provincias 

mineras en la transición energética global. 
La jornada reunió a referentes nacionales y 
provinciales, entre ellos la Secretaria Gene-
ral de la Presidencia, Karina Milei; el Minis-

tro de Justicia, Juan Bautista Mahìques; el 
Ministro de Interior, Diego Santilli; el secre-
tario Coordinador de Energía y Minería, Da-
niel González; el presidente de la Cámara de 
Diputados, Martín Menem; y los goberna-
dores Raúl Jalil, Martín Llaryora, Carlos Sa-
dir, Alfredo Cornejo y Maximiliano Pullaro.

Ante empresarios y autoridades, Orre-

go sostuvo que “el momento de invertir es 
ahora para transformar la certidumbre en 
oportunidades”. Durante su discurso, repa-
só la historia minera de San Juan y definió 
a la actividad como “una verdadera política 
de Estado que se sostiene desde la década 
del 80”. Señaló además que la minería re-
presenta más del 80% de las exportaciones 

La celebración del Día de la 
Minería, con la presencia de Diego 

Santilli, Martín Menem, Karina 
Milei; Marcelo Orrego, Raúl Jalil, 

Carlos Sadir y Alfredo Cornejo
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Día de la Minería

provinciales y constituye el principal motor 
de su estructura productiva.

Uno de los ejes centrales fue el trabajo 
articulado entre provincias a través de la 
Mesa del Cobre, espacio creado para po-
tenciar el desarrollo de un recurso estraté-
gico en el contexto internacional. Orrego 
remarcó que Argentina posee una ventaja 
geológica significativa, ya que gran parte 
de las reservas mundiales de cobre se en-
cuentran en el tramo andino compartido.

El mandatario vinculó el desarrollo mi-
nero con los desafíos globales de conecti-
vidad y descarbonización. Afirmó que el 
avance hacia energías renovables es inevi-
table para el país y destacó que San Juan 
ya lidera en energías limpias, al convertirse 
en el principal productor de energía foto-
voltaica de Argentina, con una generación 
superior a su propio consumo.

En materia económica, elogió las me-
didas adoptadas por el Gobierno nacional 
para estabilizar la macroeconomía y gene-
rar condiciones favorables para la inver-
sión. Destacó especialmente el Régimen de 
Incentivo para Grandes Inversiones (RIGI), 
la seguridad jurídica y la eliminación de 
restricciones cambiarias como herramien-
tas necesarias para atraer proyectos de 
largo plazo. También valoró las recientes 
definiciones parlamentarias vinculadas a 
la Ley de Glaciares, al considerar que apor-

tan previsibilidad para mostrar el potencial 
minero argentino al mundo.

Respecto al impacto social de la activi-
dad, Orrego enfatizó que la minería debe 
traducirse en mejoras concretas para las 
comunidades. Sostuvo que la prioridad de 
su gestión es garantizar empleo de calidad 
y fortalecer la cadena de valor de provee-
dores locales en toda la provincia.

En el cierre, expresó su respaldo institu-
cional a la gestión presidencial y afirmó: 
“que le vaya bien a la Nación es condición 
necesaria para el desarrollo de cada pro-

vincia”. Además, convocó al sector privado 
a acelerar inversiones aprovechando el 
contexto internacional favorable y la nueva 
normativa vigente.

La presencia de gobernadores de provin-
cias mineras y de distritos con fuerte perfil 
industrial reforzó la idea de un bloque re-
gional con intereses comunes. En ese mar-
co, la consolidación del polo minero argen-
tino aparece como una de las principales 
oportunidades para generar divisas y posi-
cionar al país como un actor relevante en la 
minería sustentable del siglo XXI. 

Las definiciones del Secretario de Minería de la Nación, 
Dr. Luis Lucero, durante la celebración del Día de la 
Minería. 

⚫  “La minería pasó a ocupar un lugar central en la agenda 
del desarrollo nacional. Sin esa decisión política, nada de 
lo que estamos viviendo hoy estaría ocurriendo”.

⚫  “Los proyectos mineros representan el 54% de todas las 
inversiones presentadas bajo el RIGI”.

⚫  “Hay siete proyectos aprobados, trece en trámite y 
aproximadamente US$50.000 millones comprometidos”.

⚫  “Adecuar la Ley de Glaciares parecía imposible y aquí 
estamos, con una nueva normativa vigente. Era cuestión 
de creer en nosotros mismos, trabajar y alcanzar 
consensos”.

⚫  “Hoy contamos con un marco más claro, previsible y 
equilibrado que permite compatibilizar la protección 
ambiental con el desarrollo productivo”.

⚫  “Decisiones como la tomada recientemente por el 
gobierno de La Rioja para paralizar el proyecto Vicuña son 
exactamente la clase de actos que entorpecen el camino y 
dañan a todos”.

⚫  “Creer que la minería es enemiga del ambiente es 
completamente erróneo”.

⚫  “No alcanza con tener recursos. Tenemos que ser 
inteligentes y pensar estratégicamente”.

⚫  “Si logramos sostener reglas claras y una estrategia 
común, no tengo dudas de que la minería será uno de los 
pilares del desarrollo argentino durante muchas décadas”. ⚫

No podemos darnos el lujo de imponernos obstáculos a nosotros mismos”

Referentes nacionales y provinciales participaron de la Expo San Juan Minera 2026.
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Mesa Federal Minera

Expo San Juan Minera, sede de la 
conformación de la Mesa Federal Minera

Karina Milei llamó a transformar el potencial minero argentino en 
exportaciones e inversiones concretas

E n paralelo a la exposición, el Go-
bierno nacional lanzó formalmen-
te la Mesa Federal Minera, un es-
pacio de articulación entre Nación, 

provincias, empresas, sindicatos y cámaras 
empresarias para coordinar políticas vin-
culadas al desarrollo del sector.

De este evento participaron la Secretaria 
General de la Presidencia, Karina Milei; el 
Secretario de Relaciones Económicas In-
ternacionales, Fernando Brun; el titular del 
CFI, Ignacio Lamothe; además de legislado-
res nacionales, representantes sindicales y 

empresarios mineros.
Entre los gobernadores estuvieron Mar-

celo Orrego (San Juan), Raúl Jalil (Catamar-
ca), Martín Llaryora (Córdoba), Carlos Sadir 
(Jujuy), Alfredo Cornejo (Mendoza) y Maxi-
miliano Pullaro (Santa Fe), así como repre-
sentantes del Ejecutivo de las provincias de 
Salta  y Río Negro. También participaron 
referentes empresarios como Roberto Cac-
ciola (CAEM), Martín Pérez de Solay (Glen-
core), Michael Meding (Los Azules), José 
Luis Morea (Vicuña) y representantes de 
Fortescue, Mansfield, Minera del Altiplano 

y otras compañías del sector. Por el lado 
sindical asistieron gremialistas de AOMA 
y UOCRA.

Durante el encuentro de la Mesa Fe-
deral Minera, Karina Milei afirmó que 
“Argentina siempre tuvo un enorme po-
tencial minero, pero nunca supo aprove-
charlo”. Y comparó la situación local con 
la de Chile: “En 2023 Chile exportó más 
de US$50.000 millones en minería y la 
Argentina apenas US$4.000 millones”, 
subrayó la Secretaria General de la Pre-
sidencia.

Referentes del sector público y privado en la Mesa Federal Minera.
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E l Ring the Bell TSX Market Opening 
Ceremony, una simbólica apertura 
de mercado en el Velódromo Vi-
cente Chancay de San Juan el 8 de 

mayo, tras el Cóctel inaugural de la Expo 
San Juan Minera, con las autoridades loca-
les, invitados especiales y el Toronto Stock 
Exchange (TSX), parte de TMX Group, 
muestra que la provincia anfitriona está en 
la mira de los inversores internacionales.

Guillaume Légaré, Director para Sudamé-
rica de la Bolsa de Toronto (TSX), compartió 
reflexiones sobre este momento histórico.

⚫ “Argentina se ha consolidado en los úl-
timos años como uno de los mercados más 
dinámicos para la Bolsa de Toronto en La-
tinoamérica, impulsado tanto por la admi-
nistración nacional como por el liderazgo 
de las provincias mineras.”

⚫ “Actualmente existen 50 compañías 
listadas en la Bolsa de Toronto con 153 pro-
piedades mineras en Argentina. Este pro-

ceso atraviesa una etapa de crecimiento 
relevante, acompañado por una posición 
cada vez más favorable hacia la minería y la 
inversión. Al mismo tiempo, las provincias 
han logrado consolidar marcos de desarro-
llo y gestión propios para la actividad.”

⚫ “Los inversores globales conocen las 
distintas jurisdicciones mineras argentinas. 

San Juan, por ejemplo, posee un posiciona-
miento muy favorable a nivel internacional 
y se consolida como uno de los destinos más 
sólidos para la inversión minera.”

⚫ “El 50% del capital levantado en 2025 
estuvo destinado a la minería y, a su vez, la 
mitad de ese monto correspondió al seg-
mento TSX Venture. Se trata de una señal 
positiva que refleja el interés de los inver-
sores por nuevas oportunidades.”

⚫ “Argentina es actualmente el segundo 
mercado de Latinoamérica, después de 
México, en cantidad de propiedades mine-
ras. Además, existe hoy una fuerte decisión 
del Gobierno Nacional de integrar al país 
dentro de los grandes programas globales 
de inversión, lo que ha fortalecido signifi-
cativamente el interés internacional.”

⚫ “A nivel global, la minería es vista como 
uno de los sectores estratégicos para el 
presente y el futuro de la inversión interna-
cional.” 

Toronto Stock Exchange

La Expo San Juan Minera, sede de la apertura de la jornada bursátil de la TSX.

Guillaume Légaré, representante de TSX.

San Juan ante los ojos del mundo

San Juan fue sede del “Ring the Bell”, ceremonia que representa la apertura de la TSX (Toronto 
Stock Exchange) y un momento de alto simbolismo para el mundo financiero minero
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J uan Pablo Perea, afirmó que “San 
Juan tuvo el honor de quedar prime-
ro en Argentina, primero en América 
Latina y el Caribe, y entre las 20 prin-
cipales jurisdicciones del mundo para 

invertir en minería”. Según explicó, este re-
sultado responde a una política sostenida 
de previsibilidad y cumplimiento. “Esto no 
es casualidad. Es el resultado de dar certe-
zas, de simplificar procesos y, sobre todo, de 
cumplir con la palabra”, sostuvo.

El cobre ocupó un lugar central en el dis-
curso oficial. Perea destacó que “cuatro de 
los siete proyectos de clase mundial están 
en San Juan” y repasó el avance de inicia-
tivas clave. Los Azules y Gualcamayo ya 
cuentan con aprobación dentro del RIGI, 
mientras que El Pachón avanza en su pro-
ceso de evaluación y Altar se prepara para 
presentar su solicitud. A ello se suma Vicu-
ña, que ya presentó su evaluación econó-
mica preliminar.

“El 60% de las aplicaciones al RIGI están 
hoy en San Juan, y el 80% de las inversiones 
proyectadas para los próximos 15 años en 
Argentina se van a realizar en esta provin-
cia”, aseguró el funcionario, reforzando la 
posición de San Juan como principal polo 
de crecimiento minero del país.

Otro eje fue la estabilidad jurídica, es-
pecialmente tras la reforma de la Ley de 
Glaciares. Para Perea, “la aprobación de la 
reforma de la Ley de Glaciares es un paso 
muy importante para la previsibilidad de 
la actividad y para el fortalecimiento del 
federalismo”. Además, defendió la capaci-
dad provincial para administrar sus recur-
sos: “No se trata de proteger menos, sino de 
proteger mejor, con un Estado ágil, técnico 
y especializado”.

En materia ambiental, destacó que du-

rante el último año se realizaron 360 ins-
pecciones de policía minera, 488 muestras 
de calidad de agua y se incorporó un labo-
ratorio móvil. “Quien controla la actividad 
minera en San Juan es San Juan, con sus 
equipos y sus instituciones”, enfatizó.

El ministro también puso en valor la mo-
dernización de la gestión pública. “Lo que 
antes demoraba seis meses hoy se resuelve 
en 30 días”, afirmó al referirse a la digitali-
zación del catastro minero y la simplifica-
ción administrativa. Según explicó, la pro-
vincia opera con un sistema transparente 
y alineado con estándares internacionales, 
sin resignar controles ambientales. “Esto 

no es flexibilidad, es capacidad técnica de 
un Estado comprometido con el ambiente”, 
señaló.

Finalmente, Perea dirigió un mensaje di-
recto al sector privado: “La provincia hizo 
su tarea. Ahora les pedimos a las operado-
ras que avancen rápido y con confianza”. Y 
concluyó: “Cada mes que un proyecto se 
demora es un mes sin empleo, sin provee-
dores y sin desarrollo para nuestras comu-
nidades”. Según el funcionario, las condi-
ciones para avanzar están dadas y el ritmo 
del crecimiento dependerá ahora de las 
decisiones de inversión que adopten las 
compañías. 

Argentina Cobre

Perea: “San Juan es hoy el epicentro 
del crecimiento minero argentino”

En Argentina Cobre, el Ministro de Minería de San Juan destacó el liderazgo 
minero provincial y pidió acelerar las inversiones

“Quien controla la actividad minera en San Juan es San Juan, con sus equipos y sus instituciones”.
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E l desarrollo minero tiene que ser 
una palanca para diversificar la 
matriz productiva de San Juan”, 
afirmó el ministro Fernández, y 

recalcó que la infraestructura que impulsa 
la actividad como rutas, redes eléctricas o 
pasos internacionales beneficia también a 
sectores como la agroindustria, el turismo 

y la industria manufacturera.
“Cuando se abre una ruta o se construye 

una línea eléctrica, no solo sirve para la mi-
nería, también potencia al resto de la eco-
nomía”, explicó.

Fernández fue más allá y planteó una 
definición conceptual: “No hay sustenta-
bilidad de la minería sin diversidad econó-

“La minería debe 
integrarse a una 

estrategia de desarrollo”

El Ministro de Producción de San Juan, Gustavo 
Fernández, sostuvo que la actividad debe impulsar la 
competitividad y el crecimiento de toda la economía. 

El detalle de la Zona Franca de Jáchal

mica. La diversidad es lo que va a permitir 
sostener la actividad en el largo plazo”.

ZONA FRANCA DE JÁCHAL: 
UNA APUESTA ESTRATÉGICA

Uno de los anuncios más relevantes estuvo 
vinculado al desarrollo de la Zona Franca 
en el norte sanjuanino, un proyecto que el 
Gobierno provincial busca concretar tras 
años de postergación. El ministro de Pro-
ducción, Gustavo Fernández, señaló que la 
iniciativa apunta a mejorar la competitivi-
dad, potenciar proveedores, reducir costos 
logísticos y fortalecer la inserción interna-
cional de la provincia.

Por su parte, Alfredo Aciar, secretario de 
Coordinación para el Desarrollo Económi-
co, aseguró que se trata de “una oportuni-
dad histórica” y afirmó que “la Zona Fran-
ca es un derecho que tiene San Juan y que 
ahora estamos decididos a materializar”.

Con eje en Jáchal, el proyecto busca re-
cuperar el perfil exportador del departa-
mento mediante herramientas modernas. 
“Jáchal siempre tuvo una vocación por la 
exportación. Hoy queremos volver a po-
tenciarla, pero con instrumentos del siglo 
XXI”, sostuvo Aciar.

La propuesta contempla la creación de 
un polo estratégico y logístico que inte-
grará una zona franca, un depósito fiscal y 
una zona primaria aduanera en un mismo 
predio, bajo un esquema que el funciona-
rio definió como “único en el país”. Además, 
destacó que el complejo será abastecido 
con energía solar para reforzar su susten-
tabilidad.

Según explicó, la iniciativa beneficiará a 
la minería, pero también a otras activida-
des productivas de la región. “La zona fran-
ca ofrece estabilidad y seguridad jurídica 
de largo plazo, y va a ser clave no solo para 
la minería, sino también para el desarrollo 
de otras industrias en el norte de la provin-
cia”, afirmó.

Aciar también resaltó la importancia de 
la futura conexión ferroviaria mediante la 
reactivación del tramo Albardón–Jáchal 
de la actual línea San Martín, ex Belgrano 
Cargas, lo que permitiría reducir significa-
tivamente los costos logísticos.

Finalmente, definió la propuesta como 
un proyecto estratégico de largo plazo 
orientado a promover un desarrollo terri-
torial más equilibrado, articulando esfuer-
zos entre Nación, Provincia y comunidad. 

“No hay sustentabilidad de la minería sin diversidad económica” (Ministro Gustavo Fernández)
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Marcelo Alvarez y José Morea, vicepresidente y presidente de la Cámara Minera de San Juan.

La Cámara Minera de San Juan 
renueva su liderazgo en un 
contexto de crecimiento

En Argentina Cobre, la entidad empresaria presentó formalmente la renovación de su 
conducción en un contexto de transformación para la actividad en la provincia

L a nueva composición de la entidad, 
con José Morea y Marcelo Alvarez 
como presidente y vicepresidente, 
respectivamente, busca responder 

a las demandas de un escenario productivo 
que se encamina hacia una escala de inver-
sión sin precedentes. La estrategia apunta 
a profundizar la representatividad de los 
socios y consolidar un diálogo técnico con el 
sector público para garantizar que el creci-

miento de los proyectos mineros se traduzca 
en un desarrollo ordenado para la provincia.

El country director de Vicuña Corp., José 
Morea, y Marcelo Alvarez, vicepresidente 
de Asuntos Gubernamentales Latam de 
Barrick Mining, destacaron la necesidad de 
“maximizar la representatividad de la cá-
mara”, para darle el impulso que el contex-
to actual de San Juan demanda. La visión 
apunta a posicionar a la organización bajo 

estándares de “mejores prácticas interna-
cionales y de mayor impacto”, permitiendo 
una gestión más eficiente de las necesida-
des de cada proyecto y de los actores que 
integran el ecosistema productivo local.

Uno de los pilares de la nueva gestión 
será la integración de los distintos actores 
sociales para fortalecer el vínculo con la 
comunidad. En ese sentido, Morea subrayó 
la importancia de “maximizar el acuerdo 
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social”, integrando cada vez más a comu-
nidades, proveedores y trabajadores para 
construir una minería sostenible que im-
pulse el desarrollo futuro de San Juan. Se-
gún el directivo, la provincia atraviesa una 
oportunidad histórica para profundizar 
ese proceso de inclusión.

Respecto al marco normativo y las he-
rramientas de promoción, la cámara sigue 
de cerca las transformaciones legislativas 
nacionales. Morea destacó que el Régimen 
de Incentivo para Grandes Inversiones 
(RIGI) fortalece la competitividad de los 
proyectos mineros, aunque remarcó que 
el liderazgo provincial resulta clave para 
avanzar en reformas específicas. “Si se mira 
el potencial y liderazgo de San Juan para 
implementar el cambio de la Ley de Gla-
ciares que reconocemos desde la cámara, 
se debiera acelerar inversiones y para eso 
estamos trabajando”, afirmó el referente 
de Vicuña Corp.

La previsibilidad jurídica aparece como 
uno de los factores más relevantes para 
competir por capitales a nivel internacio-
nal. “La estabilidad regulatoria es clave. Si 
evoluciona hacia las mejores prácticas pue-
de impulsar a San Juan mucho más arriba 
de la consideración global”, sostuvo Morea, 
quien destacó que el posicionamiento ac-
tual es resultado de años de trabajo con-
junto del ecosistema minero sanjuanino 
y se refleja en el volumen de inversiones 
anunciadas y en evaluación.

La articulación con el Estado provincial 

también cobra relevancia frente al nuevo 
esquema de financiamiento de la obra pú-
blica. Morea advirtió que la reducción de 
fondos nacionales genera tensiones sobre 
la infraestructura necesaria para acompa-
ñar el crecimiento productivo. “La infraes-
tructura privada en cada proyecto avanza, 
pero hay un desacople que requiere una ar-
ticulación de mucha apertura, transparen-
cia y confianza”, señaló. En ese marco, reite-
ró la propuesta de utilizar recursos futuros 
provenientes de regalías para financiar 
obras estratégicas que permitan anticipar 

soluciones a necesidades que surgirán con 
la entrada en producción de los nuevos em-
prendimientos.

Desde la perspectiva de las operadoras 
con trayectoria en la cordillera sanjuanina, 
Alvarez explicó la decisión de Barrick y Ve-
ladero de involucrarse más activamente en 
la conducción de la cámara. “Analizamos 
mucho en Barrick y Veladero el rol que de-

bíamos jugar en este momento clave para 
lo que se viene; con 20 años de experiencia 
operando en la provincia era momento de 
elevar nuestra participación para acompa-
ñar una inmensidad productiva minera vin-
culada al cobre que requiere un nivel de par-
ticipación mucho más profundo”, sostuvo.

Alvarez enfatizó que la etapa que se abre 
exige una construcción conjunta entre ac-
tores sociales, políticos y económicos. “La 
cámara tiene que tener un nivel de profe-
sionalización técnica que esté a la altura 
de las necesidades de la industria y de la 
provincia”, afirmó. El objetivo es elevar la 
calidad de la discusión sectorial y contri-
buir a responder a las expectativas que la 
sociedad deposita en la actividad minera.

La licencia social fue identificada como 
uno de los factores centrales para el éxito 
de los futuros emprendimientos. Según el 
directivo de Barrick, la transición energéti-
ca y los avances tecnológicos han genera-
do una ciudadanía más involucrada en el 
debate sobre los recursos naturales. “Eso 
requiere mayor cohesión, mayor diálogo y 
construcción, porque hay una gran socie-
dad expectante de cómo llega e impacta 
a cada persona”, expresó. Además, remar-
có que “lo que se viene es diez veces más 
grande de lo que se dio en San Juan con Ve-
ladero”, en referencia a la magnitud de los 
proyectos cupríferos en desarrollo.

A pesar del creciente interés internacio-
nal por los recursos naturales argentinos, 
Alvarez advirtió que el consenso social no 
puede darse por garantizado. “Que hoy 
exista mayor conciencia, mayor acuerdo 
político e interés de las empresas no quiere 
decir que haya una licencia social ganada; 
esto es lo que tenemos que construir”, re-
flexionó durante la presentación de la nue-
va conducción de la entidad.

Finalmente, el panel concluyó con una 
mirada sobre la proyección nacional de la 
minería a partir de la experiencia sanjuani-
na. Alvarez destacó la importancia de una 
gestión ética, transparente y alineada con 
estándares internacionales para generar 
valor real y sostenible. “San Juan es un 
ejemplo de la creación de una política de 
Estado que trasciende la política”, afirmó, 
al sostener que la consolidación de reglas 
claras, infraestructura adecuada y un eco-
sistema competitivo de proveedores forta-
lecerá la posición de la provincia ante el 
mundo y potenciará su desarrollo minero 
en el largo plazo. Mariano Bataller y Federica Mariconda, moderadores del panel que incluyó a los referentes de la CMSJ.

Lo que se viene 
es diez veces más 
grande de lo que se 
dio en San Juan con 
Veladero

Marcelo Alvarez
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La minería argentina busca 
transformar potencial en 

inversiones

Fernando Brun1  y Federico Elewaut2  analizaron las condiciones necesarias para 
consolidar el crecimiento del sector

L a minería argentina atraviesa una 
etapa diferente a la de años anterio-
res, marcada por el interés crecien-
te de inversores internacionales y 

por la aparición de proyectos que comien-
zan a avanzar hacia instancias concretas 
de desarrollo. Así lo planteó el secretario 
de Relaciones Económicas Internacionales, 

Fernando Brun, durante la Expo San Juan 
Minera 2026, donde destacó que el país 
dejó atrás una etapa dominada por expec-
tativas para ingresar en otra vinculada a 
oportunidades e inversiones. Según afir-
mó, la atención internacional está puesta 
en los recursos minerales argentinos y en 
la capacidad de ejecución de los proyectos.

Brun atribuyó este escenario a factores 
como la estabilidad macroeconómica, la 
seguridad jurídica y herramientas de pro-
moción como el Régimen de Incentivo para 
Grandes Inversiones (RIGI). En ese marco, 
señaló que existen iniciativas presentadas 
por alrededor de US$86.000 millones y 
destacó los esfuerzos orientados a mejorar 

Federico Elewaut (Citibank) destacó la importancia de la seguridad jurídica y del riesgo país en la evaluación de proyectos.

1Fernando Brun, Secretario de Relaciones Económicas Internacionales. 2Federico Elewaut, Presidente, Citibank
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la calificación crediticia del país para redu-
cir los costos de financiamiento.

Desde la visión del sector financiero, Fe-
derico Elewaut, presidente de Citibank, sos-
tuvo que el RIGI constituye una herramienta 
relevante, aunque aclaró que la atracción de 
inversiones depende de múltiples variables. 
Entre ellas mencionó la estabilidad econó-
mica, las perspectivas de crecimiento, los 
consensos políticos, la existencia de provee-
dores especializados y el cumplimiento de 
estándares ambientales.

El ejecutivo destacó además la impor-
tancia de la seguridad jurídica y del riesgo 
país en la evaluación de proyectos. Según 
explicó, las compañías argentinas conti-
núan afrontando costos de financiamiento 
superiores a los de otros mercados, aun-
que la calidad y magnitud de los recursos 
disponibles permiten sostener el interés 
inversor.

El contexto internacional también apa-
rece como un factor favorable. Brun des-
tacó los avances alcanzados a través del 
acuerdo marco firmado con la Unión Euro-
pea sobre minerales críticos, que habilita 

contratos de largo plazo vinculados al co-
bre y al litio. Asimismo, remarcó el interés 
de compañías y capitales provenientes de 
Canadá, Australia, Suiza y China, además 
de los mecanismos de garantía impulsados 
por algunos países europeos para respal-
dar inversiones en el sector.

Para el funcionario, el desafío ya no pasa 
únicamente por la extracción de recursos, 
sino por la integración de cadenas de va-
lor vinculadas a la industria y la transición 
energética. En ese sentido, consideró que 

el posicionamiento internacional de Ar-
gentina dependerá de la coordinación en-
tre gobiernos provinciales, Nación y sector 
privado.

Brun definió el momento actual como 
una “segunda revolución minera”, susten-
tada en la cooperación internacional, la 
transferencia tecnológica, el desarrollo de 
infraestructura y la formación de talento. 
Bajo esa lógica, destacó también el Acuer-
do de Comercio e Inversión Recíprocos 
(ARTI) firmado este año con Estados Uni-
dos, orientado a fortalecer la cooperación 
en materia minera y energética.

En relación con el financiamiento de pro-
yectos, Elewaut identificó tres aspectos 
centrales para la evaluación de inversiones: 
el cumplimiento de estándares ambienta-
les, la fortaleza financiera de los patrocina-
dores y la solidez de los compradores fina-
les de la producción. Según explicó, la 
magnitud de los emprendimientos mine-
ros obliga a combinar distintas fuentes de 
financiamiento y a coordinar la participa-
ción de bancos, organismos multilaterales 
e inversores privados. 

Fernando Brun observó el interés de capitales 
de Canadá, Australia, Suiza y China.
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Daniel Tejada (Periodista), Federico Elewaut (Citibank), Fernando Brun (Secretario de Relaciones Económicas Internacionales), Sonia Delgado 
(Challenger Gold), Michael Meding (McEwen Copper), Javier Robeto  (Aldebaran Resources), Guadalupe Muñoz (LLYC)

A LTAR Y LA BÚSQUEDA 
DE FINANCIAMIENTO

 
Aldebaran Resources avanza 

en la certificación de la pre-factibilidad 
económica de Altar mientras busca finan-
ciamiento para las próximas etapas del 

proyecto. “Somos afortunados de contar 
con este proyecto en San Juan, pero su 
magnitud dificulta la obtención de respal-
do financiero”, señaló Javier Robeto, VP & 
Country Manager de la compañía.

El ejecutivo destacó la importancia de 
consolidar alianzas estratégicas que apor-

ten financiamiento y experiencia. En ese 
sentido, recordó el joint venture con la suda-
fricana Sibanye-Stillwater, que posee el 20% 
del proyecto, mientras Aldebaran mantie-
ne el 80%. También valoró la relación con 
la australiana South32 y el seguimiento de 
acuerdos comerciales con Estados Unidos, 

San Juan se posiciona
como motor del nuevo ciclo

minero argentino

Ejecutivos de Altar, Hualilán y Los Azules destacan mayor interés inversor, mejores 
condiciones regulatorias y un escenario más favorable para financiar cobre y oro
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donde se encuentra su principal accionista.
“La meta es avanzar en la pre-factibi-

lidad y factibilidad para contar con ma-
yor previsibilidad financiera”, afirmó. A 
pesar de las dificultades del mercado de 
capitales, sostuvo que existe interés cre-
ciente por Argentina y por Altar en par-
ticular.

HUALILÁN, PRIMERA MINA DE 
ORO EN CASI 20 AÑOS

Hualilán representa la puesta en marcha de 
una mina de oro en San Juan después de 17 
años. “Empezamos a procesar mineral el 1 de 
mayo y en los próximos días obtendremos la 
primera colada de oro”, afirmó Sonia Delga-
do, directora ejecutiva de Challenger Gold.

La ejecutiva atribuyó este avance a la 
combinación de distintos factores, entre 
ellos el posicionamiento de la minería en 
la agenda nacional y un mayor respaldo al 
sector. También destacó el fortalecimien-

to del financiamiento internacional y el 
creciente interés de capitales argentinos. 
Como ejemplo mencionó la reactivación 
de Casposo por parte de Austral Gold, con 
una inversión de US$15 millones.

LOS AZULES Y LA CUENTA 
REGRESIVA PARA CONSTRUIR

Michael Meding, CEO de Los Azules (McEwen 
Copper), señaló que el proyecto podría tomar 
la decisión de construcción antes de fin de 

año. “La idea es comenzar las obras en 2027. 
Vamos a construir el camino, la línea eléctrica 
y el campamento. Entre 2028 y 2030 se dará el 
auge de la construcción”, anticipó.

El ejecutivo destacó el acompañamiento 
histórico de San Juan a la actividad minera 

y remarcó que el desarrollo requerirá fi-
nanciamiento internacional. “Necesitare-
mos de los mercados internacionales y de 
organismos crediticios porque en la Bolsa 
de Buenos Aires no se conseguirá semejan-
te cantidad de dinero”, afirmó.

 
LA IMPORTANCIA DEL 
DIÁLOGO Y LAS SINERGIAS

Javier Robeto también resaltó los espacios 
de diálogo impulsados por el Gobierno de 

San Juan y mencionó reuniones con Energía 
Provincial Sociedad del Estado (EPSE) para 
analizar obras de interconexión energética 
necesarias para el desarrollo minero.

Finalmente, advirtió que el crecimiento 
del sector exigirá planificación y creativi-
dad. “Gracias al RIGI, Argentina se ha vuel-
to más competitiva frente a Chile o Perú. 
Sin embargo, seguimos rezagados en in-
fraestructura y debemos maximizar recur-
sos para afrontar los desafíos que vienen”, 
concluyó.

EMPRESA PRECURSORA EN LO 
AMBIENTAL

Sonia Delgado valoró además el trabajo de 
la Secretaría de Minería de la Nación para 
coordinar esfuerzos y resolver conflictos. 
“Gracias a estos factores estamos presen-
ciando el segundo boom de la minería ar-
gentina”, sostuvo.

Asimismo, señaló que la mejora en los 
precios de los commodities contribuyó 
a reducir riesgos financieros y destacó el 
trabajo realizado en materia ambiental. 
Challenger Gold, afirmó, es la única empre-
sa del país que certificó la neutralidad de su 
huella de carbono durante tres años conse-
cutivos y avanza hacia un cuarto período.

“Para sostener la expansión minera será 
fundamental generar más confianza y pre-
visibilidad entre los inversores”, concluyó.

RESULTADOS POSITIVOS DEL 
NUEVO ESCENARIO

Según explicó Michael Meding, el desafío 
consiste en demostrar que Argentina ofre-
ce condiciones para relaciones comerciales 
de largo plazo. También aseguró que en 
los últimos dos años mejoró significativa-
mente el acceso al financiamiento. “Antes 
escuchábamos: ‘muy interesante el proyec-
to, lástima que es en Argentina’. Hoy existe 
un mayor acceso al mercado y más libertad 
para disponer de divisas”, sostuvo.

El ejecutivo destacó además el trabajo 
conjunto entre el sector público y privado, 
el rol de la Cámara Minera de San Juan y la 
existencia de canales de diálogo que favo-
recen la inversión. A su entender, el país 
ofrece ventajas para el desarrollo de nue-
vas minas gracias a procesos de permisos 
relativamente ágiles y a un contexto más 
favorable para construir consensos y rela-
ciones internacionales de largo plazo. 

Sonia Delgado (Challenger Gold), Michael Meding 
(McEwen Copper) y Javier Robeto (Aldebaran Resources)

Para sostener la 
expansión minera 
será fundamental 
generar más 
confianza y 
previsibilidad 
entre los inversores

Sonia Delgado
Challenger Gold
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Vicuña proyecta 
inversiones por 

US$18.100 millones 
y destraba accesos
Vicuña avanza hacia la decisión final de inversión bajo el 

régimen del RIGI y proyecta una vida útil superior a los 70 
años. Los detalles a cargo del CEO, Ron Hochstein

Fernando Heredia (Periodista, Forbes Argentina) y Ron Hochstein (CEO de Vicuña Corp.)

E l distrito minero Vicuña, conside-
rado uno de los proyectos de cobre 
más importantes de Argentina, lo-
gró superar el conflicto jurisdiccio-

nal que afectaba una de sus principales vías 

de acceso. Hochstein confirmó que la dis-
puta quedó resuelta tras el levantamiento 
de la medida judicial que impedía utilizar 
una ruta clave para la operación.

“Estamos volviendo a La Rioja. Hemos 

podido dialogar con el gobierno y nos com-
place anunciar que la orden judicial se le-
vantó hoy. Nuestros equipos evaluarán la 
carretera para determinar su estado, pero 
podremos volver a utilizarla”, señaló.

El ejecutivo explicó que la controversia 
surgió por una restricción sobre un tramo 
vial utilizado por el proyecto. Según indicó, 
la resolución tuvo un fuerte componente 
comunitario. “Esto no fue iniciado por no-
sotros, sino como una iniciativa popular de 
la comunidad. Creo que una de las cosas 
que estamos demostrando como industria 
es cómo podemos beneficiar a las comuni-
dades”, afirmó.

De acuerdo con Hochstein, los habitan-
tes de la zona manifestaron su preocupa-
ción por el impacto que las restricciones 
podían tener sobre el empleo y la actividad 
económica vinculada al proyecto.

Vicuña integra los yacimientos Josema-
ría y Filo del Sol bajo una operación conjun-
ta entre BHP y Lundin Mining. Según deta-
lló el directivo, la combinación de ambos 
depósitos configura uno de los distritos 
mineros más importantes del mundo.

“Esta operación tiene una vida útil de 
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más de 70 años. Será una de las cinco minas 
de cobre más grandes del mundo, la terce-
ra mina de oro más grande y la segunda 
mina de plata más grande”, sostuvo.

La magnitud económica del proyecto 
también resulta inédita para la minería 
argentina. Hochstein precisó que la prime-
ra etapa de construcción demandará una 
inversión estimada en US$18.100 millones, 
incluyendo más de US$1.400 millones des-
tinados a infraestructura. A ello se suman 
los US$800 millones ya invertidos en inge-
niería, estudios y mejoras viales.

Actualmente, Vicuña desarrolla tareas 
preliminares de movimiento de suelo 
mientras avanza en ingeniería y perfora-
ciones destinadas a ampliar el recurso mi-
neral. “Comenzamos los trabajos prelimi-
nares hace aproximadamente una semana. 
Contamos con varios camiones y operado-
res nuevos, la mayoría provenientes de San 
Juan”, indicó.

La logística aparece como uno de los 
aspectos centrales para la competitividad 
futura del distrito. En una primera etapa, 
la compañía analiza alternativas de expor-
tación a través de Argentina y Chile, apro-
vechando la cercanía de los puertos del 
Pacífico.

“Estamos considerando el transporte 
a través de Argentina y Chile porque son 
opciones más cercanas y accesibles desde 
el Pacífico que desde el Atlántico”, explicó.

Para las siguientes fases del proyecto, la 
planificación contempla obras de infraes-
tructura de gran escala. Entre ellas figuran 
sistemas de desalinización, instalaciones 
para tratamiento de concentrados y eventua-
les ductos para transporte de producción.

“Hay una cantidad significativa de in-
fraestructura prevista para las etapas 2 
y 3, incluyendo planes de desalinización, 
instalaciones de tratamiento y otras obras 

estratégicas”, adelantó.
El marco regulatorio también juega un 

papel central en la definición de los accio-
nistas. Hochstein señaló que la aprobación 
de la solicitud presentada bajo el Régimen 
de Incentivo para Grandes Inversiones 
(RIGI) constituye uno de los factores de-

terminantes para avanzar hacia la decisión 
final de inversión.

“Una de las cuestiones clave que esta-
mos esperando es la confirmación de nues-
tra solicitud presentada el año pasado. Ese 
fue uno de los factores que impulsó a BHP 
a avanzar en el proyecto”, afirmó.

El objetivo de la compañía es que los so-
cios, BHP y Lundin Mining, adopten la Deci-
sión Final de Inversión (FID) para la primera 
etapa antes de fin de año, lo que convertiría 
al próximo período en una etapa decisiva 
para el inicio de la construcción masiva.

En paralelo, la empresa avanza con un 
fuerte proceso de incorporación de per-
sonal técnico y especializado. “Estamos 
contratando una cantidad significativa de 
personas y nuestra empresa de ingeniería 
duplicará su personal durante el próximo 
mes”, reveló.

Finalmente, Hochstein destacó las con-
diciones que ofrece San Juan para el desa-
rrollo minero y valoró el acompañamiento 
institucional de la provincia. “Contamos 
con socios que quieren que el proyecto 
avance rápidamente y creemos que San 
Juan es una provincia minera con un enor-
me potencial”, concluyó.

Además, anticipó que durante los próxi-
mos meses podrían producirse anuncios 
relevantes vinculados con infraestructura y 
cronogramas de construcción para el desa-
rrollo del distrito Vicuña. 

La logística 
aparece como uno 
de los aspectos 
centrales para la 
competitividad 
futura del distrito 
Vicuña

“Vicuña será una de las cinco minas de cobre más grandes del mundo” (Ron Hochstein, CEO de Vicuña Corp.)
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"Queremos reabrir Bajo la 
Alumbrera para colocar cobre 

argentino en el mercado en 2028"

Martín Pérez de Solay, CEO de Glencore Argentina trazó la hoja de ruta del cobre en el 
país: reabrir el yacimiento catamarqueño y desarrollar El Pachón en etapas sucesivas

E n un diálogo con Ernesto Cussiano-
vich, Associate Director of Energy, 
Natural Resources and Environ-
ment de Poliarquía, el CEO de 

Glencore Argentina, Martín Pérez de Solay 
delineó la hoja de ruta de la compañía y 
su lectura sobre el momento que atravie-
sa la minería en el país. El primer anuncio 
concreto fue el objetivo de reabrir Bajo la 
Alumbrera. 

“Acabamos de anunciar el objetivo de 

reiniciar Bajo la Alumbrera, que puede 
colocar cobre argentino en el mercado en 
2028”, afirmó Pérez de Solay. La reapertura, 
explicó, serviría como puente productivo 
durante cuatro o cinco años, aprovechan-
do los doce estadios de mineralización co-
nocidos, y permitiría apalancar toda la in-
fraestructura existente para avanzar luego 
hacia Agua Rica.

Sobre El Pachón, Pérez de Solay fue 
contundente: “Es un proyecto que se va a 

desarrollar a su máxima capacidad”. Con 
más de 6 millones de toneladas de recurso 
y ley sostenida a lo largo de todo el reser-
vorio, describió un emprendimiento que, 
en su primera etapa de procesamiento de 
185.000 toneladas por día de mineral, ya 
proyecta más de 70 años de producción. 
“Nadie planea una mina a 70 años”, dijo, y 
subrayó que El Pachón tiene sucesivas eta-
pas de desarrollo por delante. “Siempre es 
viable colocar producción. Esa es la belleza 

El moderador Ernesto Cussianovich (Poliarquía) y Martín Pérez de Solay (CEO, Glencore Argentina)
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de este proyecto.”
La gradualidad y el orden fueron ejes 

recurrentes en su discurso. “Tomamos la 
decisión hace un año de ir por todo y armar 
un programa de crecimiento ordenado”, 
afirmó, y destacó que Glencore trabaja en 
estrecha coordinación con los gobiernos 
provinciales y el nacional.

LOS CUATRO PUNTOS QUE LA 
MINERÍA DEBE RESPONDER

Pérez de Solay organizó su análisis en torno 
a cuatro demandas que, según él, la socie-
dad sanjuanina —y en general las comuni-
dades donde opera la minería— le plantea 
al sector.

⚫ Trabajo - “Hay en Argentina una gran 
preocupación por el trabajo, apoyada en 
muchos años en los que no ha habido in-
versión. La minería se proyecta como un 
sector que puede generar empleo”, señaló.

⚫ Agua - Lo calificó como “crítico y fun-
damental”. Reconoció que el problema hí-
drico en San Juan existe con o sin minería, 
pero planteó que la industria puede contri-

buir a mejorar la eficiencia en el uso del re-
curso y a pensar estrategias de compensa-
ción hídrica entre regiones. “Tenemos que 
empezar a pensar de manera inteligente”, 
dijo.

⚫ Localidad - El tercer eje apunta al de-
sarrollo local: que el crecimiento generado 
quede dentro de la provincia donde se pro-
duce. En ese marco, señaló la proliferación 
de cámaras de proveedores en San Juan 
—unas 28, frente a 3 en Perú y 2 en Chile— 

como un indicador de expectativa local, 
aunque también de fragmentación.

⚫ Infraestructura - En este cuarto eje, 
Pérez de Solay fue directo: las mineras no 
deben ser quienes financien la infraestruc-
tura. “Los retornos de la infraestructura 
son más bajos que los de la minería. Usar 
capital con riesgo minero en infraestruc-
tura es mal uso del capital”, argumentó. La 
solución, planteó, pasa por que las empre-
sas pongan la demanda sobre la mesa y los 
contratos de uso, para que quienes saben 
construir infraestructura lo hagan a tasas 
competitivas. “Nosotros nos especializa-
mos en lo que sabemos hacer”

.Para cerrar, Pérez de Solay recurrió a 
una cifra que pone en escala el desafío: 
“En 10 años queremos hacer el 40% de lo 
que Chile logró en 100 años”. La frase sin-
tetiza tanto la ambición del sector como la 
complejidad del camino. “Me asusta el ta-
maño de las cifras que tenemos por delan-
te”, admitió, aunque lo hizo desde el opti-
mismo. “Todo lo que tenemos que hacer 
para que pase está pasando. Esta vez es 
distinto.”  

Hay en 
Argentina una gran 
preocupación por 
el trabajo, apoyada 
en muchos años en 
los que no ha habido 
inversión

https://www.elpachon.com.ar/
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Santiago Spaltro (Periodista Económico, Clarín), en diálogo con Michael Meding (McEwen Copper)

 “El desarrollo minero en San 
Juan es mucho más fácil que 

otras partes del mundo”

Michael Meding, Managing Director de McEwen Copper, operadora 
del proyecto Los Azules, sostuvo que la provincia reúne condiciones 

únicas para el desarrollo minero

E n medio del auge del cobre y del 
creciente interés internacional 
por los minerales críticos, Michael 
Meding, vicepresidente de McEwen 

Copper y presidente honorífico de la Expo 
San Juan Minera 2026, detalló la estrategia 
financiera y operativa detrás de Los Azules, 
uno de los proyectos mineros más avanza-

dos del país y que prevé una inversión cerca-
na a los US$4.000 millones.

“Estamos buscando financiar US$4.000 
millones: entre US$2.000 y US$3.000 mi-
llones de CAPEX, US$350 millones de ca-
pital de trabajo, más intereses y facility. El 
esquema sería entre US$600 y US$1.000 
millones en equity y entre US$2.400 y 

US$3.000 millones en deuda, principal-
mente a través de agencias de crédito a la 
exportación”, explicó durante el cierre de 
las sesiones Argentina Cobre.

Ubicado en la Cordillera sanjuanina, a 
unos 80 kilómetros de Calingasta, Los Azu-
les completó recientemente su Estudio de 
Factibilidad y se consolidó como uno de 
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los proyectos cupríferos más avanzados 
de Argentina. El plan contempla una vida 
útil inicial de 21 años, con una producción 
estimada de 148.200 toneladas anuales de 
cátodos de cobre Grado A y costos compe-
titivos a nivel internacional.

Meding explicó que la compañía trabaja 
desde hace años con agencias de crédito 
a la exportación y organismos internacio-
nales para estructurar el financiamiento. 
“Esto no se consigue tomando un café una 
sola vez. Hay que construir relaciones du-
rante años, presentar el proyecto y generar 
confianza”, afirmó.

En ese proceso, McEwen Copper avanzó 
con instituciones de Canadá, Alemania, 
Francia, Japón, Suiza y Estados Unidos. 
“Llevamos aproximadamente cuatro años 
trabajando con estas entidades y hoy esta-
mos en una etapa en la que ya hemos reci-
bido ofertas de financiamiento”, señaló.

Según indicó, parte de esos recursos po-
dría cubrir hasta el 85% de la maquinaria 
requerida para la operación. A ello se suma 
el trabajo conjunto con organismos multi-
laterales como IFC y el Banco Mundial. “Ya 
firmamos acuerdos de colaboración para 
avanzar bajo estándares ambientales y so-
ciales internacionales”, sostuvo.

En el escenario base de su estudio econó-
mico, Los Azules presenta un Valor Actual 
Neto cercano a los US$2.900 millones, una 
tasa interna de retorno próxima al 20% y un 
período de repago inferior a cuatro años.

Para Meding, uno de los factores que 
explica el interés de los inversores es el 
posicionamiento alcanzado por San Juan 
como jurisdicción minera. “Tengo mucha 
confianza en los equipos técnicos de la pro-
vincia y en el trabajo que viene haciendo el 

gobierno de Marcelo Orrego para acompa-
ñar el desarrollo minero con la velocidad 
necesaria”, afirmó.

Si bien reconoció que aún restan permi-
sos y definiciones técnicas antes de adop-
tar una decisión final de inversión, destacó 
la mejora en las condiciones para proyec-
tos de largo plazo. En ese contexto, valoró 
la reciente reforma de la Ley de Glaciares. 
“No impacta directamente en Los Azules 
porque el proyecto ya había sido diseñado 
considerando la normativa anterior, pero sí 
aumenta la confianza porque brinda ma-
yor precisión y reduce el margen para ju-
dicializaciones. Cuando uno piensa en una 
mina para 20, 40 o 50 años, la previsibilidad 
es fundamental”, expresó.

INFRAESTRUCTURA Y 
COMPETITIVIDAD

El ejecutivo identificó a la infraestructura 
como uno de los principales desafíos para 
el crecimiento del cobre en San Juan. En 
particular, mencionó la necesidad de forta-
lecer redes energéticas y caminos.

“La provincia y la Nación no tienen los 
fondos suficientes para desarrollar toda la 
infraestructura requerida, por eso es lógico 
que las empresas participen e inviertan”, 
sostuvo.

Según explicó, las inversiones energé-
ticas no sólo beneficiarán a los proyectos 
mineros, sino también al conjunto de la 
provincia. En ese marco, destacó que Los 
Azules ya presentó propuestas para de-
sarrollar infraestructura eléctrica com-
partida con otras operaciones. “Siempre 
tenemos un plan A, un plan B y un plan C. 
Lo importante es que el sector sea capaz de 

coordinarse y trabajar en conjunto”, señaló.
Otro aspecto destacado fue el capital 

humano sanjuanino. Para Meding, una de 
las principales ventajas competitivas de la 
provincia es su ecosistema minero y de pro-
veedores especializados.

“Acá es mucho más fácil desarrollar mine-
ría que en otras partes del mundo”, aseguró. 
Según explicó, San Juan cuenta con empre-
sas capaces de ejecutar caminos, perfora-
ciones, exploración y servicios especializa-
dos con estándares internacionales.

Incluso destacó que la provincia exporta 
conocimiento minero. “San Juan no sólo 
exportó minerales; también exportó pro-
fesionales y know how. Eso debería darnos 
un nivel de autoestima muy alto”, afirmó.

La experiencia de Los Azules durante 
las campañas de exploración refuerza esa 
visión. “Invertimos muchísimo en entrena-
miento y formación. Cuando las personas 
sienten que la empresa apuesta por ellas, 
responden y hacen un esfuerzo extra cuan-
do hace falta”, sostuvo.

UN NUEVO MODELO PARA EL 
COBRE

Los Azules también busca diferenciarse 
por su enfoque ambiental. El rediseño pre-
sentado en 2025 reemplazó la planta de 
flotación tradicional por un sistema de lixi-
viación en pilas y extracción por solventes 
SX-EW, eliminando la necesidad de cons-
truir presas de relaves.

El esquema permitirá producir cátodos 
de cobre terminados en San Juan, redu-
ciendo la dependencia de fundiciones ex-
ternas y disminuyendo consumos de agua, 
energía y emisiones.

“Queremos desarrollar un proyecto com-
petitivo, moderno y sustentable, alineado 
con los estándares internacionales más 
exigentes”, afirmó Meding.

Para el ejecutivo, el contexto global abre 
una oportunidad histórica para San Juan y 
Argentina. “Creo que estamos a punto de 
crear una ola muy importante en San Juan 
que va a levantar a toda la industria mine-
ra”, aseguró.

Como cierre, sostuvo que el desafío pasa 
por consolidar la confianza de los merca-
dos internacionales. “Hay que seguir sim-
plificando procesos, reduciendo burocra-
cia y construyendo credibilidad para 
acceder al financiamiento internacional”, 
concluyó.  Michael Meding destacó que San Juan exporta minerales, profesionales y know-how
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Córdoba

P resente en la Exposición Interna-
cional San Juan Minera 2026, el 
gobernador de Córdoba, Martín 
Llaryora resaltó la importancia 

de la incorporación de la provincia medi-
terránea a la Mesa Federal Minera. “Como 
gobernador y como argentino, considero 
que impulsar la minería significa promo-
ver un nuevo motor de desarrollo para el 
país”, afirmó, para agregar: “La minería, la 
energía y el petróleo complementarán a la 
agroindustria como sectores estratégicos 
para potenciar el crecimiento económico 
argentino. A ello se suman las industrias 
del conocimiento y otros sectores produc-
tivos capaces de generar riqueza, inversión 

y empleo. Sin producción y actividad eco-
nómica no es posible generar oportunida-
des de trabajo”.

Llaryora destacó la participación “en 
este espacio que representa la ratificación 
de nuestro compromiso con actividades 
clave para el desarrollo nacional. Córdoba, 
además, posee una importante capacidad 
industrial para proveer insumos y servicios 
necesarios para la minería, el petróleo y 
el gas. Muchos de esos productos hoy son 
importados, pero pueden fabricarse en Ar-
gentina”.

“En 2014, durante mi gestión como Mi-
nistro de Industria, impulsamos el clúster 
minero, petrolero y gasífero de Córdoba. 

La minería, la 
energía y el petróleo 
complementarán a la 
agroindustria como 
sectores estratégicos 
para potenciar 
el crecimiento 
económico
argentino

Córdoba busca integrarse al 
crecimiento de la minería como 

proveedor industrial

El gobernador Martín Llaryora destacó el potencial de Córdoba como 
proveedor de bienes y servicios para minería, energía y petróleo

El gobernador cordobés Martín Llaryora (Segundo de izquierda a derecha), en el marco de la Mesa Federal Minera.
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En ese momento participa-
ban apenas 10 empresas; 
actualmente son más de 220 
las compañías vinculadas de 
manera directa o indirecta 
a estos sectores. Ese creci-
miento fue posible gracias a 
la tradición industrial de la 
provincia, sustentada en ac-
tividades como la industria 
automotriz, la maquinaria 
agrícola y la metalmecánica, 
además de una amplia red de 
servicios industriales y tec-
nológicos”, observó Llaryora, 
para agregar: “En los últimos 
años, numerosas empresas 
comenzaron a adaptar su 
producción y sus servicios 
para atender las demandas 
de la minería, el petróleo y 
el gas. Considero que el cre-
cimiento de estas industrias 
será exponencial”.

El primer mandatario cor-
dobés refirió al avance de 
los proyectos bajo el RIGI, lo 
que acelerará aún más la de-
manda de bienes y servicios 
vinculados al sector. “Existe 
una gran oportunidad para 
que las empresas provincia-
les puedan integrarse a esa 
cadena de valor y comple-
mentar la oferta existente, 

especialmente ante un creci-
miento que probablemente 
supere la capacidad disponi-
ble del mercado”.

Llaryora resaltó la impor-
tancia de la articulación entre 
provincias y sectores produc-
tivos: “Córdoba y San Juan, 
por ejemplo, pueden traba-
jar de manera conjunta para 
proveer servicios e insumos 
industriales vinculados a la 
minería, evitando una mayor 
dependencia de productos 
importados”.

“Cada proyecto minero ge-
nera inversión, empleo y de-
sarrollo económico para las 
provincias. Al mismo tiempo, 
abre oportunidades para in-
dustrias vinculadas a la pro-
ducción de maquinaria, auto-
partes, metalmecánica y 
servicios tecnológicos. Cór-
doba ya cuenta con ese entra-
mado industrial y tiene capa-
cidad para integrarse al 
crecimiento de la minería, el 
petróleo y el gas mediante 
productos y servicios de alta 
calidad. Ese es el desafío y 
también la oportunidad que 
tenemos por delante”, finali-
zó Martín Llaryora.  

Córdoba, 
además, posee 
una importante 
capacidad 
industrial para 
proveer insumos 
y servicios 
necesarios para 
la minería, el 
petróleo y el
gas

Córdoba 
y San Juan, 
por ejemplo, 
pueden trabajar 
de manera 
conjunta para 
proveer servicios 
e insumos 
industriales 
vinculados a la 
minería

https://aguartec.com.ar/
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Panamá

Cómo se compone actualmente el 
comercio bilateral entre Argen-
tina y Panamá? ¿Cuáles son los 
principales sectores que impul-

san esta relación económica? 

La relación comercial entre Panamá y Ar-
gentina atravesó en los últimos años una 
etapa de menor dinamismo, aunque man-
tiene intercambios relevantes. Argentina 
exporta principalmente repuestos, par-

tes para motores y servicios asociados, 
mientras que Panamá exporta servicios, 
productos químicos y cacao. La incorpo-
ración de Panamá como Estado Asociado 
del Mercosur a fines de 2024 abrió nuevas 

El Canal de Panamá mantiene su rol logístico decisivo.

“Empresas argentinas comenzaron 
a evaluar oportunidades de 

inversión en Panamá”

Comercio, minería y logística: Panamá explora nuevas oportunidades de integración con 
Argentina. El testimonio de Juan Luis Correa, Embajador de Panamá en la República Argentina
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oportunidades para 
profundizar el víncu-
lo bilateral. Ambos 
países avanzan en 
la negociación 
de un acuerdo 
comercial, cu-
yos Términos de 
Referencia ya 
fueron firmados, 
y próximamente 
se definirán los 
productos de inte-
rés para cada parte. 

Panamá busca 
ampliar su presen-
cia exportadora en Ar-
gentina con productos 
agroindustriales como 
café, ananá, langostinos 
y banano. En ese marco, 
productores panameños y 
la empresa Cabrales avan-

zaron en un acuerdo para importar café 
en grano verde, procesarlo en Argentina y 
comercializarlo bajo marcas de ambos paí-
ses. El lanzamiento está previsto para los 
próximos meses. 

En paralelo, empresas argentinas co-
menzaron a evaluar oportunidades de 
inversión en Panamá, atraídas por sus tra-
tados de libre comercio y regímenes espe-
ciales orientados a exportación. La apertu-
ra económica argentina también impulsa 
a compañías nacionales a explorar nuevas 
alternativas de expansión y generación de 
negocios en el exterior.

¿Panamá posee tradición minera o se trata 
de una actividad relativamente reciente? 

Panamá no posee una tradición minera 
comparable a la de otros países de América 
Latina, aunque existen antecedentes histó-

ricos vinculados a la extracción de 
oro desde la época colonial. De 

hecho, cuando los españoles 
llegaron al territorio pana-
meño y fundaron la primera 
ciudad en tierra firme del 
continente americano, la re-

gión fue conocida como Cas-
tilla del Oro, en referencia a 

la presencia de obje-
tos y artesanías 

elab or ad a s 
con oro por 
parte de 
los pueblos 
originarios. 
Sin em-
bargo, se 
trataba de 
formas de 
explotación 

muy rudi-
mentarias y 
de pequeña 

escala. 
La verdadera 

i n c o r p o r a c i ó n 
de Panamá a la 
minería moder-
na y de gran es-
cala se produjo 

en las últimas décadas con el desarrollo del 
proyecto Cobre Panamá, operado por First 
Quantum Minerals. Este emprendimiento 
representa uno de los yacimientos de cobre 
más importantes del mundo y constituyó 
el principal ejemplo de inversión minera 
internacional en el país. 

No obstante, el contrato minero vincu-
lado al proyecto fue declarado inconsti-
tucional por la Corte Suprema de Justicia 
hacia finales de 2023, lo que derivó poste-
riormente en la suspensión de operaciones 
de la mina. Desde entonces, el nuevo go-
bierno panameño ha mantenido canales 
de diálogo con la compañía, permitiendo, 
entre otras cuestiones, la comercialización 
de concentrados remanentes, generando 

ingresos tanto para la empresa como para 
el Estado.

La mina Cobre Panamá aporta aproxima-
damente un 3% al Producto Bruto Interno 
del país. El año pasado, aun sin la operación 
minera en funcionamiento, Panamá regis-
tró un crecimiento económico del 4,4%; sin 
embargo, cuando la mina se encontraba en 
producción, las tasas de crecimiento alcan-
zaban niveles de entre 8% y 9%. 

El proyecto genera un impacto significa-
tivo en términos de empleo y actividad eco-
nómica, tanto por la mano de obra directa 
como por la amplia red de proveedores 
vinculados a su operación. Según estima-
ciones de First Quantum, en los momentos 
de mayor actividad la mina llegó a emplear 
alrededor de 10.000 trabajadores pana-
meños, además de personal técnico pro-
veniente de Canadá y Australia, quienes 
también participaron en procesos de capa-
citación y transferencia de conocimientos 
hacia trabajadores locales. 

“Panamá y Argentina 
avanzan en la 
negociación de un 
acuerdo comercial”.

El Canal de 
Panamá continúa 
manteniendo una 
posición altamente 
competitiva y 
eficiente dentro del 
comercio marítimo 
internacional

55PanamáPANORAMA MINERO | Expo San Juan Minera 2026 
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Panamá

Actualmente, el Gobierno de Panamá 
continúa evaluando los próximos pasos y el 
futuro del proyecto dentro del marco insti-
tucional y legal correspondiente.

¿Existen oportunidades de un desarrollo 
de proveedores mineros argentinos en 
Panamá? 

Argentina posee una trayectoria minera 
más extensa y diversa, con experiencias 
desarrolladas en distintas provincias y 
vinculadas a diferentes minerales. En ese 
sentido, podrían generarse oportunidades 
interesantes para empresas proveedoras 
argentinas en un eventual escenario de 
reactivación de la actividad minera en Pa-
namá, aportando parte de los servicios y 
capacidades que actualmente brindan al 
sector minero argentino. 

Uno de los aspectos más relevantes del 
desarrollo de Cobre Panamá fue el trabajo 
realizado por First Quantum en materia de 
formación de recursos humanos. La com-
pañía impulsó programas de capacitación 
y entrenamiento que permitieron incor-
porar trabajadores panameños a distintas 
áreas de la industria minera. Actualmente 
existen profesionales panameños espe-
cializados en minería que adquirieron su 
experiencia directamente a partir de esos 
procesos de formación, considerando que 
previamente el país no contaba con una 
tradición minera consolidada ni con es-
tructuras académicas específicamente 
orientadas al sector. 

Panamá sí posee, en cambio, una larga 
experiencia en otros segmentos estratégi-
cos, particularmente en servicios financie-
ros y banca internacional, áreas en las que 
el país viene formando capital humano 
desde hace décadas. En minería, ese proce-
so de desarrollo de capacidades comenzó 
más recientemente. 

En este contexto, y sujeto a las definicio-
nes que adopte el Gobierno panameño res-
pecto del futuro de Cobre Panamá, podrían 
abrirse nuevas oportunidades vinculadas 
al desarrollo de proveedores, capacitación 
técnica y cooperación empresarial regional.

¿Cómo evalúa actualmente la competitivi-
dad del Canal de Panamá frente a iniciati-
vas que buscan desarrollar rutas logísticas 
alternativas en la región? 

Existen distintos proyectos e iniciativas en 

la región, como el corredor del Istmo de Te-
huantepec en México o la reactivación de 
propuestas vinculadas a un canal alternati-
vo en Nicaragua. Sin embargo, el Canal de 
Panamá continúa manteniendo una posi-
ción altamente competitiva y eficiente den-
tro del comercio marítimo internacional.

Uno de los principales factores es la es-
tructura tarifaria y operativa del canal, di-

señada para ofrecer ventajas económicas y 
logísticas frente a rutas alternativas, como 
el tránsito por el extremo sur del continen-
te a través del Canal Beagle o el Estrecho de 
Magallanes. 

Además, la ampliación del Canal de Pana-
má, concretada hace aproximadamente una 
década, representó un salto significativo en 
capacidad operativa. Antes de esa expansión, 
un buque tipo Panamax podía transportar 
entre 7.000 y 8.000 TEUs. Actualmente, los 
buques Post-Panamax pueden movilizar has-
ta 17.000 contenedores y atravesar el canal en 

aproximadamente 13 horas. 
En términos logísticos, resulta muy 

complejo replicar esa eficiencia mediante 
corredores terrestres regionales. Por ejem-
plo, movilizar por carretera una carga de 
esa magnitud desde puertos del Pacífico 
sudamericano implicaría atravesar múlti-
ples países, con costos y tiempos conside-
rablemente mayores. 

De todas maneras, Panamá entiende 
que la competencia representa un incenti-
vo positivo para continuar mejorando su 
infraestructura y capacidad operativa. En 
ese sentido, el país mantiene una estrate-
gia de expansión logística de largo plazo. 
Actualmente Panamá cuenta con cinco 
puertos principales y ya analiza el desarro-
llo de dos nuevas terminales, considerando 
que hacia 2030 la capacidad portuaria ins-
talada comenzará a acercarse a niveles de 
saturación. El objetivo es garantizar in-
fraestructura suficiente para acompañar el 
crecimiento del comercio internacional 
durante las próximas décadas. Adicional-
mente, la ACP, Autoridad del Canal de Pa-
namá, autorizó la construcción de un ga-
soducto interoceánico y un acueducto para 
trasladar agua del río Indio hacia el lago 
Gatún, con el objetivo de asegurar una 
fuente de agua segura para garantizar la 
operación del canal frente al cambio climá-
tico. Estas inversiones ascienden a 
US$13,000 millones que le van a generar al 
país mano de obra directa. 

La mina Cobre 
Panamá aporta 
aproximadamente un 
3% al Producto Bruto 
Interno del país

La ampliación del Canal de Panamá representó un salto significativo en capacidad operativa
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La Expo San Juan Minera 2026 fue escenario de las Jornadas de 
Ingeniería de Minas, organizadas por el Colegio Argentino de 
Ingenieros de Minas (CADIM). 
El encuentro reunió a profesionales, responsables operativos y 

especialistas del sector 
en un espacio orientado 
a la actualización 
técnica y el intercambio 
de experiencias. A lo 
largo de las jornadas 
se abordaron temas 
vinculados a seguridad, 
procesamiento, cierre 
de minas, aplicaciones 
industriales y ejercicio 
profesional, con 
especial énfasis en la 
evolución normativa y 
en el papel estratégico 
de la ingeniería para el 
desarrollo sostenible de la 
actividad minera a nivel 
nacional e internacional.

Coorganizado junto al Consejo Profesional de Ciencias 
Geológicas de San Juan, el ciclo reunió a profesionales y 
especialistas para analizar el avance de proyectos mineros 
y el rol estratégico de la geología en el desarrollo de la 
actividad. La agenda incluyó exposiciones técnicas, revisión 
de casos y espacios de actualización profesional, con foco en 
la caracterización geológica, las tareas de exploración y los 
desafíos del ejercicio profesional. El encuentro también permitió 
intercambiar experiencias y perspectivas sobre el contexto 
minero provincial y nacional.
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Una apuesta por la educación y la capacitación

Demand & Contracting Outlook

Jornadas de Ingeniería de Minas

Jornadas de WIM Argentina

Jornadas Técnicas: Geología 
Aplicada a la Minería

Representantes de compañías mineras presentaron el estado 
de avance de sus proyectos y detallaron las principales 
oportunidades vinculadas a la contratación de bienes y servicios. 
Asimismo, compartieron los cronogramas de abastecimiento 
previstos para las etapas de exploración, construcción y 
operación, brindando a los proveedores una visión actualizada 
de la demanda proyectada por la industria. La jornada fue 
coordinada por Leonardo Csizmas, de Mina Lindero, quien 
moderó las exposiciones y el intercambio entre empresas y 
asistentes.

Durante Expo San Juan Minera 2026, desde Women in Mining 
Argentina (WIM) se destacaron los avances registrados en 
materia de inclusión femenina en la industria, aunque se 
remarcaron la necesidad de incrementar la participación de las 
mujeres en espacios de liderazgo y de toma de decisiones. 
En el marco del encuentro “Liderazgo, inclusión y redes”, la 
Presidenta Laura Hernández subrayó la importancia del trabajo 
articulado entre empresas, Estado, cámaras empresarias y 
sindicatos para promover no solo el ingreso, sino también la 
permanencia y el desarrollo profesional de las mujeres en el 
sector. Actualmente, la participación femenina en la minería 
argentina alcanza el 12,7% de la fuerza laboral, con una 
tendencia de crecimiento sostenido desde 2020.



EDICIÓN 552 / MAYO 2026

PANORAMA MINERO | Expo San Juan Minera 2026 58

www.panorama-minero.com

Jornadas Técnicas

A través de un formato de panel-conversatorio con referentes 
de la industria minera, este espacio promovió el intercambio de 
experiencias y la generación de vínculos entre emprendedores 
de distintas comunidades. La actividad permitió compartir 
casos de éxito, identificar oportunidades de desarrollo y 
fortalecer redes orientadas al crecimiento de iniciativas 
vinculadas al sector.

Coorganizada junto a la Cámara de Empresas Perforistas 
de San Juan (CAPERFO), la jornada abordó el papel de la 
perforación en las distintas etapas de los proyectos mineros. 
El encuentro reunió a empresas, profesionales y referentes del 
sector para analizar desafíos operativos, condiciones laborales 
y requerimientos técnicos. Además, promovió el intercambio 
entre áreas de recursos humanos y compañías mineras, con foco 
en la demanda de personal y las oportunidades de desarrollo 
vinculadas a esta actividad estratégica para la industria.

Rondas de Negocios

Encuentro de Emprendedores 
de Comunidades

Hackathon “24 Horas de Ingenio 
en la Minería”

Jornadas Técnicas: Foro de 
Perforistas

Los encuentros entre empresas mineras y proveedores 
promovieron el vínculo directo entre la oferta y la demanda de 
bienes y servicios para la industria. Estos espacios facilitaron el 
intercambio de información, la identificación de oportunidades 
comerciales y la generación de contactos estratégicos que 
podrían traducirse en futuras alianzas y negocios para el 
desarrollo de los proyectos mineros.

Organizado por la Facultad de Ingeniería de la Universidad 
Nacional de San Juan (UNSJ), PANORAMA MINERO y Women in 
Mining Argentina, el hackathon tuvo como objetivo fortalecer 
el vínculo entre el ámbito académico y el sector productivo, 
generando oportunidades concretas para estudiantes y jóvenes 
profesionales de la región.
La iniciativa contó con la participación de 143 estudiantes, graduados 
y profesionales emergentes, quienes integraron 15 equipos 
multidisciplinarios conformados por representantes de carreras de 
nivel superior —universitario y terciario—, entre ellas ingeniería, 
diseño, economía, informática, ciencias exactas y ciencias sociales. 
Los participantes trabajaron en la resolución de desafíos planteados 
por empresas y organizaciones vinculadas a la actividad minera.
La primera jornada del hackathon se realizó el 7 de mayo en el 
predio de la exposición; la instancia de evaluación y premiación 
se llevó a cabo el 9 de mayo.
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Finning

“Nunca he sido
más optimista 
respecto de 

Argentina que hoy”

Kevin Parkes, Presidente y CEO de Finning 
International, analizó cómo la inteligencia artificial, 

la automatización y la electrificación están 
redefiniendo el futuro de la minería

Q ué nuevas tecnologías está 
ofreciendo Finning, como in-
teligencia artificial, robótica 
y automatización? ¿Estamos 
entrando en una nueva era 

tecnológica en los equipos mineros?

La minería enfrenta desafíos laborales, 
de costos y geológicos, y la tecnología es 
clave para afrontarlos. Ya existen vehícu-
los autónomos operando en Chile y minas 
completamente autónomas en Canadá. La 
automatización no elimina empleos, sino 
que transforma su naturaleza. Un operador 
puede pasar de conducir un camión duran-
te 12 horas a supervisarlo de forma remota 
desde una sala de control.

La inteligencia artificial también permi-
te acelerar la capacitación técnica, mejorar 
la planificación del mantenimiento y opti-
mizar la gestión de repuestos. Las máqui-
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“Un motor puede reconstruirse siete u ocho veces antes de ser reemplazado”.
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nas generan grandes volúmenes de datos 
que ayudan a reducir tiempos de inactivi-
dad y aumentar la productividad. Además, 
sistemas de guiado avanzados permiten 
trabajar con mayor precisión y seguridad.

Se pueden observar muchos jóvenes en 
esta Expo Internacional San Juan Minera 
¿Esos jóvenes ya están acostumbrados a 
los entornos digitales y a los videojuegos 
online serán los futuros operadores de 
equipos mineros?

Sin dudas existe interés. Las nuevas genera-
ciones ya están familiarizadas con la tecno-
logía, pero es importante transmitirles que 
la minería es una actividad de largo plazo 
que requiere paciencia y perseverancia.

La industria ya no es la que muchos ima-
ginan décadas atrás. Hoy incorpora cáma-
ras, sensores y sistemas inteligentes que 
monitorean variables críticas de los equi-
pos. Para los jóvenes, estas tecnologías re-
sultan naturales y atractivas.

Ha comentado que la minería ya no es 
como en los viejos tiempos. ¿Cuáles son 
las soluciones de Finning relacionadas con 
vehículos eléctricos y baterías?

Actualmente contamos con un camión eléc-
trico 793 en pruebas, que comenzará a operar 
en Codelco, Chile. Utiliza un sistema de trans-
ferencia dinámica de energía que le permite 
cargarse mientras está en movimiento.

También disponemos de camiones dié-
sel-eléctricos ampliamente utilizados en 
el mundo y de equipos híbridos que 
combinan motores y generadores 
eléctricos. La electrificación puede 
llevar más tiempo del previsto, pero 
creemos que es un objetivo alcan-
zable y estamos avanzando en esa 
dirección.

Existen varios desafíos, como 
las capacidades hu-
manas, la tecnología 
y la falta de nuevos 
cuerpos minera-
les. ¿Es esta una 
especie de tor-

menta perfecta para la industria minera?

En muchos sentidos sí. Existen flotas enve-
jecidas, escasez de mano de obra, mayores 
costos, exigencias ambientales y necesidad 
de incorporar nuevas tecnologías. Sin em-
bargo, estos desafíos también impulsarán 
una minería más resiliente y eficiente.

Será fundamental generar asociaciones 
sólidas y comenzar a acercar a los jóvenes 
a la actividad desde etapas tempranas. Re-
solver estos desafíos requerirá tecnología, 
nuevas formas de trabajo, capacitación y 
mejores procesos de reclutamiento.

Respecto al medio ambiente. ¿Qué sucede 
con las nuevas tecnologías relacio-

nadas con el reciclaje?

La sustentabilidad comienza 
por extender la vida útil de los 
equipos. Luego aparece la re-

utilización y la remanufactura. 
En Sudamérica reconstruimos 

alrededor de diez motores por 
semana en nuestras insta-

laciones de Antofa-
gasta.

Un motor puede 
reconstruirse siete 
u ocho veces antes 
de ser reempla-
zado. Lo mismo 
ocurre en Cana-
dá. Nuestro ob-
jetivo es fabricar 

componentes duraderos, reconstruibles y 
reutilizables. Muchas veces decimos que 
nuestras máquinas están diseñadas para 
ser reconstruidas.

¿Cuál es su visión de la industria minera en 
Argentina, aquí en la Expo Internacional 
San Juan Minera?

Mire alrededor de este evento. Cuando in-
gresé hoy, había miles de  personas espe-
rando para entrar.

Aquí se puede ver tanto a jóvenes como 
a profesionales experimentados. Viejos 
colegas se están reencontrando y nuevas 
generaciones se están involucrando.

Hemos esperado mucho tiempo esta 
oportunidad y nunca he sido más optimis-
ta respecto de Argentina que hoy.

Argentina ha atravesado períodos difí-
ciles, pero también tiene una oportunidad 
única para desarrollar sus recursos y ex-
pandir su capacidad de generación ener-
gética. Otros países del mundo cometieron 
errores durante procesos de crecimiento 
similares. Tal vez Argentina no avanzó tan 
rápido, pero también evitó algunos de esos 
errores.

Este es un momento muy importante 
para el país. Argentina tiene personas edu-
cadas, capaces y entusiastas. Lo que Argen-
tina necesita —para su gente, empleados y 
empresas— es estabilidad.

Si el país puede mantener esa estabili-
dad, hará falta paciencia, pero sigo siendo 
muy optimista respecto del futuro. 

"Existen flotas envejecidas y escasez de mano de obra".

“La automatización 
no elimina empleos, 
sino que transforma 

su naturaleza”.
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YPF Diesel Minero

1. Equipo de YPF durante la Expo. 2. Germán Stocker, Gerente Comercial de Minería de YPF.

YPF presentó 
Diesel 10 Minero 
 Diesel 10 Minero es un nuevo combustible orientado al 

segmento minero y desarrollado para operar en condiciones 
de alta montaña y bajas temperaturas

E l producto fue presentado por Ger-
mán Stocker, Gerente Comercial 
de Minería de la compañía, quien 
explicó que el nuevo combustible 

puede operar en temperaturas de hasta 
-35°C y cuenta con un contenido de ultra 
bajo de azufre de hasta 10 ppm.

Según detallaron desde la empresa, el 
combustible fue diseñado para motoriza-
ciones fuera de ruta de última tecnología, 
compatibles con sistemas de post-trata-
miento utilizados en equipos Euro 5 y Tier 
4 en adelante.

Desde YPF indicaron que actualmente la 
minería argentina utiliza gasoil minero pre-
parado para condiciones extremas de tem-
peratura, aunque con niveles de azufre más 

elevados. El nuevo Diesel 10 Minero com-
bina resistencia al frío con compatibilidad 
para motores de nueva generación y siste-
mas orientados a la reducción de emisiones.

La compañía señaló que este tipo de 
combustibles contribuye a disminuir emi-
siones de CO2 en combinación con tecnolo-
gías de post-tratamiento incorporadas en 
equipos de última generación utilizados en 
operaciones mineras.

El combustible se produce en la refinería 
de Luján de Cuyo, en Mendoza, y es distri-
buido mediante una flota dedicada hacia 
distintos yacimientos mineros del país.

Desde la empresa explicaron que el 
abastecimiento hacia operaciones ubica-
das entre los 3.500 y 5.000 metros de altura 

1

2

requiere logística especializada, transpor-
te adaptado para alta montaña y protoco-
los específicos de seguridad.

También señalaron que las cisternas uti-
lizadas para este tipo de transporte cuen-
tan con características diferentes a las em-
pleadas para distribución convencional de 
combustibles.

Stocker también se refirió al crecimiento 
de la minería en provincias como San Juan 
y Mendoza y remarcó el impacto de la acti-
vidad en términos económicos, proveedo-
res, infraestructura y capacitación.

Además, mencionó que la minería re-
gistró exportaciones por más de US$6.000 
millones durante el último año y sostuvo 
que la compañía proyecta para 2026 un 
crecimiento cercano al 15% en el volumen 
de ventas destinado al sector minero.

Desde YPF señalaron que el desarrollo del 
nuevo combustible demandó varios años de 
trabajo técnico y fue presentado en simultá-
neo con el crecimiento de proyectos mine-
ros en distintas regiones del país.
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1. Equipo de Metso presente en la Expo Minera. 2. Fernando Samanez, vicepresidente de Ventas de Metso.

Metso inaugurará oficinas y un 
laboratorio mineralógico en San Juan

La compañía amplía su presencia en la provincia tras 25 años de actividad en Argentina. La nueva 
sede incluirá espacios de capacitación y servicios técnicos para operaciones mineras

L a nueva oficina contará con un labo-
ratorio mineralógico destinado al 
análisis de minerales y un centro de 
entrenamiento enfocado en capaci-

tación técnica y herramientas tecnológicas 
para clientes y operarios del sector.

Fernando Samanez, Vicepresidente de 
Ventas para Sudamérica del área de pro-
yectos y CAPEX de la compañía, explicó 
que la empresa mantiene operaciones en 
Argentina desde hace 25 años y actualmen-
te avanza en una expansión de su presencia 
local con foco en San Juan.

Metso desarrolla tecnología, equipos 
y servicios para plantas concentradoras 
mineras, incluyendo soluciones de tritu-
ración, molienda, bombeo, flotación y 
manejo de relaves. La compañía también 
trabaja en instalación de equipos, posven-
ta, repuestos y asistencia durante el ciclo 
operativo de los proyectos.

Durante la exposición minera, represen-

tantes de la firma mantuvieron reuniones 
con operadores y empresas vinculadas a 
proyectos en desarrollo en Argentina. Des-
de la compañía destacaron el crecimiento 
de la actividad minera en San Juan, espe-
cialmente en Calingasta e Iglesia, donde 
avanzan iniciativas vinculadas al cobre 
como Los Azules y Vicuña.

También señalaron que el desarrollo de 
infraestructura aparece entre los principa-
les desafíos para acompañar el crecimiento 
de la actividad en la provincia, en un esce-
nario marcado por obras tempranas y nue-
vas inversiones.

En la Expo, Metso presentó herramientas 
de realidad virtual para mostrar procesos y 
equipamiento utilizado en plantas concen-
tradoras. A través de esta tecnología, los 
visitantes pudieron recorrer de manera digi-
tal distintos sectores operativos y visualizar 
equipos como trituradores, molinos, celdas 
de flotación, espesadores y filtros.

La compañía además exhibió desarrollos 
vinculados a sostenibilidad y economía cir-
cular. Entre las iniciativas mencionadas se 
encuentra el reciclaje de revestimientos 
usados en una planta ubicada en Chile, 
donde se reutilizan componentes de cau-
cho y acero provenientes de operaciones 
mineras.

Según detallaron desde la empresa, las 
nuevas generaciones de equipos registran 
mejoras en eficiencia energética, reduc-
ción del consumo de agua y disminución de 
emisiones de CO2.

Otro de los ejes abordados durante la 
participación en la feria estuvo relacionado 
con la capacitación de recursos humanos 
para la minería. Desde Metso remarcaron 
la necesidad de fortalecer el trabajo con-
junto con universidades, institutos y cen-
tros tecnológicos para ampliar la disponibi-
lidad de mano de obra técnica y profesional 
en la región.  

1 2
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L a Asociación Alemana de Fabrican-
tes de Maquinaria y Equipos (VDMA) 
participó de la Expo San Juan Minera 

2026 y destacó el crecimiento que registra 
la actividad minera en la provincia, impul-
sado por el avance de proyectos de cobre y 
la llegada de nuevas inversiones.

Christoph Dammer, representante de la 
entidad, explicó que la organización reú-
ne a fabricantes alemanes de tecnología y 
equipamiento para minería, con soluciones 
aplicadas a exploración, minería subterrá-
nea y de superficie, procesamiento mineral 
y producción de cobre.

Según indicó, las empresas asociadas 
desarrollan tecnologías orientadas a me-
jorar la eficiencia operativa y reducir el 
impacto ambiental en todas las etapas del 
ciclo minero. Además, destacó que la expe-
riencia industrial alemana ya está presente 
en numerosos proyectos de la región andi-
na, especialmente en Chile y Perú.

Dammer señaló que San Juan se ha con-

vertido en uno de los principales focos de 
interés para proveedores internacionales 
debido al crecimiento de los proyectos 
metalíferos y al dinamismo que muestra 
actualmente la minería argentina.

Durante la exposición, la VDMA presentó la 
oferta tecnológica de fabricantes alemanes 
especializados en minería, infraestructura y 

procesamiento mineral, y valoró la feria como 
un espacio que refleja el creciente interés de 
empresas y proveedores internacionales por el 
desarrollo minero de San Juan y del país.  

Silvina Bellantig, gerente general de 
Banco San Juan, reafirmó el compro-
miso histórico de la entidad con el 

desarrollo minero provincial. Con más de 
18 años de experiencia en el sector, el banco 
evolucionó desde una división especializa-
da hacia una Unidad Minera de Soluciones 
Financieras, orientada a atender las nece-

sidades de operadoras, proveedores y em-
presas vinculadas a la actividad.

Bellantig destacó que la estrategia se 
apoya en la fortaleza del Grupo Petersen, 
integrando capacidades con Banco San-
ta Cruz y otras compañías del grupo para 
ofrecer soluciones financieras y de nego-
cios adaptadas a proyectos de gran escala.

Uno de los ejes centrales es el fortaleci-
miento de la cadena de valor minera me-
diante una Sociedad de Garantía Recíproca 
(SGR), herramienta que facilita el acceso al 
crédito y permite a los proveedores locales 
ampliar su capacidad operativa para res-
ponder a las exigencias de la industria.

Para la ejecutiva, San Juan se encuentra 
ante una “nueva ola” minera que podría 
superar el impacto económico de la etapa 
vinculada al oro. En ese contexto, sostuvo 
que el desafío consiste en transformar los 
recursos de la provincia en desarrollo sos-
tenible, mediante el trabajo conjunto entre 
el sector público, privado y financiero.

La participación de Banco San Juan en la 
Expo reflejó su intención de consolidarse 
como un socio estratégico del crecimiento 
minero y acompañar el financiamiento de 
los grandes proyectos que impulsarán el 
futuro económico provincial. 

Banco San Juan: más de 18 años de experiencia en minería.

Christoph Dammer, representante de  VDMA

Banco San Juan

Acceda a la nota 
completa aquí

Acceda a la nota 
completa aquí

VDMA
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Transportes Aconcagua presentó en la 
Expo San Juan Minera una propuesta 
que combina logística, tecnología y 

divulgación histórica. La empresa argen-
tina, fundada en 1950 y especializada en 
transporte y almacenamiento de cargas 
nacionales e internacionales, exhibió ca-
miones ploteados con figuras destacadas 
de la historia argentina acompañadas por 
códigos QR que permiten acceder a conte-
nidos audiovisuales narrados por el histo-
riador Felipe Pigna.

La iniciativa, impulsada por su CEO, 
Alejandro Galeano, busca homenajear 
a personalidades que contribuyeron a la 
construcción de la identidad nacional. En-
tre ellas se encuentran José de San Martín, 
Manuel Belgrano, Martín Miguel de Güe-
mes, Facundo Quiroga, Chacho Peñaloza, 
René Favaloro, Carlos Gardel y Perito Mo-
reno, además de mujeres como Manuela 
Pedraza, Juana Manso y Macacha Güemes.

Durante la feria, la compañía también 
destacó las oportunidades que genera el 
crecimiento de la minería del cobre y el 

desarrollo logístico que demandará la ac-
tividad en los próximos años. Con más de 
dos décadas de experiencia en el sector 
minero, Transportes Aconcagua desarro-
lló junto a fabricantes como Scania y Volvo 
unidades adaptadas para operar en alta 
montaña y condiciones extremas.

La empresa resaltó además su apuesta 

por la capacitación de personal especializa-
do y la incorporación de tecnología para el 
transporte de materiales, líquidos y equipa-
miento destinado a la industria minera. 

E naex impulsa en San Juan una estra-
tegia de modernización minera ba-
sada en automatización, seguridad 

y eficiencia operativa. María Luz Ibazeta, 
ingeniera de Minas y Key Account Manager 
de la compañía en Argentina, destacó que 
la firma avanza en la digitalización de los 
procesos de carguío y voladura mediante 
sistemas que permiten monitorear y ope-
rar equipos en tiempo real desde centros 
remotos.

La automatización busca reducir tiem-
pos de operación y minimizar la exposición 
de los trabajadores en zonas de riesgo, me-
jorando los estándares de seguridad y pro-
ductividad. Entre las soluciones más desta-
cadas se encuentra el camión Milodón, con 
capacidad de 23 toneladas y adaptable a 
distintos tipos de carguío para operaciones 
a cielo abierto.

La empresa también incorporó sistemas 
de iniciación electrónica cableados e ina-
lámbricos y el uso de drones para monito-

reo y programación de detonadores, tecno-
logías que permiten una mayor precisión 
en las tareas de voladura.

Presente en San Juan desde 2007, Enaex 
cuenta con una planta de emulsiones y un 
centro de distribución en Las Flores, Iglesia, 
donde genera empleo local y acompaña el 
crecimiento de la actividad minera. De cara 

al futuro, la compañía busca consolidar su 
infraestructura y responder a las deman-
das de los grandes proyectos metalíferos 
que se desarrollan en la provincia.  

Alejandro Galeano CEO de Transportes Aconcagua

El camión Milodón de Enaex, con capacidad de 23 toneladas.

Acceda a la nota 
completa aquí

Acceda a la nota 
completa aquí

Transportes Aconcagua

Enaex
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F LSmidth, una de las compañías líderes 
a nivel mundial en ingeniería, equipa-
miento y servicios para minería y ce-

mento, anunció durante la Expo San Juan 
Minera su decisión de instalar operaciones 
propias en la provincia. Francisco Herrada, 
Solution Specialist Screen & Trommel Me-
dia, calificó la iniciativa como “un punto de 
inflexión” para la empresa.

Fundada en 1882 y con presencia en más 
de 80 países, la firma participa en toda la 
cadena de valor minera, desde trituración 
y molienda hasta flotación y manejo de re-
laves, con foco en productividad y susten-
tabilidad.

Hasta ahora, FLSmidth atendía al merca-
do argentino desde Santiago de Chile, pero 
el crecimiento de la minería local y el avance 
de los proyectos de cobre en San Juan im-
pulsaron la decisión de radicarse en la pro-
vincia. Según explicó Herrada, la apertura 
de oficinas ya fue definida y comenzará a 
concretarse en los próximos 30 a 40 días.

La compañía busca aportar no solo equi-
pamiento, sino también experiencia y co-
nocimiento técnico acumulado en merca-
dos mineros como Chile, Brasil, Colombia 
y Perú, con una visión integral orientada a 
optimizar procesos.

Desde la empresa destacaron además el 
potencial de la minería argentina, especial-

mente en cobre, y señalaron la importancia 
de fortalecer infraestructura energética e 
hídrica para acompañar el crecimiento pro-
yectado del sector.  

C aterwest reafirmó su posición como 
proveedor estratégico para la indus-
tria minera. Su presidente y CEO, 

Martín Ossa, destacó que la compañía atra-
viesa una etapa de madurez consolidada 
tras más de tres décadas de experiencia 
acompañando el desarrollo del sector en 
San Juan.

Fundada en 1992 en Calingasta, cuando 

la actividad minera estaba centrada en la 
exploración, la empresa evolucionó hasta 
convertirse en un referente de servicios 
especializados. Según Ossa, el objetivo es 
consolidar relaciones de largo plazo con las 
operadoras, integrándose a sus procesos y 
aportando soluciones que exceden la pres-
tación de servicios tradicionales.

La estrategia de Caterwest también in-

corpora criterios de sustentabilidad y res-
ponsabilidad empresarial. En ese marco, 
la adhesión al Pacto Global de las Naciones 
Unidas formalizó una política orientada a 
fortalecer estándares sociales, ambienta-
les y de gobernanza, cada vez más deman-
dados por la industria internacional.

Frente al crecimiento proyectado del co-
bre en la provincia, la compañía considera 
que cuenta con la experiencia, las certifica-
ciones y la capacidad operativa necesarias 
para acompañar proyectos de gran escala. 
Ossa sostuvo que esta nueva etapa repre-
senta una oportunidad histórica para con-
tribuir al desarrollo económico de San Juan.

Finalmente, destacó que la visión de la 
empresa se basa en anticiparse a las necesi-
dades del mercado mediante inversiones en 
infraestructura y capacitación, mantenien-
do una estructura preparada para respon-
der a los desafíos de la expansión minera. 

Martin Ossa

Francisco Herrada, Solution Specialist Screen & Trommel Media, en FLSmidth.

Caterwest

FLSmidth
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Grupo Palmero destacó en la Expo 
San Juan Minera el fortalecimiento 
de su alianza estratégica con Metso 

para atender las necesidades de una indus-
tria minera en expansión. Daniel González, 
responsable comercial de la división mine-
ra, explicó que el acuerdo contempla una 
especialización por segmentos: Metso se 

enfoca en los grandes proyectos de minería 
metalífera, mientras que Grupo Palmero 
atiende la minería no metalífera, incluyen-
do sectores como la cal, el cemento, los mi-
nerales industriales y las canteras.

La compañía cuenta con una base opera-
tiva en Mendoza que complementa la pre-
sencia de Metso en San Juan, permitiendo 

brindar soporte técnico y comercial a pro-
yectos de toda la región. Según González, 
esta estrategia busca acompañar el creci-
miento de nuevas iniciativas mineras y for-
talecer la cercanía con los clientes.

La participación en la feria también sir-
vió para reafirmar el compromiso de am-
bas empresas con el desarrollo de la acti-
vidad en la región. Grupo Palmero destacó 
su trayectoria junto a productores mineros 
y su conocimiento de las necesidades espe-
cíficas de los minerales industriales.

De cara al futuro, la empresa proyecta ex-
pandir su presencia hacia el norte del país y 
profundizar la integración operativa con 
Metso, incluyendo la posibilidad de compartir 
infraestructura y equipos técnicos en San Juan. 
Además, remarcaron el potencial de creci-
miento del sector de la cal, considerado un in-
sumo estratégico para el desarrollo de los futu-
ros proyectos metalíferos de la región. 

E l presidente de Solimin, Luciano Gu-
glielmini, resaltó la relevancia del 
evento al considerarlo como una de 

las ferias más grandes y con mayor convo-
catoria del sector en Argentina. El empre-
sario sanjuanino manifestó su satisfacción 
por la gran afluencia de público provenien-
te de diversas provincias como Mendoza, 
San Luis, Neuquén y Buenos Aires, lo que 
refleja el interés federal en la actividad 
minera.

En este escenario, el directivo detalló 
la labor de su compañía, la cual funciona 
como una ferretería industrial especiali-
zada en el área minera con presencia en 
cuatro provincias y diversos departamen-
tos de San Juan. Un aspecto central de su 
operación es la fabricación de ropa térmica 
y técnica, un proceso que se desarrolla me-
diante el uso de energía solar en sus insta-
laciones locales.

Guglielmini enfatizó la necesidad de que 
los proveedores regionales se consoliden 

bajo estándares de clase mundial para es-
tar a la altura de los grandes proyectos que 
se avecinan. Para el referente de Solimin, la 
clave del éxito reside en ofrecer un servicio 
de excelencia y mantener la unidad entre 
las empresas locales, evitando competen-
cias internas innecesarias para asegurar 
que el progreso de la industria beneficie a 
toda la comunidad.

El empresario analizó el panorama actual 
con vistas a la industria del cobre, aseguran-
do que San Juan cuenta con la preparación 
necesaria para liderar esta etapa. Según su 
visión, la experiencia obtenida en proyectos 
anteriores, durante la minería del oro, fun-
cionó como una escuela fundamental que 
dejó a la provincia plenamente capaz de en-
frentar los nuevos desafíos mineros de ma-
nera autónoma y competitiva.  

Daniel Gonzalez, responsable comercial del área minera de Grupo Palmero.

Luciano Guglielmini

Grupo Palmero

Solimin
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M apal Sigma informó en la Expo 
San Juan Minera su crecimiento 
dentro de la industria minera y 

el fortalecimiento de sus capacidades para 
atender proyectos de gran escala. Franco 
Pallucchini, CEO de la compañía, explicó 
que la firma surgió de la unión entre Mapal 
y Sigma, dos empresas con experiencia en 
infraestructura vial, obras civiles, sanea-
miento y movimiento de suelos, que hace 
más de seis años comenzaron a trabajar 
conjuntamente en minería.

Actualmente, la empresa desarrolla 
tareas vinculadas a exploración, construc-
ción de caminos mineros, operación de 
equipos pesados e infraestructura para 
proyectos metalíferos. Pallucchini señaló 
que la actividad exige altos estándares de 
seguridad, cuidado ambiental y eficiencia 
operativa, especialmente en entornos de 
alta montaña.

En ese contexto, destacó las inversiones 
realizadas en capacitación, renovación de ma-

quinaria y mantenimiento, además del avance 
hacia la certificación de la Trinorma ISO.

El ejecutivo también subrayó la impor-
tancia de la formación de mano de obra 
especializada en San Juan y consideró que 
el desarrollo de nuevos proyectos podría 
favorecer el regreso de trabajadores capa-
citados que emigraron a otras regiones.

Asimismo, resaltó el valor de las alianzas 
estratégicas para ampliar capacidades y 
acceder a proyectos de mayor escala. Ac-
tualmente, la empresa mantiene conversa-
ciones con firmas de otras provincias y del 
exterior para futuros desarrollos mineros.

Durante la feria, Mapal Sigma presentó 
experiencias interactivas, incluyendo si-
muladores de realidad virtual y demostra-
ciones de operación remota de maquinaria 
fuera de ruta.  

Endress+Hauser destacó en la Expo 
San Juan Minera su apuesta por 
acompañar la transformación tecno-

lógica de la industria a través de solucio-
nes de automatización, control y medición 
de procesos. David Arguello, referente de 
la compañía, señaló que la firma cuenta 
con más de 70 años de experiencia global 

y busca consolidarse como un socio es-
tratégico para las operadoras mineras en 
Argentina.

La empresa ofrece instrumentos de alta 
precisión para medir variables críticas 
como caudal, temperatura, presión y nivel, 
además de soluciones para el análisis de 
líquidos, fundamentales para optimizar 

procesos y mejorar la eficiencia operativa.
Con sede en Buenos Aires y presencia en 

provincias como San Juan, Salta, Neuquén, 
Mendoza y Santa Cruz, Endress+Hauser 
brinda soporte cercano a la industria mi-
nera en distintos puntos del país.

Arguello destacó que la automatización 
contribuye a una minería más segura, efi-
ciente y sustentable, reduciendo riesgos 
operativos y mejorando la productividad. 
Asimismo, remarcó que la actividad mine-
ra cumple un papel importante en la gene-
ración de empleo y el fortalecimiento de 
las economías regionales.

En materia de innovación, la compañía 
también avanza en la incorporación de he-
rramientas de Inteligencia Artificial para 
mejorar procesos internos y potenciar la 
productividad, mientras evalúa futuras 
aplicaciones de estas tecnologías en sus 
soluciones de medición y control. 

Endress+Hauser brinda soporte cercano a la industria minera en distintos puntos de Argentina.

Franco Pallucchini, CEO de Mapal Sigma

Endress+Hauser

Mapal Sigma
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Marshall Moffat participó de la 
Expo San Juan Minera presentan-
do Inverness, su nueva línea de 

indumentaria de protección térmica y so-
luciones integrales para industrias de alta 
exigencia. La información fue brindada por 
Juan Pablo Severo, gerente comercial de la 
compañía, quien destacó el interés técnico 

y comercial generado durante la feria.
Reconocida en América Latina por la fa-

bricación de prendas ignífugas y elemen-
tos de protección personal, la empresa 
amplió su oferta con ropa térmica, prendas 
anti desgarro, impermeables y vestimen-
ta de oficina, orientadas especialmente a 
sectores como la minería, donde las con-

diciones climáticas y operativas requieren 
equipamiento específico.

Además, la firma exhibió soluciones de 
protección respiratoria y seguridad indus-
trial, entre ellas la línea Moldex de respira-
dores y mascarillas de alta performance, 
junto con guantes, cascos, lentes y protec-
tores auditivos.

Con más de 60 años de trayectoria, 
Marshall Moffat destacó las oportunida-
des que genera el crecimiento de la minería 
en San Juan y confirmó la apertura de una 
sucursal en la provincia para fortalecer su 
presencia comercial.

La compañía también puso en valor su 
alianza con Westex Milliken, uno de los 
principales fabricantes mundiales de ropa 
ignífuga, como parte de su estrategia para 
ofrecer productos con estándares interna-
cionales destinados a industrias como mi-
nería, energía y petróleo. 

G eotub estuvo presente en la Expo 
San Juan Minera exhibiendo tecno-
logías aplicadas al abastecimiento 

de agua y a procesos vinculados tanto a 
la minería del cobre como del litio. La in-
formación fue brindada por Germán Ro-
dríguez, gerente general de la compañía, 
quien destacó el crecimiento de la activi-
dad minera y el dinamismo observado du-
rante la feria.

La empresa se especializa en la fabrica-
ción y comercialización de filtros de acero 
de ranura continua, tubos de acero y PVC, 
además de servicios de armado de colum-
nas. Uno de sus principales desarrollos son 
los filtros para perforaciones destinadas a 
captar agua subterránea, una tecnología 
que nació para el sector agropecuario y que 
luego fue adaptada a las exigencias de la 
industria minera.

Actualmente, sus soluciones se utilizan 
en sistemas de abastecimiento de agua 
para campamentos, procesos industria-

les y operaciones de dewatering. También 
tienen una fuerte presencia en proyectos 
de litio, donde los filtros cumplen un papel 
clave en la extracción de salmueras.

Desde la compañía destacaron que la 
evolución hacia el sector minero exigió ele-
var estándares técnicos y desarrollar mate-
riales capaces de operar en ambientes corro-
sivos, grandes profundidades y condiciones 

extremas. Geotub ya provee soluciones a 
distintos emprendimientos en San Juan y 
observa con expectativa el crecimiento de la 
minería del cobre y las oportunidades que se 
abren para los proveedores especializados.  

Marshall Moffat, referente en la fabricación de prendas ignífugas.

Germán Rodríguez, gerente general de Geotub.

Marshall Moffat

Geotub
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SNA Europe destacó en la Expo San 
Juan Minera 2026 con su marca Bah-
co, donde presentó soluciones orien-

tadas a mejorar la eficiencia y seguridad 
de los profesionales del sector. Iñaki Pérez, 
responsable de Desarrollo de Negocio de 
Industria, destacó especialmente la línea 
de herramientas antichispa y de golpeo, 
diseñadas para responder a las exigencias 
de la actividad minera.

El directivo subrayó que uno de los prin-
cipales diferenciales de la compañía es su 
servicio postventa, concebido para evitar 
interrupciones operativas y garantizar el 
máximo rendimiento de las herramientas 
en campo.

Pérez consideró que la minería tiene el 
potencial de convertirse en un motor de 
empleo y prosperidad para Argentina, repli-
cando experiencias exitosas de otros países 
de la región. Además, señaló que los clientes 
locales demandan soluciones técnicas de 
alta calidad a precios competitivos.

Respecto de la Expo San Juan Minera, cali-
ficó el evento como “un éxito rotundo” por el 
nivel de actividad registrado y el interés de-
mostrado por los asistentes. Con esta partici-
pación, SNA Europe reafirmó su compromiso 
de acompañar el crecimiento de la minería 

argentina mediante tecnología, innovación y 
soporte técnico especializado.  

M enara Construcciones partici-
pó de la Expo San Juan Minera 
con el objetivo de integrarse a 

la cadena de valor de la minería argenti-
na. Luis Laorden, director comercial de la 
empresa santafesina, destacó el poten-
cial de San Juan como uno de los princi-
pales motores económicos del país en las 

próximas décadas.
Con más de 60 años de trayectoria, la fir-

ma familiar de Rafaela busca expandir su 
actividad hacia el sector minero, aportan-
do experiencia en construcción, infraes-
tructura y servicios asociados. Laorden 
señaló que Santa Fe, pese a no contar con 
recursos mineros propios, posee un sólido 

entramado industrial y metalmecánico 
que hoy se está reconvirtiendo para aten-
der las demandas de sectores como mine-
ría, petróleo y gas.

La estrategia de Menara se basa en el 
trabajo conjunto con empresas locales 
mediante esquemas de Unión Transitoria 
de Empresas (UTE), con el objetivo de com-
binar capacidades y fortalecer el desarro-
llo regional. Según explicó el directivo, la 
magnitud de los proyectos que se proyec-
tan para San Juan requerirá la participa-
ción de múltiples actores especializados.

Además, sostuvo que el crecimiento mi-
nero no solo impactará en la producción de 
minerales, sino también en la demanda de 
infraestructura, logística y desarrollo urba-
no. En ese contexto, Menara busca posicio-
narse como un socio para acompañar el cre-
cimiento de la provincia y contribuir al 
fortalecimiento de la economía nacional. 

Luis Laorden, director comercial de Menara Construcciones.

Iñaki Pérez (Desarrollo de Negocio de Industria, SNA Europe)

Menara Construcciones

SNA Europe - Bahco
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D atawise estuvo presente en la Expo 
San Juan Minera 2026 con el objetivo 
de fortalecer su posicionamiento en 

un sector donde observa un negocio “laten-
te”. Ignacio Molina, gerente de Marketing, 
destacó que la presencia física en San Juan 
resulta clave para acercar la marca a gran-
des compañías y proyectos de menor escala, 
ofreciendo soluciones tecnológicas de clase 

mundial adaptadas a distintos presupuestos.
Yanina Marciano, gerente Comercial, 

señaló que el propósito de la empresa es 
federalizar su propuesta tecnológica y 
acompañar el desarrollo minero con in-
fraestructura IT robusta, capaz de pro-
cesar, almacenar y proteger información 
crítica. La compañía trabaja con aliados 
estratégicos como HPE y ofrece servicios 

bajo el modelo “as a service”, que permite 
transformar inversiones de capital en gas-
tos operativos mensuales, aportando pre-
visibilidad y escalabilidad.

Marciano también destacó la soberanía 
de los datos como diferencial de Datawise, 
al tratarse de una empresa de capitales ar-
gentinos que garantiza control local sobre 
información estratégica.

Desde el área de innovación, Néstor G. 
Rosemberg explicó que la minería atravie-
sa una etapa de convergencia tecnológi-
ca, donde la disponibilidad inmediata del 
dato resulta clave para mejorar decisiones 
y procesos. También resaltó el uso de Inte-
ligencia Artificial para optimizar tiempos, 
trazabilidad y productividad.

La empresa además promueve soluciones 
sostenibles y minimalistas, con equipos de me-
nor consumo energético, mayor vida útil y me-
nor impacto sobre la infraestructura local.  

E l sector minero atraviesa un renova-
do interés internacional debido a la 
aprobación de megaproyectos de in-

versión a través del RIGI y facilidades para 
exportar, lo cual nos potencia como un país 
proveedor de minerales críticos”, observó 
Luis Fernández respecto a un segmento in-
dustrial con vistas a consolidarse como uno 
de los grandes actores de la matriz econó-
mica de Argentina.

Sobre ello, y atento a las proyecciones 
de la minería, y sus necesidades, declaró: 
“Como proveedor del sector minero esta-
mos preparados para satisfacerlas. Nuestra 
empresa tiene más de 45 años en el mercado 
y cuenta con el inventario de repuestos más 
grande del país con más de 150.000 ítems 
en stock y 200.000 referencias disponibles”. 
Fernández detalló: “Poseemos un vasto co-
nocimiento del mercado internacional de 
partes de maquinaria, importamos desde 
todas las regiones del mundo y contamos 
con más de 200 proveedores”. 

Fernández Insúa S.A., refuerza su apues-
ta por la industria minera: “En estos dos úl-
timos años hemos extendido nuestra gama 
de productos e incorporado representacio-
nes exclusivas de fabricantes globales. Es-
tamos orientados en proporcionar solucio-
nes de alto desempeño y valor agregado, 
integrando calidad, tecnología y logística”, 
comentó Fernández.

A modo de conclusión, destacó a la expo-
sición San Juan Minera, “como la exposi-
ción más federal de la minería. Esta última 
edición se desarrolló en un predio más 
grande con una mayor cantidad de stands y 
récord de visitantes. Otro tema a destacar 
es la visibilidad de la muestra, ya que a la 
misma concurrieron una decena de gober-
nadores, funcionarios provinciales y nacio-
nales de primera línea”. 

Datawise promueve soluciones sostenibles y minimalistas.

Fernández Insúa y su apuesta por la minería

Datawise

Fernández Insúa S.A.
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Cotización
de minerales y metales

A continuación se brindan las cotizaciones promedio del mes de mayo 
2026 para los metales preciosos (oro, plata, platino y paladio) y los metales 
base (cobre, plomo, zinc, níquel, estaño y aluminio) expresados en dólares 

americanos por onza y libra, respectivamente.

Oro - Cotización Promedio mayo

Platino - Cotización Promedio mayo

Plata - Cotización Promedio mayo

Paladio - Cotización Promedio mayo

Máxima Anual		  5.110,00

Mínima Anual		  3.180,00

Promedio 5/26		  4.623,00

Promedio 5/25		  3.280,48

Máxima Anual		  2.250,00

Mínima Anual		  913,00

Promedio 5/26		  1.997,00

Promedio 5/25		  979,50

Máxima Anual		   1.750,00

Mínima Anual		   900,00

Promedio 5/26		   1.510,00

Promedio 5/25		   974,85

Máxima Anual		       118,00

Mínima Anual		       29,00

Promedio 5/26		       77,00

Promedio 5/25		       33,00
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Cobre - Cotización Promedio mayo

Zinc - Cotización Promedio mayo

Estaño - Cotización Promedio mayo

Plomo - Cotización Promedio mayo

Niquel - Cotización Promedio mayo

Aluminio - Cotización Promedio mayo

Máxima Anual		        6,40

Mínima Anual		        4,17

Promedio 5/26		        6,13

Promedio 5/25		        4,33

Máxima Anual		        1,64

Mínima Anual		        1,16

Promedio 5/26		        1,58

Promedio 5/25		        1,20

Máxima Anual		       26,12

Mínima Anual		       13,97

Promedio 5/26		       24,37

Promedio 5/25		       14,59

Máxima Anual		        0,93

Mínima Anual		        0,83

Promedio 5/26		        0,90

Promedio 5/25		        0,89

Máxima Anual		         8,83

Mínima Anual		         6,27

Promedio 5/26		         8,54

Promedio 5/25		         6,96

Máxima Anual		        1,75

Mínima Anual		        1,10

Promedio 5/26		        1,67 

Promedio 5/25		        1,11
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