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Mercado en transicion. Capital en evaluacion. Decisiones en curso.

EDITORIAL

DESDE 2011, LA PLATAFORMA QUE CONECTA
A LA INDUSTRIA GLOBAL DEL LITIO

71—8 | JUJUY

OCTUBRE 2026 ARGENTINA

El camino de regreso del litio

lo largo de los afios, el litio se ha convertido  avanzaren ampliaciones futuras. Esto muestra la atracti-
no solo en un elemento vital para la trasfor-  vidad de los proyectos localizados en la regién NOA.

macién energética, sino también en uno de Con el correr del tiempo, el precio del litio habia ex-
los conceptos como sinénimos del sector mi-  perimentado un muy importante camino al alza, en un

1N

nero, especialmente en los grandes centros urbanos. Una
demanda creciente con el objetivo de encontrar solucio-
nes a la transformacion energética fue testigo del desa-
rrollo y puesta en marcha de muchos centros mineros,
muchos de ellos en la regién NOA de Argentina.

Como se puede observar en el recorrido de la histo-
ria, se han experimentado momentos de expansion y
retraccion de commodities mineros, y el caso del litio

formato sostenido y constante. Su gran caida sembrd
dudas y generd temor en los mercados internacionales,
llevando a que productores no competitivos quedaran
relegados.

;Qué lectura se puede tomar del fuerte retroceso en
el pasado cercano? Las expectativas de recuperacion son
ciertas, con resultados concretos a la vista; posiblemen-
te las cifras astronémicas pasadas no retornen, pero los

.- no es excepcidn. La vertiginosa y creciente demanda de  valores se situaran a niveles saludables para la consoli-
PANORAMA Ash este mineral sobrepasé ampliamente la oferta, elevan-  dacién de operaciones existentes a la vez de avanzar en
M | N E Ro do el precio del litio hasta cifras no pronosticadas. En  proyectos conocidos.

L diferentes paises, los operadores mineros avanzaron en Por cuanto a Argentina, el litio no ha perdido su atracti-
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www.litioensudamerica.com.ar
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multiples proyectos con la intencién de acompanar esa
demanda, pero la sobreoferta llevé a un desplome del
precio del commodity en cuestion. Las proyecciones eco-
némicas de China son positivas para los proximos afios,
lo que mantiene una importante luz de esperanza para
este sector, vinculado principalmente con el consumo de
litio para baterias en automéviles eléctricos, entre otras
aplicaciones.

Ensugran mayoria, las operaciones de litio localizadas
en los salares andinos son altamente competitivas en
términos de costos operativos, lo que permite pensary

vo. Con crecimiento en volimenes de produccion, los va-
lores de exportaciones de este mineral fueron castigados
en 2024 producto del descenso de su cotizacion. A pesar
deello, el primer semestre del afio en curso observa cifras
de exportacién de litio que permiten adelantar valores
muy superiores al afio pasado.

La competitividad de los proyectos situados en la re-
gién NOA es altamente reconocida: a media docena de
centros en produccion y una larga lista de emprendi-
mientos en distintas fases de desarrollo, el litio de Argen-
tina no ha perdido su atractivo como inversién. ®
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San Juan -
Capital Nacional
de la Mineria

San Juan refuerza su perfil como destino minero con avances
en inversion, proyectos en marchay reformas administrativas,
en un contexto de creciente demanda global de minerales

Tareas de infraestructura en
el camino a Vicuia
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Gobierno de San Juan

“Estamos en la puerta de la
segunda revolucion minera, y
sera mas grande”

Con la gestion del gobernador Marcelo Orrego, San Juan consolida su

a mineria se consolida como poli-

tica de Estado en San Juan, en un

contexto en el que la provincia se

posiciona como uno de los princi-
pales focos de atraccion de inversiones mi-
neras del pafs, concentrando cerca del 60%
de los proyectos vinculados a este régimen.
Este escenario refleja un entorno favorable
que también fue reconocido por el Institu-
to Fraser, que ubicé a SanJuan en el primer
lugar de América Latina en atractivo para
lainversién mineray en el puesto 18 a nivel
mundial.

Durante el discurso de apertura de se-
siones legislativas 2026 en la Camara de Di-
putados de SanJuan, realizado el 1 de abril,
el gobernador destacé la decision de con-
solidar a la actividad minera como politica
de Estado y de capitalizar la experiencia
acumulada en las Gltimas décadas.

En ese marco, el mandatario subrayé
que la gestion se enfocd desde el inicio en
mejorar las condiciones para la inversion,
a partir de la simplificacién de procesos y
la modernizacién administrativa. Entre los
avances, menciond la reduccién de plazos
en evaluaciones geoldgicas y tramites de
investigacién minera, asi como la imple-
mentacién del Catastro Minero Digital.
Estas medidas, junto con la promocién in-
ternacional de la provincia, apuntan a posi-
cionar a San Juan como un destino compe-
titivo en el escenario global.

El discurso también puso el foco en ca-
sos concretos, con especial énfasis en el
proyecto Vicufa, que podria convertirse
en la mayor inversion privada en la historia
argentina, con una vida atil superior a los
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70 ahosy potencial para posicionarse entre
los principales productores mundiales de
cobre, oro y plata. Asimismo, se destacé la
entrada en producciénde la mina Hualilan,
el primer emprendimiento metalifero en
iniciar operaciones en17 afios.

En materia de inversiones, el goberna-
dor resalté el liderazgo de la pro-
vincia en la implementacién del
Régimen de Incentivo a las
Grandes Inversiones (RIGI),
con proyectos ya aprobados
como Los Azules (US$2.672
millones), la ampliacién de
Veladero (US$400 millones) y
Gualcamayo (US$665 millones),
mientras que El Pachén y Vicufia
avanzan en proceso de evalua-
cién.

El desarrollo del
cobre fue pre-
sentado como
una oportuni-
dad estratégica
en el contexto de
la transicion ener-
gética global, dado su rol en
la electromovilidad, las energias
renovables y las nuevas tecnologias.

En este sentido, el gobierno provin-
cial busca consolidar una estrategia
que combine crecimiento produc-
tivo con impacto social, promo-
viendo la formacion de capital
humano, la inclusién de provee-
dores locales y la expansién de
infraestructura.

Finalmente, el mandatario re-

liderazgo como destino de inversiones

marcé el impacto de la mineriaen obrasde
infraestructura financiadas mediante fi-
deicomisos sectoriales, incluyendo proyec-
tos de agua potable, riego, conectividad y
proteccién hidrica en distintas localidades.
En ese sentido, sostuvo que la actividad no
constituye un fin en si mismo, sino una he-
rramienta para generar em-
pleo, mejorar la calidad de
viday promover el desa-
rrollointegral de la pro-

vincia. ®

El mandato de
Marcelo Orrego,
con resultados
concretos para
San Juan

MAsA WWW.panorama-minero.com

EL FUTURO ES
SUPER. Y AHORA
ES UN 8% MEJOR.

Aunque nadie puede decir con certeza lo que nos deparara
el futuro, estamos seguros de que sera brillante. El nuevo
tren motriz Scania Super no solo es el mas suave de la

ruta, sino también el mas eficiente que hemos fabricado.
Establece un estandar completamente nuevo en la industria
en términos de trenes motrices y motores de co mbustlon
con un ahorro de combustible de aI menos | Jo.

Llsto hoy para enfrentar Ios desafio | n

s =
:'Segumos n .—F A5 *,

gy




12 PANORAMA MINERO | San Juan San Juan

Principales proyectos mineros metaliferos de la
provincia de San Juan

o Veladero - Minera Andina del Sol (Barrick & Shandong Gold) -
Produccion - Oroy Plata

e Gualcamayo - Minas Argentinas (AISA Group) - Produccién -
Oroy Plata

e Vicufia (Josemaria & Filo del Sol) - Vicufia Corp (BHP & Lundin
Mining) - Preconstruccién - Cobre, Oroy Plata

o El Pachén - Glencore - Factibilidad - Cobre

e Hualilan - Golden Mining - Produccién - Oroy Plata

G Los Azules - McEwen Mining - Factibilidad - Cobre y Oro
o Altar - Aldebaran Resources - Exploracién avanzada - Cobre
e Chita Valley - South32 & Minsud - Exploracién avanzada - Cobre
0 Taguas - Orvana - Exploracién avanzada - Oroy Plata

@ La Ortiga - Exploracién - Oro

@ Lama - Barrick - Exploracién - Oroy Plata

@ Lunahuasi - NGEx Minerals - Exploracién - Cobre y Oro

@ Casposo - Austral Gold - Produccién -Oroy Plata

@ Piuquenes - Andina Copper - Exploracion - Cobre

@ La Coipita - Teck - Exploracion - Cobre y Oro

@ DonJulio - Sable Resources - Exploracién - Oro y Plata

@ Calder6n Calderoncito - Fortescue - Exploracién - Oro y Cobre
@ San Francisco de los Andes - Exploracién - Cobre

@ Filo Sur - Mogotes Metals - Exploracion - Cobre

@ TMT - Belararox - Exploracién - Cobre

@ Altos del Cura - Exploracién - Cobre y Oro

@ Cajén de la Brea - Exploracion - Oroy Cobre

@ Chasquillal - Exploracién - Oroy Plata

@ Del Carmen - Exploracion - Oro y Plata

@ El Fierro - Sable Resources - Exploracion - Cobrey Oro

@ Jagiielito - Corporacién América - Exploracién - Oro

@ Las Flechas - Exploracién - Oro y Cobre

@ Manantiales - Austral Gold - Exploracién - Oro

STATUS CAPEX APROXIMADO OTROS

PROYECTO OPERADOR (US$ MILLONES)

RIGI Aprobado
(Ampliacién - US$400 Millones)

RIGI Aprobado
(Proyecto DCP - US$665 Millones)

Veladero Barrick & Shandong Produccidn > 828

Gualcamayo Minas Argentinas Produccién > 450

Vicuna Corp.

(BHP & Lundin Mining) Pre Construccion RIGI Presentado

Vicuna
El Pachon Glencore Factibilidad RIGI Presentado
Los Azules McEwen Mining Factibilidad RIGI Aprobado

Aldebaran Pre Factibilidad

WARMAN:-
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Las unidades de Aconcagua Transportes con imagenes de préceres y figuras histéricas de Argentina.

Aconcagua Transportes

S el Gy
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Aconcagua Transportes: 75 ainos
de trayectoria y desde 2002
iImpulsando el desarrollo minero

Aconcagua Transportes, compafia argentina especializada en transporte,
logistica y almacenamiento, participa en la Expo Internacional San Juan
Minera en el marco de su 75° aniversario

on mas de dos décadas acom-

pafiando el desarrollo minero

—camino a cumplir 25 afos en el

sector en 2027—, la empresa re-
afirma su liderazgo con una sélida capaci-
dad operativa y una propuesta innovadora
que combinaindustriay cultura.

EDICION 551/ ABRIL 2026

En un contexto de crecimiento sostenido
de la mineria en Argentina, impulsado por
proyectos de cobre, oro, plata y litio, la ex-
posicién se presenta como una plataforma
estratégica para exhibir su experiencia en
operaciones de alta complejidad, especial-
mente en entornos de cordillera.

Actualmente, Aconcagua Transportes
cuenta con una flota dedicada al segmento
minero y opera desde bases estratégicas
ubicadas en Chimbas (SanJuan), Belén (Ca-
tamarca), Campo Quijano (Salta) y Pampa
Blanca (Jujuy), consolidando su presencia
en el corredor minero del pais.

MeA WWW.panorama-minero.com
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Alejandro Galeano, presidente y socio de
la compafifa, destacd: “Buscamos mostrar a
clientes y proveedores la solidez operativa
que hemos construido desde 2002, asi como
la visién de crecimiento que proyectamos
en mineria. También es clave continuar con
el desarrollojunto a las comunidades.”

En linea con esta expansidn, la empresa
informé la ampliacion de su base en Pampa
Blanca (Jujuy), sumando 2.000 m?adiciona-
les, y nuevas inversiones en Campo Quijano
(Salta), reforzando su infraestructura para
acompanar el crecimiento productivo de la
region. Estas instalaciones se complemen-
tan con las bases operativas en Chimbas
(San Juan) y Belén (Catamarca), esta Gltima
actualmente en proceso de ampliacién.

Uno de los pilares fundamentales del
desarrollo de Aconcagua Transportes es
su capital humano. La empresa cuenta con
personal altamente capacitado, oriundode
las comunidades de San Juan y de la puna
de Catamarca, Salta y Jujuy, generando un
fuerte sentido de pertenenciay compromi-
so con el crecimiento regional.

Asimismo, la compafiia impulsa activa-
mente el desarrollo de proveedores loca-
les, fortaleciendo el entramado productivo
en las zonas donde opera. Como reflejo de
este vinculo, en 2025, en el marco de su 75°
aniversario, convoc6 a mas de 50 referen-
tes de comunidades, entre ellos caciques,
instituciones, proveedores y organizacio-
nes locales, quienes participaron de un en-
cuentro en la Ciudad de Buenos Aires.

En materia operativa, Aconcagua Trans-
portes se distingue por su enfoque en la
seguridad y la confiabilidad. Su flota, com-
puesta por unidades de marcas lideres con
una antigiiedad promedio menor a cinco
afios, cuenta con sistemas de monitoreo
permanente. La empresa posee certifica-
ciones 1SO 39001:2012 en Seguridad Vial e
ISO 9001:2015 en Gestién de Calidad, ga-
rantizando altos estindares en todas sus
operaciones.

Ademais, sus unidades operan bajo es-
trictos protocolos: limitacién satelital de
velocidad (80 km/h en rutas nacionales y
50 km/h en caminos mineros) y restriccion
de circulacién nocturna entre las 23 y las 5
horas, reforzando su compromiso con la
prevencidny la seguridad.

La compafia también cuenta con habi-
litacion para operar a nivel internacional,
incluyendo Chile y otros paises limitrofes,
y dispone de una flota diversificada que in-

Aconcagua Transportes

Referentes de comunidades mineras, aliados en las zonas donde opera Aconcagua Transportes.

cluye tolvas, bateas, tanques para liquidos
(acidos y salmueras de litio) y semirremol-
ques para el transporte de materia primay
producto terminado.

“UN LEGADO SOBRE RUEDAS”:
HISTORIA Y LOGISTICA EN
MOVIMIENTO

Como propuesta destacada en la exposi-
cién, Aconcagua Transportes presentard

La flota de Aconcagua Transportes, conformada
por unidades de marcas lideres.

la iniciativa “Un legado sobre ruedas”,
un homenaje itinerante a la historia ar-
gentina. Su flota ha sido intervenida con
imagenesde proceresy figuras histéricas
como Martin Miguel de Gliemes, Manuel
Belgrano, Macacha Giemes y Amalia
Celia Figueredo.

Cada unidad incorpora un cédigo QR
que permite acceder a contenido inte-
ractivo sobre la vida y legado de estas
personalidades, acercando la historia a
las comunidades a lo largo de las rutas
productivas.

El cierre de esta propuesta contara con
la participacién especial del historiador
Felipe Pigna, quien formé parte del de-
sarrollo del proyectoy estara presente en
el stand de la compania brindando una
charla exclusivay firmando ejemplares.

Sobre esta iniciativa, Alejandro Galea-
no expresé: “Hace mas de un afio enten-
dimos que nuestra flota no solo conecta
regiones y economias, sino que también
puede rendir homenaje a quienes hicie-
ron posible nuestra historia como Na-
cién.”

De esta manera, Aconcagua Transpor-
tes se posiciona una vez mas como un ac-
tor clave en la industria, demostrando
que es posible combinar eficiencia ope-
rativa, desarrollo regional y compromiso
cultural, transportando no solo recursos,
sino también identidad y futuro. ®
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Construyendo

&
“|o que mostramos en Toronto confianza
lo vamos a demostrar en casa en
mayo, en la Expo San Juan Minera”

El ministro de Mineria, Juan Pablo Perea, detalla el avance de proyectos y la Ley de
Proveedores local. También aborda la modificacion de la Ley de Glaciares

qué conclusiones arriba tras la
reciente PDAC? ;Observa cam-
bios significativos en el espiritu
inversor?

San Juan fue a Toronto con hechos y con
reuniones estratégicas. La respuesta fue
contundente: el interés no fue solo ex-
ploratorio. Las preguntas que recibimos
fueron operativas: plazos de construccion,
logistica, energia, proveedores.

Lo que percibi es un cambio de fase.
De las siete u ocho provincias argentinas
que estuvieron en Toronto, San Juan es la
que llegd con mas hechos concretos en la
mano: tres proyectos RIGI aprobados que
representan US$3.727 millones, Hualilan
en produccion, Josemaria con su PEA pre-
sentada, y un catastro minero digital que
permite a cualquier inversor verificar infor-
macién en tiempo real. Ademas, logramos
una reunién muy significativa entre mas
de cincuenta proveedores sanjuaninos y el
CEO de Vicufia Corporation, que fue un hito
de la delegacién.

Lo que mostramos en Toronto lo vamos a
demostrar en casa en mayo, en la Expo San
Juan Minera. Es lavidriera natural para que
vengan a ver en territorio lo que all4 pre-
sentamos en diapositivas.

:Qué se puede esperar de la industria mi-
nera de San Juan para este afo, en térmi-
nos de avance de proyectos e inversiones?

Este afio 2026 ya arrancé con hechos que
marcan un punto de inflexién. En febrero,
Hualilan inicié el transporte de mineral ha-  “La decision final de inversién de Vicuia esta prevista para fines de este afio”.

EDICION 551/ ABRIL 2026 MeA WWW.panorama-minero.com
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cialaplanta de Casposo: es la primera mina
de oro que entra en produccién en 17 afios
en la provincia. El 100% de los proveedores
y la mano de obra son sanjuaninos. Eso no
es una proyeccion: estd ocurriendo.

En paralelo, Vicufia Corp. presentd la
Evaluaciéon Econémica Preliminar del dis-
trito Vicufia por US$18.000 millones, la
solicitud RIGI mas grande del pais bajo el
esquema PEELP. Durante 2026 ya estan
en marcha ingenieria de detalle, compras
tempranas de equipos, mejoras de cami-
nos y ampliacién del campamento. La de-
cision final de inversion esta prevista para
fines de este afo.

Veladero obtuvo la aprobacién RIGI para
su ampliacién por US$380 millones, con lo
cual SanJuan acumula tres proyectos apro-
bados bajo el régimen: Los Azules, Gualca-
mayo y Veladero, por un total de US$3.727
millones comprometidos. El 60% de los
RICI mineros del pais estd en nuestra pro-
vincia. Eso habla de confianza en nuestra
gestion.

A eso hay que sumarle que Los Azules
avanza en factibilidad definitiva, El Pachén

Ministerio de Mineria de San Juan

“ De lassieteu
ocho provincias
argentinas que
estuvieron en
Toronto, San Juan es
la que llegé con mas
hechos concretos en

lamano ”

esta en reevaluacion técnica con solicitud
RIGI por U$9.500 millones, y Altar ya confir-
mo que prepara su presentacion. Cuatro de
los siete proyectos de cobre de clase mun-
dial de Argentina estan en San Juan. No
estamos esperando: estamos ejecutando.

¢En qué instancia se encuentra la Ley de
Proveedores (Ley de Desarrollo Local Mi-
nero)? ;Qué avances se observan?

“La jerarquizacion del IPEEM es una sefal politica y operativa”.
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El proyecto ya fue presentado formalmen-
te en la apertura de sesiones del 1 de abril.
Es una iniciativa que trabajamos en con-
junto con el ministro de Produccién, Gusta-
vo Ferndndez, y que representa mas de un
afio de didlogo con operadoras, camaras
empresariales y proveedores. No llegamos
a la Legislatura sin consenso sino con un
texto trabajado con todos los actores.

Quiero ser muy claro en una distincién
que es central: esta ley establece planes
con objetivos progresivos, no cupos obliga-
torios. Son metas de referencia que se ajus-
tan a la etapa de cada proyecto y a la dis-
ponibilidad real de oferta local. El objetivo
es alcanzar y mantener un 80% de empleo
sanjuanino en la némina total de personal
—directoeindirecto—y que los proveedo-
res locales lleguen al 60% del monto total
de compras, obrasy servicios.

La ley define con precisiéon qué es em-
pleo local, qué es proveedor local, y distin-
gue entre la comunidad de influencia di-
recta del proyectoy el resto de la provincia.
Crea un Registro de Proveedores, obliga a
las empresas a presentar planes anuales y
contempla mecanismos de seguimiento
y transparencia. No es una norma puniti-
va: es una herramienta de desarrollo que
mide, acompafay transparenta.

Eldato mas elocuente es que estoya fun-
ciona en la practica. En Hualilan, el 100%
de los proveedores son sanjuaninos. En
Veladero, el nuevo contrato de catering re-
emplaz6 a una multinacional por una em-
presa argentina con 90% de mano de obra
de Jachal e Iglesia. Vicufia ya esta adjudi-
cando licitaciones a empresas sanjuaninas
para caminos y servicios. La ley viene a ins-
titucionalizar una dindmica que ya estd en
marcha.

Ademais, el bloquismo presenté su pro-
pio proyecto en la Camara de Diputados
provincial con lineamientos similares, lo
cual es una sefial clara de que hay consenso
legislativo transversal. Vamos a trabajar en
conjunto para sacar la mejor norma posible.

Recientemente se debatié la Ley de Gla-
ciares en el Congreso de la Naci6n. ;Qué
lectura posee de esas jornadas?

Nuestra posicién siempre fue clara: pro-
teccién ambiental con seguridad juridica
y base cientifica. Lo que el Congreso resol-
vié es algo que San Juan venia reclamando
desde hace afios: que las provincias pue-
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dan ejercer sus facultades constitucionales
sobre sus recursos naturales, con criterios
cientificos rigurosos y actualizados.

San Juan es probablemente la provincia
mas preparada del pais para asumir esa
responsabilidad. Tenemos inventario pro-
pio actualizado, estudios de nivel 3 —los
mas profundos que se han hecho en Argen-
tina—, un Consejo Provincial de Glaciares
activo y respaldo cientifico de institucio-
nes como el Gabinete de Geocriologia de
la UNS] y el IDIH. No hablamos desde la
teorfa: tenemos las herramientasy la capa-
cidad técnica demostrada.

La sanci6n definitiva es una sefial de
enorme potencia para la seguridad juridica
del paisy para las provincias cordilleranas.
Es un avance institucional para el federa-

“ En febrero,

Hualilén inici6 publico-privada para avanzar en este as- Siete proyectos
to?
el transporte de peee de cobre de
mineral haCia |a No solo se puede pensar: ya lo estamos Clase mundial
haciendo. En el periodo 2024-2025, ejecu- .

planta de caSPOSO: tamos mds de $22.600 millones en obras a de Argentlna

. . través de fondos fiduciarios mineros, supe- » i in | :
€s Ia prlmera mina rando ampliamente la recaudacién anual. estanen San de il dag staiada
de oro que entra Son més de 20 obras aprobadas en Iglesia ]uan. NO estamos

duccié y Jachal, con 100% de trazabilidad técnica d el desarrollo energetico del pais, cgn un 23% de

€n procuccion y finandiers, beneficiando directamente 2 €sperando: la generacion edlica y solar, a través de nuegtros 14 parques
en1i7anosen Ia Doy ejemplos concretos. En Iglesia: el estamos eolicos y solares. ,-"'

provincia ’,

lismo argentino. Nosotros vamos a seguir
trabajando con la misma légica de siem-
pre: proteccidn efectiva con ciencia, no con
prohibiciones que nadie podia cumplir.

El IPEEM resulté jerarquizado. ;Qué objeti-
vos se persigueny qué cambios se esperan?

La jerarquizacion del IPEEM es una sefal
politica y operativa. Después de 37 afios, el
organismo tiene sede propia —trasladado
a las instalaciones de la Secretaria de Ces-
tion Ambiental y Control Minero— y una
capacidad de gestion que se refleja en da-
tos concretos.

La dltima licitacién de areas mineras fue
récord: 12 empresas participaron, algo inédi-
to. La nueva ronda incorporé 9 areas en Igle-
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siay Calingasta, 23 concesiones sobre mas de
38.000 hectareas. Porotra parte, los tiempos
de resolucién de expedientes internos del
instituto, se redujeron de hasta dos anos a
aproximadamente 30 dias, lo que permite
tomar decisiones mas rapidas sobre la reten-
cion o liberacion de areas mineras que seran
destinadas a exploracién. Eso es eficiencia
real que se traduce en agilidad para el inver-
sorsin perder el rigor del Estado.

El objetivo es que el IPEEM no seasolo un
gestorde areas, sino un generador de infor-
macién geoldgica de valor que atraiga nue-
vos capitales. Que funcione como el primer
eslabén en la cadena de descubrimiento
minero de San Juan, con capacidad técnica
propia y estandares de transparencia que
nos posicionen internacionalmente.

La infraestructura continiia como asigna-
tura pendiente para el desarrollo minero.
:Se puede pensar en alguna articulacion

Parque Solar Iglesia por $8.500 millones —
que posiciona al departamento como nodo
energético—, intervenciones en la Ruta
Nacional 150, el acueducto El Tambillo, la
compuerta del Cuesta del Viento, la Escue-
la17 de Agosto. EnJachal: el Puente Rio Tafi
y Rio Quebrada por $4.600 millones, laam-
pliacién de red de agua potable para mas
de 45.000 habitantes.

Eso es articulacion piblico-privada con-
creta, no tedrica. Lamineria generalarega-
liay el fondo fiduciario, el Estado provincial
ejecuta las obras con control técnico, y las
comunidades reciben infraestructura que
queda como activo permanente: energia,
agua potable, puentes, escuelas. Son obras
que sirven ala minay al pueblo.

¢;Desearealizar algiin comentario adicional?

En menos de un mes recibimos a toda la
cadena de valor de la minerfa en San Juan.

La 1.2 Expo Internacional San Juan Minera,
organizada por Panorama Minero — Un
evento que acompafia al sector de manera
ininterrumpida desde 2006—, se ha conso-
lidado como el encuentro sectorial mésim-
portante del pais. Que se haga en San Juan
no es casualidad: se hace donde la mineria
esta ocurriendo.

Esta edicion es especialmente significa-
tiva. Llega en un momento en que SanJuan
tiene proyectos en marcha, proveedores
integrados, un Estado que acompafa con
agilidad y transparencia, y comunidades
que ya estan recibiendo los beneficios con-
cretos de la actividad. La Expo va a ser la
vidriera de todo eso.

Quieroinvitaratodos los que quieran ver
cdmo se hace mineria responsable en Ar-

“ Cuatrode los

ejecutando §P

gentina a que vengan a San Juan del 6 al 8
de mayo. Que vengan a Iglesia, que vengan
aJachal, que vengan a Ullum, que vean las
obras, las aulas hibridas donde formamos
a los futuros técnicos, los laboratorios, los
caminos. Que hablen con los proveedores
sanjuaninos que hoy trabajan con estanda-
res internacionales.

San Juan concentra el 80% de la oferta
cuprifera de Argentina, cuatro de siete pro-
yectos de clase mundial, mas de 225 pro-
yectos de exploracién activos. Pero lo que
mas me enorgullece no es la geologia —
esa nos la dio la naturaleza—. Lo que me
enorgullece es como la estamos adminis-
trando: con institucionalidad, con ciencia,
con las puertas abiertasy con los pies en el
territorio. Los esperamos. @
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Veladero

Con 20 anos de operacion, Veladero se ha convertido en un referente minero de la provincia de San Juan y de Argentina.

Veladero registré un 2025 positivo
VY avanza en expansion con nuevas
fases de lixiviacion

Marcelo Alvarez' destaca la reciente aprobacion del RIGI para
ampliacién productiva, los avances en Fase 8 y el desarrollo de Fase 9

émo evaliia el desempeiio ope-
rativo de Veladero en 2025? ;Se
cumplieron los objetivos pro-
puestos?

El 2025 fue un afio muy positivo para Ve-
ladero. Fue el tercer afio consecutivo en el

EDICION 551/ ABRIL 2026

que cumplimos nuestros planes de produc-
ciény nos mantuvimos dentro del rango de
costos, lo que lo convierte en un resultado
muy satisfactorio para todo el equipo, que
ha consolidado a la mina como el principal
exportador minero de la Argentina.
Ademas, los resultados solo tienen valor

cuando vienen acompafiados de seguridad,
y en ese aspecto logramos una notoria mejo-
rfa que nos ubica como una de las minas mas
seguras del grupo Barrick-Shandong. Para-
lelamente, seguimos incrementando de ma-
nera sostenida la participacién de empresas
de SanJuany de trabajadores de la provincia

"Marcelo Alvarez es VP de Relaciones Gubernamentales de Barrick Latin America
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(91%), con un foco especial en la comunidad y
en laincorporacién de mas mujeres.

Veladero se encuentra desarrollando la
Fase 8 del valle de lixiviacién. ;Cual es el
grado de avance actual, el monto inverti-
doy los plazos estimados de finalizacién?

Actualmente, la construccién de la Fase 8
del Valle de Lixiviacidn presenta un avance
real del 60%, con una inversion de US$121
millones. De acuerdo con nuestro crono-
grama, esperamos finalizar la construccién
de esta fase en abril de 2027. Esta etapa es
clave para asegurar la continuidad operati-
va de Veladero y la expansion de su capa-
cidad productiva, dentro de los estandares
técnicosy ambientales vigentes.

La compaiiia ya ha informado la intencién
de avanzarenlaFase 9 del Valle de Lixivia-
cion. ;Qué diferencias presentara respec-
to de la Fase 8 en términos de capacidad,
volumen de mineral y disefio operativo?

Segln el cronograma previsto, esta planifi-
cado iniciar los early works de la Fase 9 en
septiembre de 2026. A diferencia de la Fase
8, que se ubica en la parte mas alta del valle,
esta fase estard estratégicamente localiza-
daen la parte baja, lo que permitira disefiar
y construir futuras posibles ampliaciones
hacia la zona noroeste. Contara con su pro-
pio sistema de colecciéon independiente y
tendrd una capacidad para almacenar 31
millones de toneladas de mineral. Estos tra-
bajos también forman parte del incremento
de la capacidad productiva de Veladero.

Barrick presento la solicitud de adhesion
al RIGI. ;El objetivo es ampliar la capaci-
dad productiva de Veladero? ;Qué nivel de
inversién implicaria?

Si. La adhesion al Régimen de Incentivo
para Grandes Inversiones (RIGI) permite
viabilizar una ampliacién de la capacidad
productiva de Veladero. Recientemente
recibimos la publicacién de su aprobacion
por parte del Ministerio de Economia, y el
proyecto contempla una inversién cercana
a los US$400 millones hasta 2028, orien-
tada a la construccién de nuevas fases del
sistema de lixiviacién que permitiran adi-
cionar aproximadamente 89 millones de
toneladas de capacidad para el procesa-
miento de mineral. Esta ampliacion esta

“El 2025 fue un affio muy positivo para Veladero”.

disefiada para incrementar la produccién a
lo largo de la vida dtil de la mina y generar
exportaciones para la Argentina por mas
de US$3.800 millones.

En funcién de estos avances, ;se esta eva-
luando una extensién de la vida dtil de
Veladero?

LascondicionesactualesenlaArgentinare-
presentan una invitacion saludable para la
inversion en mineria. En ese contexto, y so-
bre la base de la experiencia, la capacidad
y los resultados de nuestra gente, venimos
explorando activamente oportunidades
tanto en brownfields como en greenfields,
con el objetivo de seguir extendiendo la
vida de la operaciény continuar aportando

Veladero

valor a todos nuestros principales grupos
de interés.

¢Hay algiin aspecto adicional que conside-
re relevante destacar?

Veladero cuenta con mas de 20 afios de
operacion y ha sido una evolucion muy
importante para la mineria de San Juan
y del pais. En ese tiempo exporté mas de
US$15.700 millones, y mas del 80% de lain-
versién permanece en la Argentina a través
de empleo, servicios, proveedores, salarios
e impuestos.

En este aspecto, también se destacan las
diversas obras del Fideicomiso Fase 6, con
anuncios recientes como los puentes para
Mogna, en Jachal, y el Parque Solar Comu-
nitario que financiaremos en Iglesia, el cual
permitira reducir el costo eléctrico para ve-
cinosy empresas del departamento.

Quisiera destacar también nuestro re-
novado compromiso con el didlogo comu-
nitario. Desde hace varios anos funcionan
nueve Centros de Desarrollo Comunitario
(CDC), donde junto a los vecinos definimos
los programas de inversién social. Esta mo-
dalidad ha generado una verdadera trans-
formaciény hoy los CDCestan adisposicién
de las demas empresas que inviertan en la
provincia como espacios de interlocucion
con las comunidades.

Nuestro compromiso es seguir fortale-
ciendo el empleo local, el desarrollo de pro-
veedores de Iglesia y Jachal, y trabajar de
manera responsable para que Veladero con-
tinte siendo un activo estratégico, con una
mirada de largo plazo que incluya también
el potencial del cobre dentro del distrito. ®

La participacién de empresas y de trabajadores de San Juan (91%), con un foco especial en la
comunidad y en la incorporacion de mas mujeres.
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N STRACON

Group

STRACON Group: experiencia
regional al servicio del crecimiento
minero en Argentina

En un contexto de creciente interés por el desarrollo minero en Argentina, STRACON Group
se posiciona como un socio estratégico para la ejecucion de proyectos en el pais y la region.
El VP Ejecutivo, José Luis del Corral, comparte la vision del grupo para este mercado

En Quellaveco, STRACON Group implementd la primera flota auténoma de acarreo del Peru
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on operaciones en varios paises de

América y experiencia en proyec-

tos complejos, lacompafiia aporta

capacidades técnicas y una inge-
nierfa basada en tecnologia, junto con un
enfoque centrado en el desarrollo del talen-
to local, el fortalecimiento de proveedores y
la generacién de valor sostenible.

¢Qué impulsa el enfoque de STRACON
Group en Argentina?

Argentina muestraavances claros en suindus-
tria minera, con proyectos que abren oportu-
nidadesdonde STRACON puede aportarvalor,
enlinea con nuestra estrategia regional.

Nuestra experiencia en América, inclu-
yendo mercados en desarrollo, nos permi-
te no solo ejecutar proyectos, sino también
contribuira la construccién de capacidades
locales, con foco en el desarrollo de talento
y el fortalecimiento de proveedores loca-
les. Buscamos construir relaciones de largo
plazo como socio estratégico.

¢Qué experiencia aporta STRACON Group
aeste mercado?

Contamos con mas de 30 afios de experien-
cia en servicios integrales para mineria sub-
terranea y de superficie, desde ingenieria y
pre-construccién hasta construccién y ope-
raciones. Hemos desarrollado proyectos
“greenfield” en entornos complejos, adap-
tandonos a cada contexto y liderando
equipos locales.

Hemos participado en pro-
yectos como Cobre Panama y en
operaciones en Argentina, Chiley
Perd, incluyendo Veladero, Cons-
tancia, Toromocho, Quellaveco,
La Arena, Shahuindo y Fénix. En
ellos, hemos desarrollado
mano de obra local e
impulsado  progra-
mas de capacitacion
para colaboradores
y proveedores. En
Quellaveco, junto
con nuestro clien-
te, implementa-
mos la primera
flota auténoma
deacarreodel pais
y formamos opera-
doras desde cero. En
Chile, estamos ejecu-

Stracon Group

STRACON Group impulsa la formacion de mujeres operadoras

tando un proyecto de infraestructura para
Anglo American, bajo un modelo Build Own
Operate, integrando ingenieria, construc-
cién, financiamiento y operacion.

¢Qué rol cumple STRACON Engineering?

STRACON Engineering integra ingenieria y
ejecucién bajo un mismo enfoque, permi-
tiendo involucrarnos desde etapas tempra-
nas, optimizar disefios y anticipar riesgos.
Estructuramos soluciones bajo modelos
EPC, BOT y BOOT para infraestructura mi-
nera como energia, agua, relaves y manejo
de materiales, optimizando el CAPEX y me-
jorando la viabilidad de los proyectos.
Esto nos permite acompafar a nues-
tros clientes durante todo el ciclo de
vida del proyecto, con mayor control
y previsibilidad.

¢Como abordan su relacién con
las comunidades?

Buscamos generar valor mas
alla de la operacién, con
foco en el fortaleci-
miento de las comuni-
dades donde trabaja-
mos. Esto se traduce
en programas de ca-
pacitacion para el
desarrollo de talento
local y en el impulso
de proveedores lo-
cales, integrandolos a

José Luis del Corral, VP
Ejecutivo de STRACON Group

nuestra cadena de valor y contribuyendo a
su crecimiento sostenible.

Asimismo, promovemos iniciativas de
inclusién, como la formacién de mujeres
operadoras, generando capacidades que
permanecen en el territorio.

¢Qué buscan construir en Argentina?

Tras haber estado previamente en San Juan
apoyando la construccién y operaciones ini-
ciales de Veladero, STRACON haregresadoal
pais para participar en la siguiente etapa de
desarrollo de laindustria minera argentina.

Nuestro objetivo es aportar experiencia
desde etapas tempranas, con un enfoque
integrado que conecta planificacién, eje-
cuciény operaciones.

A largo plazo, buscamos consolidar una
presenciasdlida, contribuyendo al desarro-
llo del ecosistema minero y al crecimiento
sostenible de la industria.

:{Qué define la propuesta de valor de
STRACON Group?

Nuestra propuesta se sustenta en una cul-
tura de seguridad que guia cada etapa de
nuestros proyectos. Sobre esa base, com-
binamos experiencia, capacidad de ejecu-
cién e integracién temprana para aportar
valor desde el inicio.

Nos diferenciamos por adaptar soluciones
a las necesidades de cada cliente, con flexibi-
lidad en modelos comercialesy contractuales.

Integramos ingenieria y operaciones
para mejorar la eficiencia, anticipar riesgos
y optimizar resultados, con un enfoque
centrado en las personas. ®
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El actual campamento Batidero, con capacidad para 1.068 huéspedes

Vicuia

Vicuha, camino a ser la mayor
inversion privada de Argentina

La PEA no solo confirma la robustez geoldgica del proyecto, sino también sus sélidas bases
técnicas para una decision final de inversion y construccion

n proyecto compuesto por los

depbsitos Josemaria y Filo del

Sol, la publicacién de su Eva-

luacién Econdémica Preliminar

(PEA) muestra una hoja de ruta con robus-

tez sélida en términos técnicos, operativos
y financieros.

El emprendimiento gerenciado en for-

ma conjunta por BHP y Lundin Mining,

contempla —a partir de la obtenciéon de
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permisos especificos- varias secuencias de
desarrollo, a partir de un CAPEX estimado
en el orden de los US$18.100 millones. Esta
cifra muestra la escala de un proyecto que
se proyecta como la mayor inversién pri-
vada extranjera de la repiblica Argentina,
excediendo el ambito minero.

Concebida como una operacién con
arranque en el depésito Josemaria, etapas
posteriores la convertirian en una opera-

cién transfronteriza a partir de la integra-
cién de actividades en Argentina y Chile, a
partirde laincorporacién progresivamente
del depésito Filo del Sol.

Desde una perspectiva técnica y pro-
ductiva, el informe ratifica un potencial
de exportacién masivo que impactara sig-
nificativamente en la matriz econémica
nacional. El disefio operativo permite una
secuencia de produccién escalable, optimi-
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zando la extraccién y el procesamiento de
recursos en un horizonte de largo plazo.

Vicufianodejadesorprender: durantesus
primeros 10 afios podria alcanzar registros
de produccién promedio anual del orden
de 500.000 toneladas de cobre, 800.000
onzas de oro y 20 Moz de plata, para man-
tener un ritmo productivo con promedios
de 400.000 toneladas de cobre y un incre-
mento en la plata hasta las 22 Moz anuales
a lo largo de los primeros 25 afios. La escala
de Vicuia puede convertira Argentinaen un
referente internacional del cobre.

UN AVANCE COMPUESTO POR
DIFERENTES ETAPAS

VicufAa cuenta con tres etapas de desarro-
llo; esta secuencia podria permitir generar
fondos para financiar expansiones futuras:

e Etapa 1: Desarrollo del yacimiento Jo-
semaria como una mina en superficie con-
vencional, donde se construird la Planta
Central de Sulfuros para procesos de mo-
lienday flotacién.

e Etapa 2: Expansion hacia Filo del Sol
para procesar la mineralizacién de Oxidos
mediante un circuito de lixiviacién multie-
tapa disefiado para distintos tipos de mez-
clas de mineral.

e Etapa 3: Consolidacion total con la
expansion de la infraestructura —se es-
tudia la inclusién de ductos para mineral,
agua desalinizada y lineas eléctricas— y
la ampliaciéon de la planta de sulfuros para

procesar el mineral de Filo, un hito que po-
sicionara definitivamente a Vicuha como
unade las cinco principales operaciones de
cobre a nivel mundial.

INFRAESTRUCTURA EXTERNA

Vicufa ha alcanzado hitos de suma rele-
vancia en materia de infraestructura du-
rante el inicio de 2026, centrando sus es-
fuerzos en la conectividad y energia. Entre
los mas representativos se encuentran el
denominado Corredor Norte, una obra es-
tratégica de mas de 200 km de extensién,
lacual haentradoensufase madsambiciosa
con el lanzamiento de la licitacién para los
tramos A al D (trazado Angualasto - La Ma-
jadita, con 170 km de construccién).

Entérminos de gestiony desarrollo local,
la compaiiia ha seleccionado a las empre-
sas que avanzan en el proceso licitatorio
bajo rigurosos criterios de solvencia técni-
ca y financiera, exigiendo planes especifi-
cos para incorporar mano de obra y servi-
cios de las comunidades cercanas.

Enparalelo, el Proyecto de Interconexién
Eléctrica en Alta Tensidon (PIEAT) avanza de
manera ordenada en su cronograma de
tramites administrativos y permisos.

Hacia el mediano plazo, se adjudicaran
los tramos mas complejos del Corredor
Norte. Estas definiciones permitirdn dar
inicio a las obras civiles que complemen-
taran los trabajos que ya se ejecutan en los
tramos Ey F (cercanos al campamento).

El equipo estd compuesto por unas 500 personas de forma directa y mas de 2.000 indirectas.
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Para lo que resta de este afio, el trabajo
de Vicuha se concentrard en profundizar
los estudios de ingenieria, hidrogeoldgicos
y sobre la planificacion de la mina.

INFRAESTRUCTURA INTERNA

Actualmente, el campamento Batidero es
el centro de operaciones del Proyecto, ubi-
cado a 4.100 metros, disponiendo de 552
habitaciones, lo que permite alcanzar una
capacidad total de alojamiento para 1.068
huéspedes con todas las comodidades.
Atento a los avances que puedan ejecutar-
se, ya se esta trabajando en el nuevo cam-
pamento Vicufia, una instalacién disefada
especificamente para acompafar las eta-
pas de construccién y operacion futuras.

CAPITAL HUMANO

Hoy trabajan en el proyecto aproximada-
mente 500 personas de forma directa en
Vicufia y mas de 2.000 a través de empre-
sas contratistas.

A medida que el proyecto avance, estos
nimeros irdn creciendo y adaptidndose a
cada etapa, en linea con la magnitud de la
iniciativa.

VICUNA Y EL DESARROLLO
COMUNITARIO

El Proyecto impulsa un modelo de desarro-
|lo comunitario basado en la excelenciay el
cumplimiento de estandares internaciona-
les, lo que permite traccionar el ecosistema
local hacia niveles de competitividad. In-
cluso antes de iniciar la etapa de construc-
cién, la compafia ha implementado mas
de una decena de programas de desarrollo
de proveedores en sus zonas de influencia
directa, alcanzando a 189 emprendimien-
tosy capacitando a mas de 400 personas.

Finalmente, el Desarrollo de Proveedo-
res Especializados ha sido un eje funda-
mental durante el periodo 2024-2025, con
programas dirigidos a los sectores de cate-
ring, hospitalidad e indumentaria técnica.

Recientemente Vicufia marcé un hito
muy importante con la incorporacién de
sus primeros 60 operarios de maquinaria
pesada, provenientemente de las localida-
desIglesia,Jachaly Guandacol, en linea con
el compromiso del proyecto con la priori-
dad del empleo local y el desarrollo de ta-
lento sanjuanino.®

MeA WWW.panorama-minero.com

Equipment S.A.

Filtracion de turbinas de gas

Filtros de gas seco

Separadores

y depuradores de gases
Coalescentes de gas
Filtros de liquidos

Coalescentes en fase

liquido/liquido

Filtros de absorciéon de carbono

Sistemas

Cartuchos y bolsas filtrantes

Control de polucién

HVAC

FILTERS

A ”, ; = >
domnick hunter :ﬁ @F acﬂ:* Ar" KITTIWAKE =BALSTON

P Dweooec . Sclog }}“-‘altair $> clearcurrent SBHA

RIRGUARD

Sirviendo a la mineria desde 1975

LIDER MUNDIAL EN TECNOLOGIAS DE MOVIMIENTO Y CONTROL

NUESTRAS MARCAS

RacoR = WS Finite® () aspire (2225

Velcon.

ZANDER®
Y cTA A D YNE e sea
HIROSS Geitives T Recovery

Teléfonos: 54 11 4717-5315 - 54 11 5197-7722
comercial@equipmentsa.com - www.equipmentsa.com



32

PANORAMA MINERO | San Juan

Gualcamayo

Gualcamayo, el emprendimiento de AISA Group localizado en el departamento Jachal, provincia de San Juan.

Gualcamayo: la maduracion
técnica del proyecto marca el
rumbo hacia 2026

De la mano del proyecto Carbonatos Profundos (DCP), que implica una reconversion tecnolégica,
Gualcamayo proyecta una produccion sostenida por al menos 20 anos. Los detalles, a cargo de
Gabriel Corvo, gerente general de Minas Argentinas, empresa miembro de AISA Group

ual es el estado de situacion de
Mina Gualcamayo?

La Mina Gualcamayo se encuen-
tra actualmente en una fase de transicion
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productiva, pasando de una operacién ma-
dura hacia una nueva etapa de desarrollo.
La operacion histérica, basada en lixivia-
cién en pilas esta en etapa de produccién
residual, mediante recuperacion secunda-

ria de entre 40.000y 45.000 onzas al afio.
La Mina fue reactivada estratégicamen-
te tras su adquisicién en 2023 por Aisa
Group, holding de empresas liderado por
Juan José Retamero, evitando asf el cierre
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programado por los duefios anteriores.
Hoy el proyecto esta redefinido para ser
una nueva mina de oro, centrada en explo-
tacion de minerales refractarios, a través
del Proyecto Carbonatos Profundos (DCP).
En apenas tres afios Gualcamayo dejé de
ser una mina en declive y en proceso de
cierre, para convertirse en un proyecto de
reconversién minera de alta complejidad
técnica, extendiendo su vida atil dos dé-
cadasy reposicionandose dentro del mapa
aurifero regional.

Con la aprobacién del RIGI de Carbonatos
Profundos (DCP), ;cudles son los préximos
pasos previstos para 20262

La aprobacion del Régimen de Incentivo
para Grandes Inversiones (RIGI) marcé el
inicio formal de la fase de desarrollo del
proyecto Carbonatos Profundos (DCP). Du-
rante 2026, nuestro foco esta puesto en los
estudios de factibilidad técnicay econémi-
ca, ingenieria de detalle y disefio del pro-
yecto, los ensayos metaldrgicos (clave por
tratarse de mineral refractario), el avance
en exploracién para ampliar recursos y los
primeros desembolsos de inversién com-
prometidos. Estas etapas ocuparan todo
2026 y parte de 2027, antes del inicio de la
construccién. Basicamente, es un afio de
maduracién técnica del proyecto.

DCP esta contemplado como un proyecto
de mina subterranea, ;qué método de ex-
plotacion especifico se utilizaria?

Si bien aln se encuentra en fase de inge-
nierfa, el proyecto estd concebido como
una mina subterranea profunda, a mas de
800 metros bajo el nivel de la superficie,
sobre un yacimiento de minerales refrac-
tarios alojados en rocas carboniticas. En
términos técnicos, esto implica el uso de
métodos de mineria subterranea masi-
va, que tipicamente incluyen: Sublevel
Stoping o variantes de explotacién por
bloques (dependiendo de la geometria
y competencia de roca), y la integracién
con procesamiento de alta complejidad a
través de una Planta de Oxidacién a Pre-
sion (POX) para liberar oro encapsulado.
Este esquema marca un salto tecnoldgi-
co respecto al método de procesamiento
anterior (Lixiviacion en pilas y CIC), posi-
cionando al proyecto dentro de la minerfa
aurifera de mayor sofisticacion metalir-
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“ Conuna

produccion
estimadade
aproximadamente
120.000 onzas de oro
anuales, tenemos
una proyeccion de
operacion de como
minimo 20 afios ”

gica de Latinoamérica.

¢Qué informacién poseen en cuanto a re-
cursos determinados, produccién estima-
dayvida atil?

Gualcamayo cuenta hoy con certificacio-
nes JORCy NI 43-101 que acreditan mas de
7 Moz de recursos y de 4,9 Moz de reservas
probadasy probables.

Con una produccién estimada de apro-
ximadamente 120.000 onzas de oro anua-

Gabriel Corvo, gerente general de Minas
Argentinas

Gualcamayo

les, tenemos una proyeccion de operacion
como minimo de 20 afos. Sin embargo,
sblo el 4% del area total del distrito ha sido
explorado, lo que abre un horizonte geol6-
gico significativo.

El mineral se procesara mediante el mé-
todo POX (Planta de Oxidacién a Presion),
sen qué consiste y por qué sera utilizado
en DCP?

En el proyecto de Carbonatos Profundos el
oro se encuentra principalmente alojado
enrocas carbonaticas, como calizas o dolo-
mias, aunque también contiene sulfuros y
minerales asociados como silice. Ademas,
el oro presente tiene un comportamiento
refractario (oclusion fisicoquimica), lo que
significa que esta encapsulado en minera-
les como sulfuros y no se puede recuperar
facilmente con lixiviacién convencional.
Por eso, el mineral debe pasar primero por
un proceso de oxidacién, que generalmen-
te se lleva a cabo en autoclaves o procesos
similares, antes de poder liberarel oroy ser
finalmente ser recuperado mediante lixi-
viacién en tanques.

Por eso el proyecto incluye construir
una nueva planta de procesamiento y la
incorporacién de una planta de oxidacién a
presién (POX), proceso que permite tratar
mineral que de otro modo seria irrecupe-
rable, aumentando significativamente la
eficiencia de recuperacién metalirgica.

El proceso completo implica una pre-
paraciéon (pre-tratamiento), momento en
que el mineral es molido fino para liberar
las particulas, formando una pulpa. A con-
tinuacion, esa pulpa se introduce en un
recipiente a presién (autoclave) junto con
oxigeno puro. La combinacién de alta tem-
peratura y presion destruye la estructura
cristalina del mineral, oxidando los sulfu-
ros que rodean al oro. Una vez oxidado el
mineral, el oro queda expuestoy se somete
a un proceso de lixiviacion para disolverlo
y separarlo.

Estaplanta POX serda unade las primeras
en Sudamérica y una de las pocas instala-
ciones de su tipo en operacion a nivel glo-
bal, posicionando a la Argentina a la van-
guardia mundial del desarrollo tecnolégico
e industrial en minerfa.

:Se observa una segunda generacién de
trabajadores de Jachal en Gualcamayo?
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“ El proyecto DCP
incluye construir

una nueva plantade
procesamientoy la
incorporacion de una
planta de oxidacion a

presion (POX) ”

Si, se empieza a observar de manera inci-
piente una continuidad generacional en
algunos casos, lo cual es un dato positivo en
términos de arraigo y desarrollo local. Sin
embargo, es importante contextualizar que
el proyecto se encuentra alin en una etapa
de transicion hacia su préxima fase. En tér-
minos de impacto laboral, el desarrollo del
proyecto -particularmente durante la etapa
de construccidn prevista hacia fines de 2027-
podriaimplicar unincremento gradual en la
demanda de mano de obra, con picos esti-
mados en torno a los 1.000 puestos de tra-
bajo. No obstante, estos niveles responden
a momentos especificos del proyecto y no
constituyen un estandar permanente.

Posteriormente, en la fase operativa
-proyectada hacia fines de 2029- se espera
consolidar una estructura mas estable, del
orden de los 600 empleos directos. En ese
marco, la evolucién hacia una segunda ge-
neracion de trabajadores locales depende-
ra en gran medida de la formacién técnica,
la continuidad educativa y la adecuacion
de perfiles a las nuevas necesidades del
proyecto, que presenta desafios operativos
distintos a los de la etapa anterior.

;Considera que la demanda de trabajado-
res estara satisfecha con miembros de la
comunidad de Jachal?

El compromiso de la compafiia es priori-
zar, como siempre se hizo en Gualcamayo,
la contratacién de mano de obra local. Sin
embargo, es importante ser claros en que
la demanda de perfiles sera diversay cada
vez mas especializada, especialmente con-
siderando que el proyecto evoluciona hacia
un modelo de mineria subterranea con
procesos metaldrgicos mas complejos.
Esto implica que, si bien una parte signi-
ficativa de las posiciones podra ser cubier-
ta por trabajadores de Jachal y la region,
habra roles técnicos y profesionales especi-
ficos que requeriran competencias que hoy

La operacidn histérica, basada en lixiviacion en pilas, estd en etapa de produccién residual.
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Gualcamayo

“ Sélo el 4%
del area total
del distrito ha
sido explorado,
lo que abre un

horizonte geoldgico
significativo ”

no necesariamente estan disponibles en su
totalidad a nivel local.

En ese sentido, el foco de Minas Argenti-
nas esta puesto en acompafiar el desarrollo
de capacidades locales, a través de progra-
mas de capacitacion, articulacién con insti-
tuciones educativas y formacién en oficios
y perfiles técnicos vinculados a la nueva
etapa del proyecto.

El objetivo es que, progresivamente, la
mayor cantidad posible de oportunida-
des laborales puedan ser aprovechadas
por la comunidad, pero evitando generar
expectativas que no estén alineadas con
la realidad técnica y operativa del desa-
rrollo minero. ®
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Los Azules

Los Azules avanza hacia la
decision de construccion con foco
en ingenieria y financiamiento

Tras la factibilidad y la aprobacion ambiental, el proyecto prevé definir su construccién
hacia 2026, segiin Michael Meding, Managing Director de McEwen Copper

esde que se desempeiia al fren-
te de Los Azules, ;c6mo descri-
biria la evolucién del proyecto?

Este camino nos encuentra con la oportu-
nidad de contar con el activo adecuado en
el momento justo y conformar un equipo
mayoritariamente sanjuanino que impulsé
un crecimiento exponencial y mayor visibi-
lidad internacional. Desde la PEA (Estudio
Econdmico Preliminar) presentado en ju-

niode 2023, se avanzé conelinforme deim-
pacto ambiental, aprobado a fines de 2024,
y con la temprana adhesion al RIGI. Luego,
la publicacién de la factibilidad proyecta
22 afios de vida Gtil con una inversion de ca-
pital razonable y baja huella ambiental. El
trabajo en comunidad permiti6 presentar
el proyecto a 5.000 personas en Calingasta.

La compafia ya cuenta con el equipo
en marcha y avanza en la ingenieria para
la decisidn de construccidn, prevista hacia

fines de 2026, con inicio estimado en 2027.
Se destacan el acuerdo con YPF para el
abastecimiento energético, el progreso del
informe de impacto ambiental y su presen-
tacién en plazo. Ademads, el trabajo con el
IFC, organismo del Grupo Banco Mundial,
apunta a certificar estindares clave para
acceder a financiamiento internacional.

La incorporacién de Rio Tinto, con
una inversién de US$100 millones, y de
Stellantis como socio en Los Azules, marca

En el departamento Calingasta, provincia de San Juan, Los Azules se posiciona como uno de los principales proyectos cupriferos de Argentina.
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un fuerte impulso para el proyecto. Estos
avances reflejan la calidad y eficiencia del
equipo en mas de cuatro afios de gestion.
Actualmente, la compania se enfoca en la
etapa previa a la construccion, sumando
perfiles clave y avanzando de forma inte-
grada desde la ingenieria hacia la futura
ejecucién del proyecto.

Hasta hace unos afios, Los Azules era un
proyecto de cobre dormido. ;Cual fue el
disparador de esta nueva etapa?

Se trata de una combinacion de factores.
Por un lado, el entendimiento corporativo
de que McEwen Copper debia desarrollarse
de manera independiente de McEwen Inc.,
una compafia mediana de oro y plata con
operaciones en Canad4, Estados Unidos,
México y Argentina. Esto implic avanzar
con un liderazgo auténomo, financiamien-
to propio y un ritmo de crecimiento dife-
renciado.

A esto se sumd la conformacién de un
equipo sélido en el momento oportuno,
que resulto clave para el desarrollo del pro-
yecto.

En esta etapa de avance en ingenieria,
¢la perforacion continda o el proyecto ya
ingresa en una nueva fase?

“ En un escenario
internacional
marcado por
tensiones
geopoliticas, crece

el interés por
desarrollar proyectos
en regiones como
Latinoamérica, y
particularmente en

Argentina ,’

La compaiia avanza con una campana
de perforacién en Los Azules, donde ac-
tualmente operan cuatro equipos en sitio.
El plan contempla unos 8.000 metros, con
foco en estudios geotécnicos clave para la
ingenierfay la futura decisién de construc-
cién.

También se realizan perforaciones con-

Los Azules

denatorias en areas destinadas a insta-
laciones, junto con trabajos hidrolégicos
e hidrogeoldgicos. En total, hay unas 100
personas en sitio, ademas de equipos en
San Juan y las localidades de Calingasta y
Barreal.

Aunque se trata de una campafia mas
pequefa, la empresa mantiene un nivel
sostenido de inversion, tanto en explo-
racion como en desarrollo sustentable,
comunidades, proveedores y preparacién
para la etapa de construccién.

¢De qué manera se afrontan los desafios
de infraestructura —externa e interna- de
Los Azules?

Como parte de la factibilidad, el proyecto
ya contempla distintas alternativas logis-
ticas y las necesidades de infraestructura
requeridas.

Actualmente, el acceso al proyecto se
realiza a través de distintas localidades del
departamento Calingasta antes de empal-
mar con el camino minero. No obstante,
este esquema no resulta adecuado para
las etapas de construcciény operacion, que
implicaran un incremento significativo en
el transito de personal, equipos y suminis-
tros. En ese sentido, se evaltan alternati-
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vas de infraestructura vial que permitan
optimizar la logistica del proyecto, minimi-
zando interferencias e impactos sobre las
areas urbanas cercanas.

El desarrollo del proyecto busca, ade-
mas, articularse con el crecimiento de las
comunidades locales bajo un enfoque de
consensoy aceptacién social. Independien-
temente de los resultados de la audiencia
publica, el proyecto contempla distintos
escenarios de desarrollo, con alternativas
definidas para su ejecucion.

Este enfoque también se aplica a la lo-
gistica de transporte, tanto en la etapa de

construccién como en la operacién. Se han
identificado corredores especificos para el
traslado de catodos y el abastecimiento de
insumos, aunque el andlisis se mantiene
dindmico, considerando la evolucién del
contexto pais y su potencial impacto en el
proyecto.

En materia de infraestructura ener-
gética, la factibilidad contemplaba una
alternativa de conexién al sistema. Sin
embargo, a partir de un pedido de Vicufia
y una resolucién del ENRE —ante la cual
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McEwen Copper - Los Azules

la compafiia expresé su oposicion— que
asigna capacidad de transporte de forma
exclusiva, surge la necesidad de reevaluar
las opciones de abastecimiento energético
para el proyecto.

¢Cudl es suanalisis de la cuestién asociada
al financiamiento de grandes proyectos
de cobre a nivel internacional?

Los proyectos de gran escala, que deman-
daninfraestructura compleja e inversiones
de magnitud, suelen desarrollarse en aso-
ciacién con socios estratégicos, como se

Las condiciones
para financiar
proyectos en
Argentina
han mejorado
significativamente
en los ultimos

anos

observa en iniciativas lideradas por com-
pafifas como Lundin y BHP en Vicufia. En
nuestro caso, si bien el principal accionista
es McEwen Inc., el proyecto cuenta con la
participacién de socios como Rio Tinto y
Stellantis.

El financiamiento combina aportes de
capital con esquemas de deuda. En este dl-
timo frente, las gestiones se orientan prin-
cipalmente a organismos internacionales
de crédito, como IFC, CAF, BID y AFC, asi
como agencias de financiamiento a la ex-

portacién y desarrollo de distintos paises,
entre ellas KfW, EXIM de EE.UU,, 0 EDC en
Canada.

En paralelo, la compania evalta avanzar
con una oferta publica inicial en el corto
plazo, con la posibilidad de listar en el mer-
cado argentino, con el objetivo de facilitar
la participacion de inversores locales en el
desarrollo del proyecto.

Asimismo, el acceso a financiamiento
internacional no solo aporta recursos, sino
que también permite alinear el respaldo de
distintos paises, fortaleciendo el posicio-
namiento y las condiciones de desarrollo
del proyecto en Argentina.

Las condiciones para financiar proyectos
en Argentina han mejorado significativa-
mente en los Gltimos afios, impulsadas por
un contexto global favorable. El cobre se ha
consolidado como un mineral estratégico,
clave para la seguridad nacional de diver-
sos paises.

En un escenario internacional marcado
por tensiones geopoliticas, crece el inte-
rés por desarrollar proyectos en regiones
como Latinoamérica, y particularmente en
Argentina.

A esto se suma un déficit proyectado en
la oferta de cobre, frente a una demanda
creciente impulsada por la electrificacion,
la transicion energética y el desarrollo tec-
nolégico, incluyendo la expansion de los
centros de datos. Este contexto configura
un escenario positivo para el desarrollo de
proyectos cupriferos en la region.

¢Qué conclusiones destaca de su partici-
pacion en el Argentina Week realizado en
Nueva York?

La participacién en Argentina Week en
Nueva York dejé una imagen de un pais
mas preparado y alineado. Se destacé una
representaciéon conjunta de provincias y
sectores politicos, con gobernadores de
distintos espacios compartiendo una vi-
sidn comun: posicionar a Argentina como
un socio confiable en el abastecimiento de
minerales y como destino de inversidn.

El interés del pablico fue significativo,
con alta concurrencia y salas colmadas du-
rante las presentaciones. La organizacion,
a cargo del Council of the Americas junto a
equipos del gobierno nacional, evidencié
un evento de alto nivel y reforzé la percep-
cién positiva sobre el pais en el escenario
internacional. ®
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Distribuyendo las mds importantes marcas
del pais con capacidad y responsabilidad
Amplio stock de productos de calidad
Luminarias para dreas clasificadas
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Muestra empresa ofrece una gama
! i _ de wventiladores axiales disehados
f—— I ’ . especificamente para la ventilacion
' ; ' ‘ muxiliar. subterrénea en mineria y
tineles. Estos equipos de dltima
generacion se caracterizan por su
disefig, compacto y capacidad para
fas presiones y caudales.
contamos con equipos de
POCo diametro y hasta nueve etapas
contrarotatorios:

Caleras San Juan, referente en la produccién de cal

e
I Plan Maestro de Caleras SanJuan . : I 0 N PA RA
a e ra s a n u a n se remonta a una década, ;se han / 1 ;. 9 ;
cumplido los objetivos plantea- ; l & W '
dos inicialmente? ;Queda algo - »

] .
Yy uha vision | o
El Plan contemplaba la instalacién de 4 X
ro ecta d a a hornos de alta eficiencia térmica, con el ob- \
jetivo de producir grandes volimenes de
cal de primera calidad y reducir la huella de Lo »] Cl PAL Y AUXI LIAR
2 035 carbono. El cuarto horno Maerz esté opera- = } :

tivo, de modo que los objetivos asociados a
contar con la tecnologia mas avanzada del

mundo, estdn cumplidos.

Lo A este proceso se suma la reorientacién
Luego de completar los objetivos del Plan comercial apuntada al abastecimiento

Maestro, el Ing. Radl Cabanay' analiza las de grandes volimenes de cal a sectores
como la siderurgia, el cobre y el litio. Es asi

proyecciones fie.demanda del cobrey |é} como, en una década, pasamos de producir :lnl GLIAND
necesidad de mas infraestructura y logistica. J

90.000 toneladas de cal a cerca de 300.000 INGERIERIA EM WENTILAGICIH

Oficinas y Planta en Junin

® sicdaioiio Borges 1051 - Junin- Tel: 0236 4421921 Ls As

'Raul Cabanay, Gerente General de Caleras San Juan
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la capacidad de produccién, para satisfacer
adecuadamente lademandaen lazona.

toneladas porafio.

En términos de empleo, la dotacién cre-
ci6 de 146 trabajadores a 303 en la actuali-
dad, de los cuales el 90% pertenece al De-
partamento de Sarmiento, donde se ubica
nuestra planta principal.

La puesta en marcha de proyectos de co-
bre en Argentina, sumado a la demanda
de Chile y de otros clientes de Caleras San
Juan, ;se puede pensar en hornos adicio-
¢A cuanto asciende la inversién total acu-  nales?
mulada asi como la capacidad productiva
instalada? Finalizado el Plan Maestro de 2016, nues-
tros profesionales estan trabajando en un
nuevo plan 2026/2035. Este contempla in-
versiones en nuevos hornos, que se activa-
ran en la medida en que crezca la deman-
da. Hacia fines de la década, las minas de
cobre en SanJuan ya estaran produciendo;
con dos o tres de ellas, en plena operacidn,
se pueden requerir mas de 300.000 tonela-
das de cal para sus procesos de recupera-
cién de metales, y nos estamos preparando
para ese escenario.

En Chile, se demandaran en los préximos
cinco afios 700 mil toneladas adicionales
de cal, segtin la Comisién Chilena del Cobre
(COCHILCO), destinadas a la gran mineria
del cobre, tanto en ampliaciones de minas
existentes como en nuevos proyectos, en-
tre los que destacan El Abra, Escondida y
Collahuasi. En las dos primeras, la nueva
inversién suma US$12.600 millones.

San Juan y sus caleras deberian ser sus
proveedores naturales por dos razones: la

La inversién total acumulada del Plan Maes-
tro al que hacemos referencia es de aproxi-
madamente US$80 millones, y su capacidad
productiva alcanza las 600.000 toneladas
anuales de cal, lo que implica que contamos
con un amplio margen para satisfacer la de-
manda local y externa. Alcanzamos una bue-
na participaciéon de mercado.

En San Juan, la produccién de cal en 2025
fue de 1,1 millones de toneladas. Con las nue-
vas inversiones, la industria calera superara
los 2,2 millones de toneladas en 2030. Por
otra parte, Caleras San Juan cuenta con el
36% de las acciones de la empresa Los Tilia-
nes, unacalera ubicadaenJujuy que abastece
al noroeste argentino, donde se desarrollan
proyectos de cobre y litio. En 2025, la produc-
cién de Los Tilianes fue de 180.000 toneladas
y,junto a nuestros socios, estamos instalando
un nuevo horno rotativo que nos permitira
incrementar significativamente la calidad y

AT Ve [

El parque fotovoltaico representa el 40% de las necesidades energéticas de Caleras San Juan
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Caleras San Juan

cercania geograficay la calidad, dadala ex-
celencia de la piedra caliza disponible en la
provincia, superior a la del pais vecino. Para
que ello ocurra, necesitamos contar con
rutas como la 153 que, una vez habilitada,
nos permitiria reducir nuestros costos lo-
gisticos al acortar los recorridos en 100 km.

;Cual esel peso especifico del sector mine-
roen lademanda de soluciones de Caleras
San]Juan?

NYESTRO.FUTRO

El peso es mayor. Por lejos, la industria
minera es la que mas demanda cal. En la
actualidad, cerca del 20% de la produccién
de Caleras SanJuan se exporta al pafs veci-
no, esto es, unas 50.000 toneladas al afio.
Creemos que estas cantidades van a crecer ; [ ) .
en la medida en que ganemos mas licita- g o i a5l o Jm 45 B
ciones. En ese mercado, la competencia ' A ] ; i
es dura: llegan cales de Colombia, México,
Perd, Italia y Asia, de modo que tenemos
que ser muy eficientes para crecer.

El futuro de la mineria del cobre es pro- ;
misorio. Es un mineral critico que debe / L J y - iy
duplicar su produccién, pasando de 25 a ;
50 millones de toneladas hacia mediados
de siglo, impulsado por la transicion ener-
gética global que busca frenar el cambio
climatico. Por otra parte, los precios del
cobre han superado las expectativas y se
acercan a los US$6 por libra, valores que ya

//}/ ¢ ,

Cerro Vanguardia, mas de 25 anos acompanando el desarrollo de la mineria sustentable en 5anta
Cruz: Preservando el medic ambiente, junto al trabajo de mas de 1.200 hombres v mujeres que

contribuyen-al crecimiento v el futuro de nuestra provincia.

A

()
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El Ing. Raul Cabanay y el gobernador de San Juan, Marcelo Orrego, en la inauguracién del parque
fotovoltaico

no se consideran volatiles sino estructura-
les, debido a la falta de oferta. En este con-
texto, debemos apurar el paso, destraban-
do procesos, reduciendo la permisologia
y ofreciendo a los inversores reglas claras
y estables. Digo esto porque nuestro pais
retne condiciones extraordinarias para el
desarrollo de la industria minera.

El RIGI es una pieza clave que estimula la
inversion internacional, que ha puesto su
mirada en San Juan, principalmente por la
calidad de sus proyectos mineros. En las fe-
rias mineras mas importantes del mundo,
como la de Canad4, Argentina aparece como
la nueva estrella de la mineria, como antes
lo fueron Chile y Pert. La ventana de opor-
tunidad es muy atractiva y creo que es un
momento histérico que debemos aprovechar
para hacer realidad el suefio de Sarmiento.

:Se observa alguna disminucién en los dé-
ficits de infraestructura y logistica infor-
mados en afios pasados?

Lainfraestructura es similary se mantiene.
En materia vial, como sefalé, se han hecho
algunos anuncios, pero lamentablemente
avanzan a paso cansino.

En2025se anunci6 la ruta La Chapetona,
un camino de baja altura que nos conecta
con Chile por el norte, con Coquimbo, en
la cuarta region, y que nos acerca a nues-
tros potenciales clientes y a los principales
puertos. Sin embargo, no hemos avanzado.

El camino directo a la mina de cobre Los
Pelambres, en el marco del acuerdo bina-
cional suscrito por Argentina y Chile, que
conecta directamente a Sarmiento con el
yacimiento, propiedad del grupo Luksic, no

presenta avances.

La Ruta 153, que es la mejor de todas,
estd en pausay tenemos una razonable ex-
pectativa, por cuanto no solo favorece las
exportaciones de cal, sino también las pro-
venientes del noroeste argentino y Brasil,
asi como el turismo, el comercio y las acti-
vidades de la Universidad Nacional de San
Juan. En realidad, esta ruta es una fuente
de progreso para la provincia: nos conecta

“ La inversion
total acumulada del
Plan Maestro es de
aproximadamente
US$80 millones,

y su capacidad
productiva alcanza
las 600.000
toneladas anuales

de cal ”

directamente con el valle de Uspallata, evi-
ta el paso por Mendoza y descongestiona
la Ruta 40, en un viaje sensiblemente mas
corto. Insistiremos en su habilitacién, en-
tendiendo que esvital para el desarrollo de
la economia sanjuanina.

Pero no es todo: tenemos que fortalecer
la infraestructura en gasoductos, que esta
al limite. Es imprescindible ampliarla para
avanzar con el nuevo Plan Maestro. Sinella,

Caleras San Juan

nuestros planes pueden verse demorados
innecesariamente.

Se observa una fuerte apuesta de Caleras —

ifm es el principal aliado de la industria
minera, con mds de 55 afos de
experiencia en el rubro.

SanJuan en el campo fotovoltaico, ;puede
compartir un resumen de esta iniciativa?

A fines de 2025, Caleras San Juan inaugu-
r6 su planta fotovoltaica de 2.3 MW, la que
nos permite operar con energias limpias en
un 40% de nuestras actividades. Ahora to-
mamos la decisién de crecer hasta cubrir el
100% de nuestras tareas, logrando la auto-
nomia energética. Suscribimos un convenio
crediticio con una institucién financiera del
orden de los US$3 millones, que nos posibilita
alcanzar los 7 MW, multiplicando por tres la
potencia del parque solar.

Estas nuevas inversiones estan en el ADN
de nuestra empresa. Las realizamos con la
finalidad de fortalecer nuestras acciones
en materia de sustentabilidad econdmica y
social, buscando el bienestar de las comu-
nidades cercanas a la planta de Cienaguita
y, por cierto, trabajar en consonancia con las
tendencias internacionales, donde la empre-
sa privada asume roles que tradicionalmente
eran responsabilidad del Estado.

ST e T LLAMANOS @ CHATEANOS
C.ABA. +54 11 5353 3436 +54 9113868 7042

¢Enqué consiste el proyecto de cal verde au-
tosustentable?

Alex Stewart

International
Argentina

Es un proyecto que lleva varios afios en cons-
truccién, un trabajo de largo aliento que esta
viendo sus resultados. Se trata de un ecosis-
tema en el entorno de nuestra principal plan-
ta productiva, que cuenta con mas de 1.300
especies nativas de aguaribay y algarrobo en

Laboratorio de Andlisis Geoguimicos

los bosques nortey sur, al que se suma el area = Laboratorio de Analisis Ambientales
denominada playa de camiones. S S

Luego, en Divisadero, se plantaron 4 hecta- « Servicios de Inspecciones
reas de olivos, cuyos frutos se entregan de + Certificados y Acreditados en

manera solidaria a la Escuela Agroindustrial
de Sarmiento parala elaboracién de aceite de

oliva. En ese predio de 8 hectareas se planta- Geoguimica, Ingpecciones
ron,ademds, cebollas para larecuperacién de < B0 0012015 w150 90012015
semillas y algarrobos. Los bosques y planta- v 150 14001:2015 v IS0 T020:2013
ciones estan dotados de riego por goteo para 150 170252017 ~ GAFTA

el uso eficiente del agua. Y construimos el
parque solar, que ocupara entre 7y 8 hecta-
reas frente a los enormes hornos Maerz, para
contar con la primera empresa calera verde,
ecosustentable, de América Latina y el mun-
do. Por estas razones, acuiamos el término
“cal verde™ es la cal que se produce en un eco-
sistema que no tiene comparacién con otras
plantasdel planeta. ®

FOSFA
SEMNASA
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Glencore consolida su

estrategia cuprifera en

Argentina con MARA Yy
El Pachdén

Glencore anuncid el reinicio de operaciones en Bajo de la Alumbrera, y la DETERMINACIONES PRECISAS CON LA
presentacion de los RIGI de Agua Rica y El Pachén, simbolos del compromiso TECNOLOGIA ANALITICA DE METTLER TOLEDO
de la compania con Argentina Optimice sus analisis en mineria con tituladores
automaticos de alta confiabilidad.
DISTRIBUIDOR AUTORIZADO ME"LER TOI_EDO ERNEKA HABLA CON NOSOTROS

o VERDER, ® +549 11 3497-1806
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El Pachdn contempla una tasa de procesamiento de 185.000 toneladas diarias en su Fase 1.

8 ventas@chilear.com.ar 3525 441252 n @cChilearUnionSA g Colonia Caroya, Cba., Arg.
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lencore, la compafia global de

recursos naturales diversifica-

dos, puso el foco en sus proyec-

tos cupriferos de Argentina. De
hecho, en agosto de 2025 presentd la soli-
citud de adhesion al Régimen de Incenti-
vos a las Grandes Inversiones (RIGI) de sus
proyectos Agua Rica, en Catamarca, y El
Pachén, en SanJuan.

Ambos proyectos combinados podrian
generar mas de 10.000 puestos de trabajo
directos durante la fase de construccién y
mas de 2.500 durante la fase operativa. La
aprobacién de las solicitudes al RIGI per-
mitiria acelerar su desarrollo e impulsar un
potencial econémicoy social de largo plazo
para las provincias donde se encuentran.
En este contexto, los proyectos de Glencore
podrian posicionar a Argentina como un
actor relevante en la industria internacio-
nal del cobre.

EL REGRESO DE BAJO DE LA
ALUMBRERA: UN PUENTE
PARA MARA

Los proyectos de
Glencore podrian
posicionar a
Argentina como
un actor relevante
en la industria
internacional del
cobre

En diciembre de 2025, Clencore anunci
el reinicio de las operaciones de Bajo de la
Alumbrera, proyecto cuprifero localizado
en la provincia de Catamarca, que produjo
cobreyoroentre1997y 2018.

La compafiia ha informado un retorno
progresivo hacia fines de 2026, con el obje-
tivo de retomar la produccién en el primer

Glencore

semestre de 2028. El plan de mina contem-
pla la extraccion y procesamiento de los
recursos remanentes —Fase 13 de Bajo la
Alumbrera y Fases 4 y 5 de Bajo El Duraz-
no— en la planta concentradora existente.

Las proyeccionesindican una inversiénde
capital de US$224,5 millones, que permitiria
la produccion de 72.616 toneladas de cobre,
316.809 onzas de oroy 998 toneladas de mo-
libdeno durante un periodo de cuatro afos.

Esta decisién se enmarca en un contex-
to macroeconémico favorable en Argen-
tina para las inversiones, junto con una
perspectiva positiva para la demanda de
commodities mineros.

El cese de operaciones de Alumbrera en
2018 dio inicio a un periodo de Cuidado y
Mantenimiento (C&M), durante el cual la
planta concentradora y la infraestructura
se mantuvieron bajo un programa estruc-
turado orientado a la preservacién, reno-
vacion y sustitucion de equipos clave. En
paralelo, se continu6é cumpliendo con las
obligaciones de rehabilitacion bajo estric-
tos estandares ambientales.
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EMULSION HOSES

ANTISTATIC HOSES FOR ANFO

ANTISTATIC RIGID TUBES

SLEENES TUBES (FOR CARTRIDGESIEMULSION)

RETAINING PLUGS

me@mlku_Ian_ar

El cobre nos conecta, la innovacién nos motiva. Impulsamos el proyecto
El Pachén y estamos comprometidos con el desarrollo de San Juan.

X0 O in

www.elpachon.com.ar

La planta concentradora de Bajo Alumbrera, donde se tratard mineral propio remanente asi como aquel proveniente de Agua Rica.
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El objetivo
es retomar la
produccion
deBajodela
Alumbrera
en el primer
semestre de
2028

Estas acciones permitieron
disponer de una base operati-
va sélida para la reanudacién
del proyecto. En paralelo se
realizaron tareas de rehabili-
tacion, entre ellas la revege-
tacion de 140 hectéreas con
350.000 plantines de espe-
cies nativas. Este proceso ha
sido valorado positivamente
a nivel nacional e internacio-
nal, constituyéndose como
referencia para proyectos si-
milares.

MARA

En las cercanias de Bajo de

la Alumbrera se ubica el
yacimiento Agua Rica, con
contenidos de cobre y oro.
Clencore solicité el ingreso
de este proyecto al Régimen
de Incentivo para Grandes
Inversiones (RIGI), con un CA-
PEX estimado del orden de
los US$4.000 millones.

El mineral de Agua Rica
serd tratado en la planta
concentradora de Bajo de
la Alumbrera. Para ello, se
requerirad infraestructura
como una cinta transporta-
dora de aproximadamente
35 km, ademas de unos 6 km
de tineles para el transporte
del mineral. Este desarrollo
serd complementado por
infraestructura de soporte,
incluyendo campamentos y
talleres de camiones.

Agua Rica es un yacimien-
toagranescalade cobre, oro,
platay molibdeno ubicadoen
la provincia de Catamarca.
Actualmente cuenta con re-
cursos minerales medidos e
indicados estimados en apro-
ximadamente 1.200 Mt de
mineral, con leyes medias de
0,47% de cobre, 0,20 g/t de
oro, 3,40 g/t de platay 0,03%
de molibdeno.

Panoramica de las instalaciones de Bajo de la Alumbrera
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uartec’

Tecnologia para el agua

25 anos innovando en
soluciones para el agua

Servicios e insumaos para:
MINERIA, INDUSTRIA, AGROINDUSTRIA.
PROYECTOS HIDRICOS

Ingenieria y Montaje
Sistemas de riego
Perforaciones
Estudios hidrogeoldgicos
Tubos PVC SCH80
Mangueras, Acoples y accesorios
Caneria Acero Inoxidable AISI 304/316
Sistemas de Bombeo
Acueductos

Nuestras alianzas estrategicas
e ARIDELTA EMAR
. < Well,

wilo Orofiex

Q Diagonal 74 N° 2641
(C.P.1900) La Plata
Buenos Aires, Argentina

. +(54) 221 453-9983
+(54) 221 453-6681

= aguartec@aguartec.com.ar
www.aguartec.com.ar

* PERFORACIONES
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SAN JUAN
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info@ecominera.com.ar

Tel: +54 264 4280412 - Fax:+54 264 4280430

Proteccidn respiratoria con certificacion NIOSH para los desafios
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Respiradores reutilizables y libres de mantenimiento
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Filtros de alto rendimiento con la mayor superficie de filtrado.

Disefios ergondmicos y resistentes, ideales para largas jornadas
de trabajo.

Hecho en USA con mds de 40 aios de experiencia en el sector.

Disponibles con nuestro distribuidor autorizado Marshall Moffat.
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Su puesta en marcha dard lugar al
desarrollo del proyecto MARA.

EL PACHON

El Pachén es uno de los principales pro-
yectos de cobre de Argentina. Localizado
en el departamento Calingasta, provincia
de San Juan, cuenta con recursos mine-
rales medidos, indicados e inferidos esti-
mados en aproximadamente 6.000 Mt de
mineral, con leyes promedio de 0,43% de
cobre, 2,2 g/t de plata y 0,013% de molib-
deno.

El proyecto present6 su solicitud de in-
greso al RIGI en simultaneo con Agua Rica,
con un CAPEX estimado de US$9.500 mi-
llones para el desarrollo de su Fase 1, que
contempla una tasa de procesamiento de
185.000 toneladas diarias. La magnitud de
los recursos deja abierto el escenario para
futuras ampliaciones.

El desarrollo de El Pachén implica de-
safios propios de una operacién en alta
montafia, lo que requiere un despliegue

La solicitud de
ingreso de El Pachon
al RIGI contempla un
CAPEX estimado de
US$9.500 millones

especifico en términos de logistica, in-
fraestructura y seguridad, asi como la par-
ticipacién de equipos multidisciplinarios.

A partir de su experiencia en operacio-
nes de alta montafia como Collahuasi en
Chile y Antamina en Perd, Glencore prevé
aplicar el conocimiento acumulado en el
desarrollo del proyecto.

“El reinicio de operaciones en Alumbre-
ra, asi como los avances en MARA y El Pa-
chén, reflejan la confianza y el compromi-
so de Clencore en el pafis. Reafirma que las
provincias de Catamarca y San Juan pue-
den desempeniar un rol clave en la indus-
tria minera nacional, apoyando la vision de
convertir a Argentina en uno de los princi-
pales productores de cobre a nivel mun-
dial”, senalé Martin Pérez de Solay, CEO de
Clencore Argentina. ®
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La operacion ubicada en la provincia
de Catamarca marcé un hito en el
desarrollo de la mineria moderna en
Argentina. Con el inicio de su cons-
truccién en 1995 y su entrada en pro-
duccién en1997, Bajo de la Alumbrera
se consolidé como un motor econé-
mico para la provincia y con impacto
a nivel nacional.

Durante sus 21 afios de produccion
hasta 2018, el proyecto genero:

e US$5.117 millones en ingresos fisca-
les, de los cuales US$1.254 millones
correspondieron a ingresos provin-
ciales

o US$18.462 millones en exportacio-
nes, representando el 96% de las ex-
portaciones de Catamarca y el 1,9%
del total nacional

® US$1.942 millones en Impuesto a las
Ganancias

® US$1.275 millones en distribucion de
utilidades a YMAD

e US$402 millones en regalias provin-
ciales

En el caso de las regalias mineras, una
porcion significativa se destin6 a los

Glencore

= E|legado econdmicoy social de Bajo de la Alumbrera

departamentos cercanos a la opera-
cion, mientras que el resto se aplico
al Fondo de Promocién del Desarrollo
de la provincia.

Estos recursos contribuyeron al fortale-
cimiento de los presupuestos publicos,
al financiamiento de obras y progra-
mas sociales, y al desarrollo econémico
de distintos departamentos.

El impacto de Bajo la Alumbrera tam-
bién se refleja en la generacion de
empleo, el desarrollo de proveedores
localesy la formacion de capacidades:

e Empleo directo para un promedio
de 1.600 personas por afio, con sala-
rios y beneficios superiores a US$648
millones

e Mas de 2,5 millones de horas de ca-
pacitacién para trabajadores y contra-
tistas

e Formacion técnica y profesional en
areas como geologia, ingenieria, me-
talurgia, finanzas, gestion ambiental,
mantenimiento industrial y opera-
cion de equipos

Este conjunto de factores configura
un legado con impacto sostenido en
laregion.e

Monitoreos ambientales en Bajo de la Alumbrera.
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El mineral de Hualilan sera procesado en Casposo durante tres afios

Challenger Gold

Hualilan marca un hito: primera
mina en produccion en San
Juan en 17 anos

Sonia Delgado detalla el inicio del transporte de mineral de Hualilan a
Casposo, con foco en proveedores, logistica y trabajo comunitario

ualilan ya inicié el transporte  Asi es, en febrero pasado dimos inicio al
de mineral aCasposo. ;Secum- traslado del mineral hastala planta de Cas-
plié el cronograma previsto y  posoen Calingastaen el marco del acuerdo
las metas operativas? de procesamiento que Challenger Gold fir-

mé con Austral Gold, lo que nos permitira
obtener un flujo de caja aprovechando los
valores actuales del oro para luego cons-
truir nuestra propia mina.

'Sonia Delgado, Directora Ejecutiva de Challenger Gold Limited
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www.mdperforaciones.com.ar

Optimizacioén logistica y de transporte
Presentes en todo LatAm desde nuestras 6 oficinas con

para diagnosticar, desarrollar y ofrecer , Sustentabilidad
oportunidades para la industria adaptadas a sus necesidades.
Eficiencia de Costos

Si quiere saber cémo liberar el potencial de
su cadena de suministro con soluciones innovadoras,
sostenibles e integrales, pongase en contacto con nosotros.

.
IN Miebach Latinoamerica y Espaiia

CABLES DE ACERO | ESLINGAS | ACCESORIOS

Cables de Acero de Alta Performance:

Palas Mineras
Dragalinas
Exploracién y sondeo de suelos

INDUSTRIA ARGENTINA
www.iphglobal.com / ventas@iphglobal.com
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distribuidor oficial Pertigas SAFE-WHIP

que integral de coordinacién institucional,
con el objetivo de identificar prioridades
localesy disenar iniciativas que respondan
alas necesidades del territorio.

Tenemos un fuerte compromiso con las
comunidades y nuestro equipo de Rela-
ciones Comunitarias estd trabajando de
forma sostenida en coordinacién con las
autoridades municipales, asociaciones de-
partamentales y cdmaras empresariales
para ejecutar iniciativas vinculadas con la
educacion, la cultura, el deporte y desa-
rrollo de proveedores locales, emprende-
durismoy la generacion de oportunidades
laborales.

Disponemos de una relacién cercana con
los intendentes de Ullum y Calingasta con

:Cémo se organiza el transporte de mi-
neral hacia Casposo en términos de flota,
cargay frecuencia operativa?

servicios de
radio comunicaciones

Enlinea con nuestro compromiso con el de-
sarrollo local, trabajamos en coordinacién
con las empresas sanjuaninas MTZ S.R.L,,
Terra Logistica S.A. y Mi Viejo S.R.L., las
que realizan el traslado del mineral desde
Hualilan hasta Casposo. Inicialmente he-
mos planificado una tasa inicial de aproxi-
madamente 300 t/dia para posteriormente
aumentar el rendimiento a aproximada-
mente 1.000 t/dia a medida que las opera-
ciones transiten a turnos continuos de dia
y noche. Las operaciones de transporte se
realizan de lunes a viernes, excluyendo los

vigilancia y seguridad
electrénica

sistemas de distribucién

* de datos -
* *",_.'I

{3
telefonia fija e inaldmbrica n%:

4 El.Universo_d.

enlaces de micro ondas . "

dias fines de semanay los feriados, tras un quienes planificamos los beneficios que ten- Feunvalac it 914 31;[ | Sta. Lucia, San Juan. ﬁrgentinu X Eload el d “x
acuerdo con lacomunidad calingastinacon  plan es aprovechar el contexto de suba de  drd aparejado el desarrollo del proyecto para 1 ALy, 25':'5':}3;.425'0] 85 ot cableado estruciurado 123
quienes convenimos también que la masa  preciosdel oro para hacercajaeiravanzan-  lascomunidades de esos departamentos. g __. ; e gt - )
de carga de los camiones esté limitadaa25 doeneldesarrollo de la mina en Ullum. De esta manera, la articulacion terri- . e et 'i_ 3 -\' i TRy A ?h':';;.;“\;;q‘t\k‘%
toneladas por carga. torial entre la empresa y la comunidad se I ) ]
¢Como e articula el trabajo con losdepar-  fortalece representando un aspecto es- www.radio-conm.net
:Qué tipo de obras de infraestructurahan  tamentos de Ullumy Calingasta en mate-  tratégico en nuestra gestién que permite fatabooks vatlic ameamiR R Snas BG I—l Tech Partre @ MOTOROLA SOLUTIONS
desarrollado desde Hualilan hasta Cas- ria de coordinacidn institucional, aportes  desarrollarlarelacién con las comunidades Socen de Nogocios
poso? ;Qué criterios se consideraron para  tributariosy desarrollo comunitario? locales de forma permanente.
definir el trazado en relacion con areas
urbanas? El trabajo con los departamentos de Ullum  Mas alla de los recursos actualmente defi-
y Calingasta se articula a partir de un enfo-  nidos en Hualildn, ;se continiian desarro-
Como nos habiamos comprometido, cons- llando tareas exploratorias en el distrito?

truimos un by pass alrededor del puente

del rio Calingasta para utilizar duran- Nunca frenamos los trabajos exploratorios

. . L4 2 .
te los primeros seis meses del trans- Unareflexion en Hualilan, siempre estamos buscando
porte de mineral. Esto permitid . mas recursos para aumentar el tamafio de
que ese camino se utilizara desde €n primera persona nuestro yacimiento y ademas esas tareas

de perforacién nos permiten planificar de
forma eficiente nuestras operaciones.

el inicio del transporte evitando que

el trafico tenga que pasar por Villa Ca-
lingasta. El by pass tiene aproximadamente
1.500 metros de longitud y conecta el puente
de Calingasta y préximamente lo hara con
el puente modular que estamos instalando
directamente con el camino de acceso a Cas-
poso. Esto es muy importante porque reduce
significativamente la interaccion del trafico
con la comunidad y mejora tanto la seguri-
dad como la eficiencia logistica.

@ “Para mi es realmente un honor
y sobre todo una gran responsabi-
lidad liderar este equipo que que-
dara en la historia por haber pues-
to en produccién una mina de oro
después de casi dos décadas en
San Juan y que ademis ese em-
prendimiento esté ubicado en
Ullum, un departamento que por
primera vez tendra desarrollo mi-
nero, con lo que eso significa, em-

¢Cuantas personas conforman el equipo

de Hualilan? ;A cuanto asciende la partici-
é

pacién de la mujer?

Hoy somos 439 los trabajadores que forma-
mos parte de este proyecto, entre 76 direc-
tos y 363 contratistas que estamos orgullo-
sos de llevar adelante Hualilan. Tenemos el
orgullode tenera 67 trabajadores de Ullum

udles el plazo del contrato de maquila pleo, desarrollo de proveedorese 2. 2° d¢ Calingasta, ademds de estar cre- AL SERVICIO DE LA MINERIA ARGENTINA EDITORIAL
con Austral Gold y cuando esta previsto . P ciendo constantemente y promoviendo la
ingresos por regalias. Es todo un EVENTOS

el inicio de la construccién de la planta en 5 > . participacién femenina.
desafio porque implica coordinar

Hualilan? . . En ese sentido, hace muy poco creamos %
ualt acciones con el personal, trabajar . yp L2 '(// CO N SU LTO RA
en coniunto con el gobierno pro el escudo de las Mujeres de Hualilan, un
El contrato firmado estipula que durante ) g P simbolo que representa nuestra identidad,

~ ) ; vincial y de dos municipios, con las .
tres afios Casposo procesara nuestro mi- h . fortaleza y compromiso dentro del proyec-
. L camaras de empresarios y con la . g
neral mientras Hualilan avanza con traba- to, tomando como referencia la heréldica,

. . . . L comunidad”. R . L
jos de ingenieria y permisos para iniciar la disciplina vinculada histéricamente a la

construccién de nuestra propia planta. El construccién de identidad y pertenencia. ® a m @ n D @ Wwwpa norama-m | nero.com
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D I d alidra esta presente en diferen-

e a ma no e tes paises, jcudnto representa
Argentina en la unidad de nego- =

i nve rs i o nes y cios internacional? Q M Prensa AimEars s F Wlujenes

Argentina es un mercado estratégico dentro

» L] de laoperacién de Grupo Calidra en Latinoa- salta )
tec n o I og Ia Ca I Id ra mérica. Forma parte de la regién Cono Sur A\ Mining IVIVI Los Hﬁii; Sus" NorleyEnergi (:,%%1\3;_ XD industrial
J — Chile y Uruguay -, que es una de nuestras 5o MENDOZA MINERA S

™ principales unidades de negocio, tanto por
refu e rza s u p rese n CI a su escala productiva como por el potencial /,a-; -
de crecimiento asociado a industrias clave. SINAMICARG ﬁEB
En particular, Argentina tiene un rol cen- 3
e n Sa n J u a n tral por la calidad de sus reservas de carbo-
nato de calcio, la infraestructura instalada
y su cercania con proyectos mineros de
gran envergadura, especialmente en cobre
y litio. Esto posiciona al pais como una pla-
taformarelevante para acompaniar el desa-
Pedro Luis Brandi, Director Regional Cono Sur de Calidra, rrollo de la mineria en la region.

resalta a Argentina como n‘lercgdo estrateglco, |mpL-lI,sado ‘Podré compartir un detalle de las operacio-
por los avances en mineria, S|derurg|a y construccion. nes de Calidra en la provincia de SanJuan?

ageniln exposanjuan.com.ar

Estamos
donde esta la mineria

EDICION 551/ ABRIL 2026 MeA WWW.panorama-minero.com




PANORAMA MINERO | San Juan

En la provincia, Calidra Cono Sur emplea
a mas de 600 colaboradores y opera tres
plantas activas: Padre Bueno, Los Berros y
La Laja, siendo esta dltima uno de los ac-
tivos mas relevantes del grupo en el Cono
Sur.

Entre las tres plantas, Calidra opera cin-
co hornos Maerz de dltima generacidn,
con una capacidad nominal conjunta de
aproximadamente 920.000 toneladas
anuales de cal, lo que posiciona a la com-
pafia como uno de los mayores produc-
tores de la regién y lider en el mercado
argentino.

En los dltimos afos, la planta La
Laja fue objeto de un proceso de moder-
nizacion integral, que incluyé inversiones
en tecnologia, infraestructura y mejora
de procesos. Entre los principales hitos se
destacan:

+ La incorporacion de un horno Maerz
de dltima generacién, con una capacidad
cercana a 600 toneladas diarias de 6xido
de calcio.

+ La puesta en marcha de una nueva
planta de clasificacién y molienda, orien-
tada a mejorar la homogeneidad y la tra-
zabilidad del producto.

« La instalacién de una planta de 6s-
mosis inversa, que optimiza la calidad del

SIEMPRE A

“ En la provincia
de SanJuan, Calidra
Cono Suremplea
amas de 600
colaboradoresy
opera tres plantas

activas ”

agua de procesoy del Carbonato de Calcio
Precipitado (CCP).

+ La construccién de un nuevo comedor
y vestuarios, con capacidad para 70 perso-
nas, mejorando sustancialmente las con-
diciones de trabajo.

Adicionalmente, se desarroll6 un pro-
yecto ambiental mediante la creacién de
un vivero de flora nativa en la localidad de
Albardén, como parte del compromiso de la
compania con el entornoy la sostenibilidad.

Estas inversiones consolidan a la em-
presa con operaciones modernas, eficien-
tesy preparadas paraabastecerindustrias
de alta exigencia técnica, particularmente
el sector minero.

'S

Domos de almacenamiento en la planta de Calidra en Noviciado (Chile).
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Calidra

¢A cuanto ascienden las inversiones en
Argentina desde la adquisicién de Cefas
S.A2

Desde la adquisicién de Cefas S.A., Calidra
ha sostenido una estrategia de inversion
continua en Argentina, orientada aampliar
capacidad, modernizar procesos y mejorar
la eficiencia operativa.

En los dltimos cuatro anos, se ejecuta-
ron planes de inversion anuales del orden
de US$20 a US$30 millones, con foco prin-
cipal en las operaciones de San Juan. Estas
inversiones se destinaron a la incorpora-
cién de tecnologia de dltima generacién,
mejoras en infraestructura productiva, op-
timizacion logisticay desarrollo de produc-
tosy soluciones de mayor valor agregado.

Este nivel de inversion refleja una vision
de largo plazo y el compromiso de Calidra
coneldesarrolloindustrial y productivo del
pais.

¢Cudn competitivaeslacaldeCalidraenel
contexto nacional?

Nuestra cal se posiciona como una de las
mas competitivas del mercado argentino,
tanto porsu calidad como por su consisten-
ciay confiabilidad de suministro.

3 VIR

SIEMP: . 1
i
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Calidra produce cal a partir de materia prima de alta pureza, con contenidos de carbonato de

calcio de hasta 98%.

Esto se sustenta en tres factores clave:

1 Materia prima de alta pureza, con ya-
cimientos con calidades de 96% a 98% de
carbonato de calcio.

2 Tecnologia de produccién de dltima
generacién, como los hornos Maerz de do-
ble cubay flujo regenerativo, que permiten
obtener cales de alta reactividad y bajo ni-
vel de impurezas.

3 Eficiencia operativa y logistica, que
garantiza continuidad de abastecimiento
y adaptacién a los requerimientos especifi-
cos de cada cliente.

A esto se suma el cumpli-
miento de estandares inter-
nacionales de calidad, se-
guridad y medio ambiente
(Trinorma Internacional 1S0O),
que nos posicionan como un proveedor
confiable para industrias de alta exi-
gencia, como la mineria de cobre, litio

® Mineria, especialmente en procesos
vinculados a cobre, litio, oroy plata.

e Siderurgia, abasteciendo diferentes
etapas del proceso de produccién.

e Construccién, con soluciones para
morteros, revoques y también en infraes-
tructura, para la estabilizacion de suelos.

o Celulosa, proceso industrial que luego
se utiliza también para la produccion de
papel.

@ Quimica, cémo por ejemplo el trata-
miento de aguas, tanto para potabilizacion

Calidray el desarrollo minero en Argentina

Calidra

como para procesos industriales.

También proveemos de cal, carbonatos
y carbonatos de alta especificacién a otros
sectores relevantes de Argentina, Chile y
Uruguay como celulosa, agroy pintura, que
utilizan nuestros productos en alguna o va-
rias etapas de su proceso industrial.

¢De qué manera se ha incorporado la cul-
tura empresarial de Calidra a sus opera-
ciones en SanJuan?

La cultura empresarial de Calidra, basada
en la seguridad, la mejora continua, la efi-
ciencia operativa y el foco en las personas,
se integra de manera transversal en todas
nuestras operaciones.

En SanJuan, esto se refleja en una inver-
sién sostenida en condiciones de trabajo,
con espacios mas modernos, inclusivos y
seguros, asi como en programas de capaci-
taciény desarrollo orientados a la profesio-
nalizacién de nuestros equipos.

Este enfoque también se materializa en
la adopcién de estandares globales en se-
guridad, calidad y medio ambiente. En ese
sentido, nuestras plantas en Argentina y
Chile operan bajo certificaciones interna-
cionales, cumpliendo con la Trinorma ISO.

El vinculo con la comunidad constituye
otro pilar central de nuestra cultura. Inicia-
tivas como el vivero de flora nativa y distin-
tos programas educativos reflejan nuestro
compromiso con el entornoy el ecosistema
que nos rodea. Este enfoque busca no solo
fortalecer nuestra operacion, sino también
generar un impacto positivo y sosteni-
ble enellargo plazo. ®

® “El desarrollo de la mineria en Argentina -particularmente en cobre y litio- repre-
senta una oportunidad histérica para el paisy para toda su cadena de valor”.

WOMEN IN MINING ARGENTINA

PERMANECER
para transformar

Promoviendo
el desarrollo
de la.mujer
~en la industria
inera argentina

A\

@ “En este escenario de proyeccidn, en Calidra nos posicionamos como un aliado es-
tratégico, aportando un insumo esencial para los procesos productivos y acompafian-
do a nuestros clientes con soluciones técnicas, capacidad operativa y una vision de

y lasiderurgia.

¢Qué rubros son los principales clientes .
deCalidra? largo plazo”.

@ “Lasinversiones realizadas en los tltimos afios y el fortalecimiento de la capacidad
productiva y logistica nos permiten estar preparados para abastecer proyectos de
gran escala, cumpliendo con los més altos estandares de calidad, seguridad y soste-
nibilidad”.

Calidra abastece a una amplia diversi-
dad de industrias, lo que nos permite

sostener una operacion equilibrada y
resiliente frente a los ciclos econdmicos.
Los principales sectores son:

wim.ar

informes@wimargentina.com.ar
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La campana perforatoria 2025-2026, con distintos objetivos, estima un total entre 22.000 y 25.000 metros.

Con financiamiento
asegurado, Altar avanza
hacia la prefactibilidad

Javier Robeto, VP & Country Manager de Aldebaran Resources,
analiza el recorrido de Altary sus planes a futuro.

Itar inicié con un trabajo inci-

piente y, progresivamente, el

depébsito fue adquiriendo un vo-

lumen cada vez mayor. ;:Cual es
el recorrido que ha tenido el proyecto en
afos recientes?

EDICION 551/ ABRIL 2026

En los dltimos siete afios, desde que toma-
mos el control del proyecto, se extendié y
confirmé el trabajo previo, ampliando zonas
exploradas e incorporando nuevos recursos.
En paralelo, se desarrollaron nuevas ideas
con apoyo de tecnologias mas avanzadas.

Inicialmente, el foco estuvo en el dep6si-

to Radio, por sus altas leyes de oro y cobre.
Sin embargo, al avanzar en Altar, los estu-
dios permitieron identificar un potencial
significativo en zonas no exploradas en
profundidad. Asi se produjo el descubri-

MeA WWW.panorama-minero.com
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miento de Altar United, que integra Altar
Central y Este, y permiti6 duplicar el tama-
fio del recurso.

El recurso publicado en 2024 constituyé
la base del nuevo Altary habilit6 el avance
hacia la PEA (Estudio Econémico Prelimi-
nar), marcando el inicio de la evaluacién
econdmica del proyecto.

Desde entonces, se ejecutaron unos
65.000 metros adicionales de perforacion
que no fueron incluidos en ese calculo y
que se incorporaran en la préxima actua-
lizacién, prevista para este afio. Con esta
nueva base, el proyecto avanzara hacia la
siguiente etapa de estudios econémicos en
2026.

¢A cuanto asciende el financiamiento en
Altar desde que Aldebaran accedié al pro-
yecto?

Desde que asumimos como operadores
del proyecto, llevamos invertidos cerca de
US$75 millones, lo que se ha traducido en
nuevos descubrimientos, la duplicacién del
tamafio del recurso y el avance hacia las

[ .

Tareas de apertura de caminos en Altar.

etapas de evaluacién econémica.

En ese sentido, contamos con una es-
tructura societaria sélida que nos permite
sostener el desarrollo. Acompanan accio-
nistas histéricos—presentes incluso desde
proyectos anteriores en Argentina— y se

€Ce

descubrimiento de
Altar United, que
integra Altar Central
y Este, permitio
duplicar el tamano
del recurso ”

han sumado socios estratégicos de rele-
vancia, como South32, que tiene una po-
sicién accionaria en la compafia y aporta
desde su comité técnico.

Asimismo, Sibanye-Stillwater es socio

Organiza / Organized by:

"5 1250 stanps

Haz negocios con el sector
Minero del Perti y América
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del proyecto, del cual obtuvimos el 80%.
También participéd Nuton (Rio Tinto), cuyo
acuerdo técnico continda vigente, mas alla
de que haya desistido de suopcién acciona-
ria, manteniéndose la colaboracién técni-
co- cientifica en el testeo de tecnologia de
lixiviacion de sulfuros primarios. .

Tras la salida de Rio Tinto, se evaluaron jUItimos stands!
alternativas de financiamiento y se optd
por un esquema tradicional, a través de
bancos canadienses y el mercado de capi-
tales. En ese marco, se anunci reciente-
mente un financiamiento de US$40 millo-
nes, que permite asegurar la continuidad
del proyecto y avanzar hacia la Prefactibi-
lidad.
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:Los resultados metalirgicos de la tecno-
logia Nutonyaestanincluidosenlaaltima
estimacién de recursos de Altar?

Si, estan incluidos. Al momento de publi- n Expomlnq ——
car el Informe NI 43-101 correspondiente a
la PEA, y debido a los criterios de reporta-
bilidad, se debe seleccionar un escenario
como caso base para su desarrollo en deta-
lle, mientras que el otro se presenta como
alternativa, acompafado de un analisis de
sensibilidad y una comparaciéon de para-
metros, con sus respectivos beneficios y
limitaciones.

En el informe publicado el afio pasa-
do se priorizé el escenario de flotacién
y concentracién, incorporando también
los resultados obtenidos en la etapa 1 de
Nuton—Rio Tintoy suimpacto en los para-
metros de la PEA utilizando esa tecnolo-
gia. Se trata de una alternativa que ya ha
sido evaluada.

Actualmente, las columnas de lixivia-
cién se encuentran en etapas finales de
ensayo, dado que estos procesos requie-
ren varios meses de recopilacién de datos.
A partir de ello, se elaborarad un informe
final con el andlisis de resultados, com-
portamiento de las muestras y variables
operativas.

Este enfoque responde a la salida de
Nuton—Rio Tinto del esquema accionario.
En este contexto, Aldebaran evalia un
esquema combinado de explotacidn, inte-
grando mineria a cielo abierto con un mé-
todo subterraneo tipo block caving.

Harario:
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:Qué desafios presenta una operacion
subterranea a esa altura?

Toda operacién subterrinea presenta
desafios, tanto en alta cordillera como a
nivel del mar, como lo demuestran algu-
nos ejemplos en Patagonia. Sin embargo,
existen casos cercanos, como en Chile, que
evidencian la viabilidad de este tipo de
desarrollos, en linea con la evolucién de la
mineria moderna.

A medida que los depésitos cercanos a
superficie se agotan, muchos proyectos fu-
turos requeriran avanzar hacia esquemas
subterraneos, ya que gran parte de los re-
cursos mas accesibles ya han sido explota-
dos o estan en proceso de serlo.

Esto implica mayores exigencias en tér-
minos de caracterizacién e infraestructura,
particularmente en la evaluacién del ma-
cizo rocoso y la definicion del método de
explotacién adecuado.

En este contexto, el proyecto avanza en
la etapa de prefactibilidad con el asesora-
miento de SRK, con foco en la caracteriza-
cién geotécnica del depdsito Altar, clave
tanto para el disefio a cielo abierto —en
términos de estabilidad de taludes—como
para una futura explotacién subterranea.

En paralelo a las tareas de ingenieria,
scontindian las actividades de exploracién
y perforacién?

Actualmente, el proyecto cuenta con seis
equipos de perforacién y una campafa
2025-2026 con distintos objetivos, algunos
yacumplidosy otros en ejecucion, estiman-
do un total entre 22.000y 25.000 metros.

En una primera etapa se desarroll6 una
campafa intensiva de relleno, con el obje-
tivo de mejorar la calidad de los recursos.
Dado que los recursos inferidos no pue-
den incorporarse al plan de minado en
instancias econdmicas mas avanzadas, se
perforaron zonas clave para convertirlos
en categorias de mayor confianza, como
indicados y medidos. Esta etapa ya fue
completada.

Actualmente, las perforaciones se con-
centran en trabajos geotécnicos, con un
importante volumen de metros destinados
a la caracterizacion del macizo rocoso. Las
tareas se realizan mediante perforacién
diamantina orientada, acompafiadas por
un logueo geoldgico detallado por parte
del equipo técnico.

El logueo geoldgico detallado, tarea realizada por parte del equipo técnico de Altar.

La préoxima fase de la campana estara
enfocada en estudios hidrogeoldgicos.
Para ello, se incorporarad una séptima ma-
quina que ejecutard pozos adicionales jun-
to con ensayos especificos, como pruebas
de bombeo y packer. Esta informacién per-
mitird avanzar en el modelado del balance
hidrico de la cuenca y en una caracteriza-
cién mas precisa del comportamiento hi-
drogeolégico del proyecto Altar.

;La compaiiia evalia la posibilidad de ad-
herirse al RIGI? ;De qué factores depende?

Laidea esavanzar con una presentacién de
Altar al RICI, evaluando el momento ade-
cuado para preparar ese expediente. Existe
la posibilidad de hacerlo con lainformacion
del estudio econémico preliminar (PEA)
anunciado el afio pasado, aunque, por su
naturaleza, se trata de una primera apro-
ximacién que no necesariamente define el
plan de minado final.

En ese marco, y mientras se avanzaen la
etapa de prefactibilidad con nueva infor-
macidn, se analiza si el disefio a cielo abier-
to sera similar al planteado en la PEA o si
podria evolucionar hacia un pit de mayor
escala, con impacto directo en la planifica-
cién minera.

Por ello, se evalia la conveniencia de

PLANNINGfor

2-4 JUNIO

Hotel Sheraton
Santiago, Chile

Planificaciéon para

COMITE EJECUTIVO

O ¢ @

Planning for Closure 2026:
Cierre minero con vision
de futuro

MARIA CECILIA HERNANDEZ
Rectora, Universidad Catdlica
del Norte, Chile

ALBERTO MATINEZ
Rector, Universidad Arturo
Prat, Chile

LUISA CARES
Gerente de Desarrollo Futuro de
Cerro Colorado, BHP, Chile

El Congreso ofrece un foro donde podras
actualizar tus conocimientos sobre
los principales temas y avances en la x

] planificacién para el Cierre de Minas:

III .. . . X JOSE F. MARTIN
» Del disefo al cierre - Planificacion del Catedrético, Universidad

q Complutense de Madrid,
y ! cierre en el LOM Espana

FRANCISCA RIVERO
Directora Ejecutiva Interina,
SMI-ICE-Chile

JACQUES WIERTZ
Profesor Adjunto,

Universidad de Chile Gecamin

! « Cierre progresivo, cierre temporal y

cierre repentino Mas informacién en gecamin.com/planningforclosure

» Cierre y transicion social; uso futuro

del territorio

& MAIN SPONSOR ORGANIZA

. 2 i s 2 ey
Restauracion y rehabilitacion tinsclieo e V0P (&:‘J.

SMIChile

gecamin.com/planningforclosure

6° Congreso Internacional de

el Cierre de Minas

MIMY MACKENZIE

GECAMIN

esperar algunos meses para contar con
mayor certeza antes de avanzar con la pre-
sentacién. La decisién final dependera del
nivel de informacion disponible, con el ob-
jetivo de presentarse dentro de los plazos
previstos por el Gobierno nacional.

DEE ﬁ)’ SE PARTE DE NUESTROS CONGRESOS
‘ Y CONSTRUYAMOS JUNTOS LA MINERIA DEL FUTURO
A partirde la apertura de una oficinaen el
departamento Calingasta, ;cual es el gra-

do de interrelacién con las comunidades?
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GESTION DE PROYECTO
INTEGRAL, CIRCULAR,
SOSTENIBLE Y CON
LEGADO POSITIVO

La oficina en Barreal, con mas de un afio de
funcionamiento, consolidé el vinculo con
la comunidad de Calingasta, con la que la
compafiia trabaja desde 2008. Su apertura
representd un salto institucional, fortale-
ciendo la presencia local como vecino cor-
porativo.

En 2025 el trabajo se estructurd en tres
ejes: impulso educativo, aporte deportivo/
recreativo y vinculacién social/cultural. Ini-
cialmente con un rol receptivoy de puertas
abiertas. Hoy la oficina avanza hacia una
funcién mas activa, con la reestructuracién
de objetivos y también orientada a comu-
nicar el proyecto, su estado y perspectivas.

Ademads, seimpulsan acciones conjuntas
con empresas, municipios, instituciones
educativas y actores locales, fortaleciendo
un esquema de trabajo colaborativo en el
departamento. ®
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La planta de Casposo, en operacién comercial desde el ultimo trimestre de 2025.

El regreso de
mina Casposo

En octubre de 2025, |la mina operada por Austral
Gold reinici6 su produccion tras invertir mas de US$15
millones en exploraciony en la puesta a punto de su
planta, luego de 6 afos en cuidado y mantenimiento

EDICION 551/ ABRIL 2026

Austral Gold

n el marco de la nueva minerfa de
San Juan, la mina Casposo ha sido
referencia para Calingasta, un de-
partamento con una alta identifi-

cacién minera en términos histdricos.
Habiendo iniciado produccién en 2009,
y con una produccién acumulada de mas
de 500.000 0z de oro equivalente a lo largo
de 10 afios, el lento agotamiento de las re-
servas de mineral y el contexto de precios
de los commodities llevaron a que Austral
Gold tomara la decisién de colocar la mina

en cuidado y mantenimiento en 2019.
Luego de diversos estudios técnicos rea-
lizados y campanas de exploracion realiza-
das desde 2019, sumado a la cotizacién sos-
teniday favorable de los metales preciosos,
la compafifa - listada en las bolsas de Aus-
tralia y Canada y con Eduardo Elsztain

“ El esquemade
trabajo implicael
procesamiento de
los minerales de
Hualilany Casposo
mediante ciclos

de produccion
trimestralesy
rotativos ”

como principal accionista y presidente—
tomo la decisidn de reiniciar operaciones.

Un informe técnico presentado en oc-
tubre pasado cuantificé unas 120.000 oz
de oro equivalentes (GEO) bajo un plan de
explotacion que permitira la produccién de
material propio durante 6 afios, utilizando
las instalaciones existentes en Casposo.

El caso base incluye el desarrollo de nue-
vos pits a cielo abierto por contratistas,
ademas del reprocesamiento de acopios
existentesy de relaves secos.

Austral Gold comunicé que, para el afio
fiscal 2026, planea producir entre 11.000
GEO y 13.000 GEO, equivalentes a seis me-
ses de operacién utilizando mineral propio,
ya que durante los 6 meses restantes espe-
ra procesar mineral del proyecto Hualilan

MeA WWW.panorama-minero.com
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de acuerdo con contrato de maquila sus-
cripto con Challenger Gold en diciembre de
2024.

La planta de Casposo, en operacién co-
mercial desde el Gltimo trimestre de 2025,
ya estd recibiendo mineral proveniente
de Hualilan y se espera comenzar su tra-
tamiento durante el segundo trimestre
del corriente afo. El esquema de trabajo
implica el procesamiento de los minerales
de Hualilan y Casposo mediante ciclos de
produccion trimestrales y rotativos.

La infraestructura de Casposo incluye
principalmente un circuito de trituracidn
de1.200 toneladas por dia (tpd), una planta
de lixiviacion poragitaciony Merrill-Crowe,
ademads de la infraestructura asociada a
oficinasy campamento.

En el campo estrictamente explorato-
rio, el equipo de geblogos de Austral Gold
no solo trabajé en Casposo, sino tam-
bién en un area adyacente denominada
Manantiales, propiedad del IPEEM, con
foco en estructuras no incluidas en el al-
timo informe técnico publicado el 14 de

Trituradora Primaria de mina Casposo.

Register to

oL

Austral Gold

octubre pasado. Se completaron nuevos
modelos geoldgicos, muestreos, mapas
superficiales y reinterpretaciones estruc-
turales. De esta manera, con el nuevo fi-
nanciamiento recibido en febrero de 2026
de nuevos inversores internacionales, la
compafia ya cuenta con los fondos nece-
sarios para continuar con sus programas
de exploracidn, incluida una campafa de
sondajes, cuyos detalles se anunciaran
préximamente.

Durante la dltima edicién de la Pros-
pectors and Developers Association of Ca-
nada (PDAC), el Chief Executive Officer de
Austral Gold, Stabro Kasaneva y el Chief
Financial Officer, José Bordogna, informa-
ron a Panorama Minero: “Estamos muy
contentos de contar nuevamente con Cas-
poso desde hace ya 4 meses en operacion.
Nuestro ultimo trimestre fue muy satis-
factorioy el 2026 lo esperamos con mucho
optimismo, no solo produciendo material
de Casposo, sino transformando a Caspo-
so en un hub regional, procesando mine-
ral de terceros”. ®
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Cbb, y un desarrollo y crecimiento sostenido durante mas de 30 afios

Cbb y un proyecto de
inversidn que incluye
la incorporacion de un
nuevo horno

Pablo Fernandez, Gerente General de Cbb Cales Argentina,
repasa el desarrollo de mas de 30 afnos de la compania en
Jachal, asi como planes a futuro.

EDICION 551/ ABRIL 2026

6mo resumiria la trayectoria de
Cbbdesdesullegadaalaprovin-
ciade SanJuan?

Nuestra planta de Cbb Cales Argentina,
lleva mas de 30 afios en Jachal. Primero
con el nombre de El Refugio, luego como
Compafia Minera del Pacifico (CMP) y
después como Cbb Cales.

A partir de esta adquisicion, se reali-
zaron importantes inversiones en ma-
quinaria, instrumentacién, refractarios y
sistemas de combustién, que permitieron
poner en marcha el horno en enero de
1998. Ese hito marcé el inicio de un desa-
rrollo y crecimiento sostenido en el pais y
laregion.

MeA WWW.panorama-minero.com
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A lo largo del tiempo, ;qué inversiones se
han ejecutado y qué planes poseen a fu-
turo?

Desde su adquisicion, la compania ha des-
tinado recursos significativos a la recupe-
racién y modernizacién de la planta. Entre
los principales hitos se destaca la reconver-
sion del sistema de combustién, que pasé
de fuel oil a petcoke mediante tecnologia
Maerz, optimizando eficiencia y costos
operativos.

Durante 2025, se concretaron inversiones
superiores al millén de délares, enfocadas
en mejoras edilicias y en la actualizacién del
software de control del horno principal, con
el objetivo de fortalecer la calidad y confia-
bilidad del proceso productivo.

En cuanto al futuro, Cbb anunci6 un
proyecto de ampliacién que contempla la
incorporacién de un nuevo horno para am-
pliarlaactual capacidad instalada. Nuestra
planta de cal de Jachal tiene una calidad
diferenciadora; es una de las mejores del
mercado, y eso ha abierto importantes
oportunidades en diversos proyectos de la
region. Actualmente abastecemos a em-
presas operativas en la industria del litio,
la siderurgia, la industria alimentaria y la
mineria del cobre.

¢Cudl es el posicionamiento de la empresa
en la provincia y cémo se preparan para la
demanda futura, especialmente vincula-
daal cobre?

Cbb Cales se posiciona como uno de los
principales productores de cal viva de alta
calidad en la provincia de SanJuan.

El proyecto de ampliacién prevé ademas
del aumento de la produc-
cién actual, optimizar los
procesos de trituracién de
caliza y clasificacion del pro-
ducto final.

La empresa cuenta con reservas
probadas que garantizan abastecimiento
por mas de 100 afios, con una calidad des-
tacada que supera el 90% de 6xido de cal-
cio libre.

Ademads, su ubicacion estratégica —a
160 km al norte de la ciudad de San Juan—
la convierte en la calera mas cercana a los
principales proyectos de cobre y litio de la
region, lo que representa una ventaja clave
frente al escenario de crecimiento de estos

sectores.

En cuanto al mercado futuro, el mundo
se estd moviendo hacialaelectromovilidad
y alejandose de los combustibles fésiles.
Ese cambio requiere cobre para la trans-
mision de energia y litio para el almacena-
miento de energfa.

Contamos con mas de 30 afios de expe-
riencia abasteciendo a las industrias del
cobre y el litio, y acompafamos este creci-
miento en ambos lados de la Cordillera de
los Andes.

¢Comoesta conformadoel perfil de clientes?

Actualmente, Cbb Cales Argentina, produ-
ce alrededor de 80.000 toneladas anuales
de cal viva de alta calidad.

Del total, aproximadamente el 40%
se destina a exportacién, mientras que
el 60% restante abastece al mercado in-
terno, principalmente a industrias vincu-
ladas al oro, litio, acero, tratamiento de
agua y celulosa, todos clientes industria-
les. Y estamos permanentemente anali-
zando opciones de servicios adicionales
para nuestros clientes, de tal forma de ser
un socio estratégico.

¢Qué significa el ingreso de Carmeuse
como accionista mayoritario?

Elingreso de Carmeuse representa un paso
estratégico para la compafia. Se trata de
una empresa belga lider a nivel mundial,
fundada en 1860, especializada en la pro-
duccién de cal, piedra caliza y soluciones
minerales.

Con presencia global y mas de 5.300 co-
laboradores, Carmeuse se destaca por su

enfoque en sostenibilidad y desarrollo tec-
nolégico.

Su participacion en el mercado argenti-
no permitird ampliar la oferta de produc-
tosy desarrollarsoluciones mas especificas
para los clientes, incorporando innovacién
en el uso de la cal viva. Asi, Cbb Cales se
fortalece como lider en la produccién y co-
mercializacién de calesde alta calidad dela
mano de Carmeuse.

¢Como hasido el vinculo con la comunidad
deJachal y qué caracteristicas tiene su ca-
pital humano?

Cbb mantiene un vinculo histérico y ac-
tivo con la comunidad de Jachal, basado en
un plan de relacionamiento que busca me-
jorar la calidad de vida local.

Las acciones se estructuran en torno a
ejes como infraestructura social, educa-
cién, deporte y recreacion. Entre las ini-
ciativas mas destacadas se encuentran
programas de valor social, inversiones en
infraestructura barrial, alianzas con el mu-
nicipio y el programa “Empresa Abierta”,
orientado a promover el dialogo y la trans-
parencia.

En cuanto al capital humano, la compa-
fifa cuenta con una fuerte identidad local:
el 90% de su dotacion pertenece al depar-
tamento de Jachal, y es habitual encontrar
mas de una generacién familiar trabajando
en laempresa. Ademas, los contratistas son
ensu totalidad de la provincia de SanJuan.

Ademads, a nivel local, somos socios y
participamos activamente de la Camara
Minera de SanJuany de las ferias y exposi-
ciones mineras que se desarrollan en la
provincia. ®

Cbb fue la primera calera en Argentina en certificar”

® “Através de las certificaciones 1ISO 9001, 14001y 45001, Cbb ha consolida-
do sucompromiso con la calidad, el ambientey la seguridad”.

® “En Cbb, la seguridad y salud ocupacional es un eje estratégico de la ges-
tiény una expresion concreta de nuestro compromiso con el cuidado de las
personas y la sostenibilidad de las operaciones. Durante 2025, fortaleci-
mos nuestro enfoque preventivo, avanzando en una gestion mas integrada
al negocio y centrada en la anticipacion de riesgos, el control operacional y
la mejora continua; logrando reducir la tasa de accidentabilidad a un 40%,
en los tltimos 4 afos, alcanzando un 0,6%".




78

PANORAMA MINERO | Mendoza

PSJ Cobre Mendocino

PSJ Cobre Mendocino avanza
en la estructuracion de su
esquema de financiamiento

Fabian Gregorio, CEO de PS] Cobre Mendocino', detalla la factibilidad, el interés
inversory el posicionamiento del proyecto situado en Uspallata

6émo avanza la etapa de factibili-
dad del proyecto?

La etapa de factibilidad avanza
sostenidamente, con un fuerte compromi-
so de todos los equipos involucrados. Nos
permite ordenar expectativas y enfocar
el trabajo hacia el objetivo final, que es
la construccién de la mina. Se trata de un
proceso eminentemente técnico, que es-
timamos en aproximadamente un afo, y
estamos trabajando para cumplir con ese
plazo, transformando los estudios gene-
rales realizados hasta ahora en un plan de
desarrollo integral, sélidoy ejecutable.

En este contexto, ya contamos con multi-
ples contrataciones confirmadas y en plena
ejecucidn. Se trata de consultoras de inge-
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PSJ Cobre Mendocino puede impulsar el despegue de Mendoza en la produccion de cobre.
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nieria de renombre internacional que estan
trabajando tanto desde sus oficinas como
en terreno. Su participacién aporta un valor
clave en esta etapa, especialmente en as-
pectos como el andlisis de financiamiento,
la planificacion de la construccién, la futura
operaciony también el cierre del proyecto.

En esta etapa predomina el trabajo téc-
nico de analisis e ingenieria. ;La campafia
de perforacion in-fill es hoy el avance mas
visible del proyecto?

Es correcto. La mayor parte del trabajo en
esta etapa es técnico y se desarrolla “puer-
tas adentro”, pero la campafa de perfo-
racion es uno de los componentes mas
visibles. Se trata de una campafa relativa-

mente corta, de entre cuatroy cinco meses,
que contempla alrededor de 12.000 metros
de perforacién.

Estos trabajos son fundamentales por-
que nos permiten validar y ajustar el mo-
delo geolégico, que es la base sobre la cual
se construye todo el proyecto. Ademads, es
un insumo clave para las certificaciones
internacionales que se requieren en esta
etapa y para la elaboracién de un Estudio
de Factibilidad Bancable robusto, que es
el documento que analizan los organismos
financieros al momento de evaluar el pro-
yecto. En ese sentido, estamos avanzando
de manera muy satisfactoria.

¢Cudntos equipos estdn trabajando ac-
tualmente en esta campafna?

'PSJ Cobre Mendocino es una sociedad conformada por Zonda Metals y Alberdi Energy
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Actualmente contamos con dos equipos
operando en el drea y estamos evaluando
la posible incorporacién de un tercero en
el corto plazo, en funcién de la disponibi-
lidad de equipos y de cémo evolucione la
campana.

¢Como avanza la estructuracion del finan-
ciamiento para PS}?

Estamos trabajando con el Royal Bank of
Canada (RBC), que sera el encargado de
estructurar el financiamiento y canalizar
las distintas propuestas que reciba el pro-
yecto. Se trata de un banco de primer nivel,
con amplia experiencia en este tipo de de-
sarrollos, lo que nos da un respaldo muy
importante a nivel internacional.

En paralelo, hay un fuerte foco en con-
solidar el valor del proyecto. Por eso esta
etapa de factibilidad es tan relevante: es la
instancia en la que se definen con precision
los alcances, los costos y el potencial del
proyecto. Estamos hablando de una inver-
sion superior a los US$600 millones, por lo
que es clave construir una propuesta séli-
da, competitiva y atractiva para los inver-
sores, que permita avanzar hacia la etapa
de construccién en los tiempos previstos.

Han avanzado en el desarrollo energético
junto a Distrocuyo ;En qué estado se en-
cuentra actualmente?

El avance es muy positivo. Existe un com-
promiso claro tanto de nuestra parte como
de la empresa encargada de planificar, di-
sefiar y ejecutar la infraestructura eléctri-
ca. Actualmente se esta trabajando en la
ingenieria basica del proyectoyenlaelabo-
racién del informe de impacto ambiental
especifico que requiere este tipo de lineas
de alta tension.

Este desarrollo es estratégico, ya que
forma parte del CAPEX del proyecto y
debe avanzar de manera coordinada con
el resto de las etapas. El objetivo es que la
linea eléctrica —que implicard aproxima-
damente 120 kilémetros de extensién—
esté construida y operativa en los mismos
tiempos que la mina, garantizando el abas-
tecimiento energético necesario para su
funcionamiento.

Siempre hemos sido claros en que se
trata de una obra privada y no de infraes-
tructura publica. Sin embargo, también
entendemos el impacto positivo que puede

“Estamos en una fase de contacto y didlogo
permanente con la comunidad”

generaren Uspallata.

En ese sentido, existe la voluntad de eva-
luar soluciones técnicas que permitan que
parte de esa infraestructura pueda contri-
buira mejorar el sistema eléctrico de algu-
nas comunidades de alta montafa. Es una
externalidad positiva que, en la medida en
que sea viable desde el punto de vista téc-
nico, buscamos acompanar.

:Se evalda la incorporacién de energias
renovables en esta etapa de factibilidad?

Si, esun aspecto que esta contemplado den-
tro del proyectoy actualmente se encuentra
en andlisis. Forma parte de la mirada inte-
gral que estamos teniendo en esta etapa, y
esperamos poder avanzar con definicionesy
anuncios concretos en el futuro cercano.

En relacién con la comunidad de Uspalla-
ta, ;.qué balance hacen del trabajo que vie-
nen desarrollando?

Estamos en una fase de contacto y dialo-
go permanente con la comunidad, con el
objetivo de promover una integracion real
a la cadena de valor minera. Esto incluye
oportunidades de empleo local, desarrollo
de proveedores, impulso a emprendedores
y programas de capacitacion.

El alcance concreto de esa participacion
va a depender también de definiciones
técnicas que se iran consolidando a medi-
da que avancemos hacia la ingenieria de
detalle. Sin embargo, lo que ya podemos
observar es un alto nivel de interés, una
base de talento humano relevante y una
clara predisposicion de la comunidad a in-

PSJ Cobre Mendocino

volucrarse.

A lo largo de los préximos afios, y espe-
cialmente durante la etapa de construc-
cién, que estimamos en unos 24 meses, se
iran generando distintas oportunidades.
Luego, en la fase operativa, el proyecto ten-
dra una proyeccion de largo plazo, con re-
querimientos sostenidos durante décadas.

¢Como fue la recepcién del proyecto por
parte del Gobierno nacional en el marco
del RIGI?

La recepcion fue muy positiva. Las autori-
dades nacionales ya estaban al tanto del
grado de avance del proyecto, por lo que
hubo un interés concreto en su presenta-
cién dentro del régimen de incentivos para
grandes inversiones.

Los requerimientos realizados han sido
los habituales para este tipo de proyectos,
y hemos respondido a cada uno de ellos
con lainformacién correspondiente. Existe
un buen nivel de interaccién con los equi-
pos técnicos y una expectativa favorable
respecto de la resolucién del proceso. Es-
timamos que podria haber definiciones
durante este semestre, aunque los tiempos
administrativos no dependen directamen-
te de nosotros.

:Cémo avanzan las definiciones sobre el
destino del concentrado?

Es un aspecto que estamos analizando
activamente. Estamos en didlogo con dis-
tintos potenciales compradores, tanto em-
presas como paises, que operan en diferen-
tes mercados a nivel internacional.

Definir este punto con anticipacién es
importante porque tiene impacto en de-
cisiones técnicas relevantes del proyecto,
como la logistica, los acuerdos comerciales
y la planificacién operativa en general.

;Seestaintensificando la competencia glo-
bal por asegurar el suministro de concen-
tradoy como impacta eso en el proyecto?

Si, claramente. Hay una mayor intensidad
en el mercado por asegurar el acceso a ma-
teria prima, impulsada por una demanda
global creciente. Esto genera un escenario
mas dindmico, con mayor interés por parte
de distintos actores en establecer acuerdos
a futuro. Sin duda, es un contexto distinto
al de afios anteriores. ®
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First Quantum

“Nuestro proyecto es crecer
junto a Salta”

Taca Taca puede convertirse en la principal inversion minera de Salta. Roelof
Brits' analiza la infraestructuray logistica del proyecto, el acuerdo con la IFC

y la potencial adhesiéon al RIGI

Taca Taca, el punto de partida de un corredor de desarrollo de largo plazo.

acaTacamuestra un nivel deavan-
ce que no se veia desde hace afios.
¢Qué objetivos se ha fijado First
Quantum para el corto plazo?

La reciente firma del acuerdo con la Corpora-
cion Financiera Internacional (IFC) constituye
un primer paso muy relevante y, tal como se-
fial6 el CEO de First Quantum, Tristan Pascall,

alcanzar este acuerdo representa un res-
paldo alos méritos del proyecto Taca Tacay
también a Argentina como unajurisdiccion
minera emergente.

La compafifa continuard trabajando en
la presentacion de la solicitud al RIGI an-
tes del vencimiento del plazo, que recien-
temente fue extendido por un afio, hasta
julio de 2027. El RIGI permitira reducir sig-

nificativamente el riesgo para las inversio-
nes mineras de largo plazo en Argentina,
al mejorar los incentivos y aportar claridad
regulatoria y estabilidad fiscal, incluyendo
el libre acceso a divisas y un régimen tribu-
tario y aduanero especifico, con foco en la
previsibilidad, |a estabilidad y la seguridad
juridica en diversos sectores, entre ellos la
mineria.

'Gerente de Desarrollo de Proyectos - Taca Taca. Bajo su liderazgo, se espera que Taca Taca genere hasta 4.000 puestos de trabajo
durante el pico de la etapa de construccién y alrededor de 2.000 empleos permanentes en la fase operativa, con un fuerte enfoque en
la contratacion de mano de obra local y el desarrollo de proveedores regionales.
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¢Cuales son las dltimas estimaciones en
cuanto a vida atil de la mina, produccién
y CAPEX?

La reciente publicacion del Informe Téc-
nico NI 43-101 actualizado destaca que las
reservas probadasy probables aseguran al
menos 35 afios de operacién con una tasa
de procesamiento de 60 millones de to-
neladas por afio (Mtpa), con potencial de
extension a medida que contindan las ac-
tividades de exploracién.

El reporte estima una produccién anual
promedio, durante la primera década de
operacion, del orden de 291.000 toneladas
de cobre, junto con 125.000 onzas de oro y
3.500 toneladas de molibdeno.

La inversion inicial de capital (CAPEX)
se estima en US$4.232 millones para una
capacidad de 40 Mtpa, a lo que se suma un
CAPEX de expansion opcional de US$1.019
millones para alcanzar las 60 Mtpa, totali-
zando unainversién de US$5.251 millones.

La infraestructura es uno de los principa-
les desafios. ;Cémo planifica Taca Taca las
obrasviales, el abastecimiento energético
y el transporte de minerales?

Un proyecto de clase mundial como Taca
Taca requiere infraestructura del mismo
nivel. Mas alla de desarrollar una opera-
cién minera moderna, estamos impulsan-
do mejoras estructurales que trascienden
el perimetro del proyecto y que pueden
transformar la capacidad logistica de toda
laregiondela Puna.

En cuanto a energia, esta prevista la
construccién de una nueva linea de trans-
mision de 345 kV, de mas de 120 kilémetros
de extension, que conectard el proyecto
al Sistema Argentino de Interconexién
(SADI). Esto brindara confiabilidad al su-
ministro y permitira, en el mediano plazo,
la incorporacién de fuentes renovables,
fortaleciendo la infraestructura eléctrica
regional.

Para el transporte de minerales, el pro-
yecto aprovecha la linea ferroviaria exis-
tente ubicada a solo 5 kilémetros del yaci-
miento. Los planes incluyen la construccion
de un nuevo ramal ferroviarioy la reactiva-
ciéndelalinea C-14 para transportarel con-
centrado hacia los puertos de Mejillones,
en Chile. Para Salta, esto implica la revitali-
zaci6én de un corredor ferroviario estratégi-
co con potencial para multiples actividades

First Quantum

“Nuestro objetivo es claro: operar bajo estdndares globales, manteniendo al mismo tiempo un
compromiso profundamente local”

econdmicas.

Nuestro enfoque es claro: el desarrollo
de Taca Taca debe traducirse en desarrollo
para Salta, fortaleciendo la conectividad,
la infraestructura energética y la logistica
de manera sostenible.

Mas alla de los recursos identificados, ;se
estan desarrollando nuevas actividades
de exploracién?

Ademas de la continuidad geoldgica con-
firmadaen Taca Taca, que se extiende hacia
el sur, el estey en profundidad, First Quan-
tum estd avanzando en la consolidacién de
un nuevo distrito minero en la Puna.

Un ejemplo destacado es Vendaval, un
reciente descubrimiento de cobre y oro
ubicado cerca del Paso de Socompa. Ven-
daval corresponde a un pérfido Cu-Au de
tipo Maricunga, una tipologia poco comin

“ La compaiia
continuara
trabajandoen la
presentacion de la
solicitud al RIGI antes
del vencimiento del

plazo ”

en esta region. Si bien los primeros indicios
datan de la década de 1990, la mineraliza-
cién econdmicamente viable fue identifi-
cada por First Quantum en 2019, tras inten-
sificar los estudios geoldgicos y geofisicos.

Desde entonces, se han perforado més
de 45.000 metros, definiendo un cuerpo
principal (Vendaval Central) y un cuerpo
satélite (Vendaval Norte). Su ubicacién
estratégica, cercana al mismo corredor fe-
rroviario que sirve a Taca Taca, facilita una
eventual integracion futura.

Este descubrimiento confirma el po-
tencial del distrito y refuerza nuestra vi-
sion: Taca Taca es el punto de partida de
un corredor de desarrollo de largo plazo,
con nuevos proyectos capaces de sostener
crecimiento, empleo y oportunidades para
Salta durante décadas.

¢Como describiria el modelo productivo
de TacaTaca?;Tomarareferenciasdeotras
operaciones de First Quantum?

Nuestro objetivo es claro: operar bajo es-
tandares globales, manteniendo al mismo
tiempo un compromiso profundamente
local, generando desarrollo, empleo, in-
fraestructura y oportunidades para Salta
durante muchas generaciones.

El modelo productivo de Taca Taca sigue
las mejores practicas internacionales para
yacimientos cupriferos de gran escala. Se
trata de una operacién a cielo abierto, con
una flota de camionesy palas de alta capa-
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cidad y una planta concentradora disefiada
para procesar 40 Mtpa, con potencial de
expansion a 60 Mtpa.

El mineral serd tratado mediante mo-
lienda y flotacién, recuperando cobre,
molibdeno y oro, con recuperaciones pro-
medio de cobre cercanas al 87%, lo que
representa un proceso probado, robusto y
eficiente.

Tomamos referencias directas de las ope-
raciones internacionales de First Quantum,
en particular Cobre Panama —una de las
minas de cobre mds modernas del mun-
do—, asi como Kansanshi y Sentinel, en
Zambia. Esto nos brinda acceso a tecnolo-
gias validadas en optimizacion energética,
sistemas de flotacion de alta eficiencia,
uso responsable de agua dulce y salobre,
y gestion avanzada de relaves en entornos
segurosy controlados.

:Qué tipo de trabajo lleva adelante First
Quantum con las comunidades del area
de influencia del proyecto?

En Taca Taca estamos implementando un
modelo estructurado de vinculacién comu-
nitaria, alineado con las practicas globales
de sostenibilidad social de First Quantum.
Nuestro trabajo se apoya en tres pilares
técnicos: participacion temprana, gestion
social preventiva y desarrollo socioecond-
mico local.

Durante esta etapa de factibilidad, he-
mos desplegado mecanismos formales de
didlogo, como talleres informativos abier-
tos, que permiten compartir informacién
técnica del proyecto e identificar expecta-
tivas locales, riesgos percibidos y oportuni-
dades.

Entre las acciones concretas se desta-

"

“ La experiencia
internacional de
First Quantum es un
activo clave para el
desarrollo social de
TacaTaca ,,

can el apoyo a los sectores de educacién
y salud, asi como el trabajo temprano con
proveedores locales, orientado a fortalecer
sus capacidades.

Este enfoque esta integrado al Estudio
de Impacto Ambiental y Social (ESIA) y es
coherente con los estandares corporativos
de desempefio social y sostenibilidad de
First Quantum.

Teniendo en cuenta las operaciones de
First Quantum en distintos paises, ;pue-
den aplicarse en Taca Taca modelos de

LOGRA QUE LA PRODUCCION
EN TU INDUSTRIA NO SE FRENE

Fabricacian integral para cint

o=

ansportadoras

First Quantum

integracién comunitaria desarrollados en
otros sitios?

La experiencia internacional de First
Quantum es un activo clave para el de-
sarrollo social de Taca Taca. La compafiia
ha operado en contextos sociocultura-
les complejos —como Zambia, Panama,
Mauritania y Turquia—, implementando
modelos avanzados de desarrollo local,
fortalecimiento comunitario y gestién
socioambiental, que incluyen mecanis-
mos de consulta, capacitacién de la fuerza
laboral, programas educativos y asocia-
ciones publico privadas. Todo este conoci-
miento acumulado enriquece cada nuevo
proyecto.

En Taca Taca, muchas de estas metodo-
logias ya estan siendo transferidas y adap-
tadas al contexto de Salta. Los procesos
recientes de participacion publica demos-
traron que el didlogo temprano y multidis-
ciplinario esta plenamente alineado con
las practicas globales de sostenibilidad de
First Quantum, donde la transparencia, la
escucha activa y el desarrollo de capacida-
des constituyen la base para lograr la acep-
tacion social.

No obstante, esta transferencia no es me-
canica: requiere una adaptacion contextual,
considerando la identidad cultural, las dina-
micas de movilidad y la escala demografica
propias de la region de la Puna.

Este enfoque hibrido, que combina es-
tandares globales con pertinencia local,
garantiza que Taca Taca no solo cumpla con
las mejores practicas internacionales, sino
que también contribuya a la construccién
de un ecosistema socioeconémico regional
sostenible. Como solemos decir: nuestro
proyecto es crecerjunto a Salta. ®
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José Luis Morea asume la presidencia
de la Camara Minera de San Juan

El Country Director de Vicuia Corp. en Argentina lidera la entidad desde el
1de abril, en una etapa marcada por el avance de proyectos estratégicosy el
fortalecimiento institucional del sector

0sé Luis Morea, Country Director de

Vicufia Corp. en Argentina, asumié

la presidencia de la Camara Minera

de San Juan (CMS])), en un contexto

de creciente dinamismo para la ac-
tividad minera en la provincia y de conso-
lidacién de proyectos de relevancia a nivel
nacional e internacional.

La compafia definié6 que su represen-
tacion en la entidad sea ejercida por su
principal referente en el pais, en linea con
el momento que atraviesan tanto el sec-
tor como sus desarrollos mas avanzados,
que demandan un mayor involucramiento
institucional por parte de los actores clave
de la industria. En este sentido, la desig-
nacién refleja la importancia estratégica
que adquiere la Camara como espacio de
articulacién entre empresas, el Estado y la
comunidad.

Desde la CMS] destacaron la gestidn sa-
liente de Ivan Grgic, subrayando su aporte
en el proceso de profesionalizacién y mo-
dernizaciéon de la institucidon, asi como en
la consolidacién de su rol dentro del entra-
mado productivo provincial.

En paralelo, Barrick comunicé que Mar-
celo Alvarez, vicepresidente de Asuntos
Gubernamentales para Latinoamérica,
asumio la representacion de la compania
en la Comisién Directiva de la Camara,
donde ocupari el cargo de vicepresidente.
De este modo, tanto Vicufia como Barrick
mantendrdn una participacion activa en
la conduccién de la entidad a través de sus
principales referentes en el pais.

La Camara Minera de San Juan transita
un proceso de fortalecimiento institucio-
nal orientado a consolidar su posiciona-
miento en el escenario actual, marcado por
el avance de proyectos de cobre y oroy por

Vicuia definié que su representacion en la CMSJ sea ejercida por su principal referente en el pais

|
Marcelo Alvarez
(Barrick), asumio la
Vice Presidencia de
la CMS])

nuevas condiciones para la inversién. En
este contexto, el trabajo articulado con or-
ganismos plblicos, cdimaras empresariales
y empresas asociadas se presenta como un
eje central paraacompafiar el desarrollo de
los proyectos en cartera.

Asimismo, la entidad busca profundizar
su rol en la generacién de condiciones que
permitan potenciar el impacto de la mine-
ria en términos de empleo, inversion y cre-
cimiento econémico, en un escenario en el
que la actividad adquiere una relevancia
creciente en la agenda productiva provin-
cial y nacional. ®
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Welr y su apuesta
por la tecnhologia y la
eficiencia minera

Fernando Cristiani, Managing Director de Weir
Argentina, detalla la propuesta de valor de la compainia,
desde el pit hasta la planta de procesos

ué tipo de soluciones ofrece
Weir a laindustria minera?

Weir es una compania de

tecnologia minera, que tie-
ne mds de 150 afos de historia, habiendo
sido fundada en Glasgow, Escocia, por los
hermanos James y George Weir, en aquel
momento asociada a la industria naviera
de transatlanticos a vapor de esa época.

5
Z
0
14
=
o]
4
W

Con el transcurrir del tiempo, la com-
pafifa comenzd a enfocarse en mineria,
a partir de distintas compafias y marcas
relevantes del grupo. Hoy, luego de varias
décadas, somos un lider en tecnologia e
ingenierfa minera, donde nuestra propues-
ta de valor estd orientada a que nuestros
clientes puedan operar de forma maés efi-
cientey sustentable.

Desde hace tiempo ya, estamos clara-

Weir ofrece una linea de trituracion seca a través de su tecnologia Enduron.
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mente enfocados en la sustentabilidad de
la operacién minera y, a partir de ello, se
han desarrollado ciertos pilares conceptua-
les para llevaradelante esta estrategia, que
podriamos resumir en mover menos rocas
mediante soluciones con equipos desa-
rrollados al efecto, utilizar menos energia,
hacer un uso mas eficiente del agua —un
recurso escaso—y generar menos desper-
dicios con un claro enfoque en optimizar el
manejo de relaves.

¢Weir esta presente a lo largo de todo el
ciclo de procesamiento de minerales?

Weir esta presente a lo largo de todo el
proceso, desde el pit hasta la planta de pro-
cesos. En lo que respecta a equipos de bom-
beo, nuestra marca lider es Warman, con
mas de 80 afios de historia en el mercado.
Estos equipos se puede especificarse con
diferentes configuraciones, lo que permite
que nuestras bombasseadaptenacualquier
entorno de Argentina, yaseaenaltura o a ni-
vel del mar, bombear pulpas con diferentes
concentraciones de sélidos. Poseemos una
linea exclusiva de equipos de bombeo para
manejo de residuos y liquidos especiales,
con bombas verticales (Galliger, Hazleton) y
de desplazamiento positivo (GEHO) para los
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tranques de relaves.

Otra marca destacada es Cavex (hidro-
ciclones para clasificacion), y el nuevo de-
sarrollo Cavex 2, que mejora la perfoman-
ce de clasificacién. Contamos asimismo
con Isogate y Delta en el campo de valvu-
las para mineria, para las mas exigentes
aplicaciones. En la linea de revestimientos
contamos con los cauchos premium Linatex
(revestimientos elastoméricos) y Vulco
(revestimientos de molinos, caferias, tan-
ques).

También contamos con la linea de Con-
minucién o trituracién seca con Enduron:
trituradoras de mandibula y de cono, ali-
mentadores, rodillos HPGR (high pressure
grinding rolls), podemos entregar desde
los equipos, hasta soluciones completas de
plantas de chancado llave en mano, para
que los clientes tengan un abanico amplio
de alternativasy contamos con el expertise
técnico para acompanar al cliente durante
toda la vida til de la planta, manteniendo
un soporte postventa de primer nivel.

A esto se suma el los aceros especia-
les ESCO, con los ground enganing tolos
(GETs), soluciones para palas y tolvas de
camiones, lo que implica una presencia
directa en el pit. Finalmente, con la incor-
poracién de Micromine, FastMine y Motion
Metrics en su portafolio digital, con solu-
ciones en el manejo de datos y reservas,
Weirdice presentealo largo de todo el pro-
ceso de la operaciéon minera.

¢En qué operaciones mineras de Argenti-
nase encuentran presentes?

Weir estd presente en Argentina desde
hace 15 anos, y el centro de servicios que
tenemos en San Juan fue construido en
2012. A ello sumamos presencia comercial
en Salta, Santa Cruz y Buenos Aires. Con
esta base de equipo cubrimos casi la tota-
lidad de las operaciones mineras activas y
podremos acompanar el desarrollo minero
donde se necesite.

En San Juan realizamos servicios de
engomado de estructuras y fabricamos y
prensamos componentes en caucho, a par-
tir de ciclones y bombas de menor tamano.
También realizamos ensamble y repara-
cién de equipos, como valvulas, bombas y
trituradoras de cono.

¢Qué rol cumple la 1A en la propuesta de
valor de Weir?

“ La inteligencia
artificial permite
un analisis de datos
mas agil y de mayor

alcance ’,

Las divisiones Micromine y Motion Metrics
incorporan inteligencia artificial para ge-
nerar un mejor analisis de datos. Por lo
tanto, se desarrollan soluciones mas agi-
les y de mayor alcance. Actualmente, nos
encontramos en una etapa de integracién
de estas soluciones, y paraello surge lo que
denominamos la linea Next.

Next es la integracion de lo digital con
los equipos. Esto permite, a través de
sensores, obtener datos clave (KPls) de la
operacion de los equipos, del fluido que
bombean o clasifican y del desgaste que
presentan, para realizar proyecciones (ti-
les. De hecho, contamos con una linea es-
pecifica, con sensores que ana-
lizan el estado de desgaste,
permitiendo anticipar fallas
y evitar roturas.

:Como esta compuesto el ca-
pital humano que conforma
Weir Argentina?

Es un equipo diverso y
profundo, conformado
por ingenieros de las
mas diversas espe- =
cialidades, mecani- ' =
cos y electromecani-
cos, que trabajan en
la parte mas dura
y mecanica de los
equipos. También
contamos con in-
genieros quimicos
y  metalirgicos
para abordar el
proceso minero,
la seleccién de
equipos y el ana-
lisis de flowsheets.
Asimismo, con-
tamos con ingenie-
ros en el drea co-
mercial, que actdan

v
[

como nexo entre los sectores de manteni-
miento, operaciones y planta del operador
minero y nuestro equipo técnico especiali-
zado. También contamos con personal de
soporte técnico y servicios en terreno, que
visitan regularmente a nuestros clientes.
Esta presencia permite relevar el estado
y operacién de los equipos y mantener el
foco en el core del negocio: nuestras solu-
ciones con alto componente tecnolégico.

Ademas, contamos con un backoffice
potente, compuesto por equipos logisti-
cos, de comercio exterior, finanzasy supply
chain, entre otros.

;De qué manera se prepara Weir para la
mineria de cobre en San Juan?

Weir cuenta con un drea de proyectos in-
tegrada por ingenieros enfocados en de-
sarrollos de largo plazo, con fuerte soporte
de Weir Global. Dado que se trata de pro-
yectos de gran envergadura, intervienen
Product Managers tanto globales como
regionales, con foco en cada linea de pro-
ductos para brindar soporte a las casas de
ingenierfay al usuario final.

A través de invitaciones a licitacio-
nes y participaciéon en eventos, rea-
lizamos selecciones y propuestas, y
participamos activamente en ins-
tancias de definicion de proyectos,
junto con otros actores del sector.

Weir es una compafila que
apuesta al crecimiento mi-
nero en Argentina y ha
invertido fuerte-
mente en la forma-
ciéon de profesio-
nales, para poder
brindar el mejor
servicio a los
operadores mi-
neros argenti-
nos,  nueva-
'~ . mente, con
foco en gene-
rar tecnologia
minera para un
- futuro sustenta-
S ble.o
e il

=

E “Weir apuesta al

crecimiento minero
en Argentina con foco
en tecnologia para un
futuro sustentable.”
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Caterwest

Caterwest: el salto global de un
proveedor con ADN sanjuanino

De los senderos de Calingasta a la sede de la ONU en Nueva York: la historia de una compafiia
que transformé el conocimiento de la cordillera en un estandar de clase mundial

on hitos en la PDAC 2026 de Ca-
nada y certificaciones pioneras,
Caterwest demuestra que el cre-
cimiento minero es un camino de
riesgo, inversién y desarrollo genuino.

En laindustria minera, el tiempo es el juez
supremo de la consistencia. Cumplir 32 afios
de trayectoria no es un dato estadistico; es
un galardén que habla de resilienciay de una
vision de largo plazo. En la edicién de mayo,
mes de la Mineria, repasamos el trabajo de
Caterwest, unaempresa quese ha convertido
en un protagonista de escala global, demos-
trando que la capacidad técnica nacida en
SanJuan no tiene techos geograficos.

UNA HISTORIA ESCRITA JUNTO
A LOS GRANDES NOMBRES DE
LA INDUSTRIA

Laventajacompetitiva de Caterwest hunde
sus raices en la historia misma de SanJuan.
El conocimiento de la Cordillera de los An-
des es un legado familiar que comenzé con

Caterwest ya provee soluciones al proyecto Vicuia
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el bisabuelo de los actuales propietarios,
quien cruzé desde Chile para establecerse
en Barreal. “Recorriamos la cordillera por-
que era el fondo de nuestra casa”, recuerda
Martin Ossa, CEO de la firma. Aquellos via-
jes de semanas a lomo de mula para asistir
a los primeros geélogos en Los Azules en
1992 fueron el germen de lo que hoy es una
corporacidon con operaciones simultaneas
en los sitios mas remotos y prometedores
de la cordillera argentina.

El camino hacia el perfeccionamiento no
se recorre en soledad. Caterwest es hoy un
referente gracias a la confianza depositada
por las compafias mineras que, durante
tres décadas, impulsaron a la firma sanjua-
ninaadesarrollarsus estandares de seguri-
dad, inocuidady logistica.

Este crecimiento sostenido fue posible por
el respaldo estratégico de operadoras y pro-
yectos que marcaron la historia minera de
la regién. Desde los inicios en alta montafa,
pasando por el soporte ininterrumpido a pro-
yectos de cobre de escala mundial como Los

Azules, Altar y El Pachén. Asimismo, la rigu-
rosidad operativa de la minajachallera Gual-
camayoy la versatilidad demostrada ante fir-
mas como Fortescue o Tecken La Coipita, han
sido la verdadera escuela de excelencia para
Caterwest. Cada una de estas operaciones
y todas aquellas desarrolladas fuera de San
Juan, fueron, y son una oportunidad para de-
mostrar que una pyme local puede adaptarse
a los paradigmas corporativos mas exigentes
del mundo sin perder su esencia territorial.

EXCELENCIA CERTIFICADA:
ESTANDAR DE ALTA MONTANA

Segln fuentes de la empresa, el desarrollo
mencionado hasta el momento no ha sido
azaroso, sino que se apoya en una infraes-
tructura técnica de vanguardia.

En su Centro Logistico, Caterwest cuenta
con la certificacién HACCP (Analisis de Pe-
ligros y Puntos Criticos de Control), vigen-
te de manera ininterrumpida desde hace
cinco afos. Un logro que refleja la solidez
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y madurez de un sistema de gestién de ino-
cuidad alimentaria que no admite fisuras.

Cabe destacar que la organizacién ha sido
pionera en laimplementacion de este tipo de
certificaciones enssitios remotos desde el afio
2012, posicionandose como referentes en la
gestion de la inocuidad en contextos opera-
tivos de alta complejidad. A esto se suma la
certificacién de la norma IRAM 14100, vincu-
ladaalas Buenas Practicas en la conservacion
de la cadena de frio. Su implementacién no
solo garantiza la temperatura controlada
dentro del centro logistico, sino que se ex-
tiende integralmente a todos los procesos
de transporte hacia operaciones de dificil
acceso, asegurando que el alimento llegue al
trabajador minero en condiciones 6ptimas.

Asimismo, la rigurosidad operativa se
traslada a los yacimientos. En mina Gual-
camayo, Caterwest cuenta con la certifi-
cacion de la norma IRAM 14201, que esta-
blece lineamientos de Buenas Practicas de
Manufactura (BPM), reforzando el control
de los procesos productivosy consolidando
un enfoque orientado a la prevencién de
riesgosy la mejora continua.

DE LA PRIMERA EXPO MINERA
2004 A LA GRAN CITA 2026

En este ecosistema de crecimiento, los en-
cuentros sectoriales organizados por Pano-
rama Minero han sido parte de la vidriera
de Caterwest desde 2004. Desde entoncesy
pasando por la Expo SanJuan Minera 2024y
el Seminario Internacional Argentina Cobre
2025, la compafia de origen calingastino
asumid un rol que fue mucho mas alla del
comercial: fue, en gran medida, "anfitrién”
de lo que sucedi6 en la provincia. En un mo-
mento donde el mundo minero pone sus
ojos en San Juan —hoy foco indiscutido de
la mineria de cobre a nivel global—, la em-
presa demuestra que la hospitalidad y la lo-
gistica local estan a la altura de los eventos
internacionales mas exigentes.

Con esa misma impronta de liderazgo,
Caterwest se perfila como un gran prota-
gonista para la Expo SanJuan Minera 2026.
Su participacién no solo representa la soli-
dez de una marca, sino la consolidacién de
un modelo de proveedor local que compite
en las ligas mayores, sirviendo de puente
entre las comunidades sanjuaninas y los
inversores extranjeros.

EL SALTO DE ESCALA: VICUNA

Caterwest, primera empresa sanjuanina del sector
en adherir al Pacto Global de las Naciones Unidas.

El reciente primer servicio brindado en el
proyecto Vicufia (BHP y Lundin Mining) si-
tda a Caterwest en un escaldn ascendente.
Con una plantilla que ya alcanza mas de
700 trabajadores, la empresa de alimenta-
cidn se prepara para un crecimiento expo-
nencial: de serviren campamento Batidero
a 1.200 trabajadores iniciales, a escalar
hastalos 7.000 operarios durante el picode
construccién del proyecto.

Para sostener este volumen, la inversién
en infraestructura y masculo operativo ha
sido ininterrumpido. La compaiiia cuenta
hoy con una planta de panificados ultra-
congelados y centros de elaboracién con
capacidad para 6.000 raciones diarias,
con planes de expansion para alcanzar las
21.000. A lo que se suman el desarrollo de
sus centros operativos localizados en Calin-
gasta, Iglesia, Jachal y Pocito.

ETICA GLOBAL Y DESARROLLO
LOCAL: EL CIRCULO VIRTUOSO

En materia de gobernanza, el compromiso
de Caterwest con la transparencia la llevé a

Caterwest

ser la primera empresa sanjuanina del sec
tor en adherir al Pacto Global de las Nacio-
nes Unidas. Este camino de sostenibilidad
fue presentado recientemente en la sede de
laONU en Nueva York, demostrando que los
proveedores locales pueden liderar con el
ejemplo en materia de triple impacto.

Pero la verdadera "cascada” se siente en
el territorio. Con méas de 300 proveedores
propios, casi en su totalidad sanjuaninos,
la empresa integra emprendimientos
agricolas familiares de Jachal e Iglesia a su
cadena de valor. Permitiendo que los pe-
quefios productores puedan formarse en
estandares industriales, desarrollando los
valles productivos del norte y el oeste san-
juanino, asegurando que la riqueza de la
actividad nose detengaenlabocade mina.

ALIANZA CON EL
CONOCIMIENTO Y FUTURO
GLOBAL

Entendiendo que la excelencia requiere ta-
lento, la empresa sanjuanina ha sellado re-
cientemente acuerdos fundamentales con
laacademia. El convenio con la Universidad
Catélica de Cuyo (UCCuyo) abre las puertas
a estudiantes de Gastronomia e Higiene,
mientras que la alianza con la Universidad
Nacional de San Juan fortalece la forma-
cién técnica en los Valles Sanjuaninos. Esta
visién de largo plazo culminé este afio con
un stand propio en la feria PDAC 2026 en
Canadd, ratificando que el orgullo del ori-
gen sanjuanino puede brillar en cualquier
rincén del mundo.

SOLUCIONES: UNA FORMA DE
SENTIR Y HACER

“Brindar soluciones las 24 horas los 365 dias
del afio es una forma de pensary de sentir”,
concluye Martin Ossa. Caterwest personifi-
caal proveedor que no espera que las cosas
sucedan, sino que invierte para que pasen.
Cada certificacién obtenida y cada plato
servido en la inmensidad de los Andes ha
sido un peldafio hacia la excelencia opera-
tiva. En esta edicién de mayo, remarcamos
la trayectoria de una empresa que confir-
ma una tesis fundamental para nuestro
sector: cuando el riesgo se encuentra con la
inversidn genuina y el compromiso comu-
nitario, el tan ansiado futuro de la mineria
argentina deja de ser una promesa para
convertirse en una realidad palpable. ®
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Anka Loo

Obra: Interseccion de R. N. N°38 con R.P. N°54 y Costanera de Cosquin (rotonda) - Departamento: Punilla - Provincia de Cérdoba

Anka Loo: 20 ahos de excelencia
operativa transformando la
infraestructura civil y ambiental

Con una cultura organizacional que valora el compromiso y el cumplimiento,
la empresa se ha posicionado por su responsabilidad con la sostenibilidad
combinada con proyectos destacados en lo vial, hidraulico y ambiental

on dos décadas de trayectoria
formaly raices que se remontana
1976, la empresa argentina Anka
Loo Construcciones S.R.L. se ha
consolidado como un referente indiscutido
en la ejecucion de obras de infraestructura
en la region Centro del pais. Su modelo de
gestion, que combina capacidad operativa
con un gran compromiso por la sostenibili-
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dad, le ha permitido abordar proyectos de
creciente complejidad técnica en materia
de infraestructura civil.

POTENCIA OPERATIVA: LA
FORMULA DETRAS DEL EXITO

La capacidad de respuesta de Anka Loo no
essolounadeclaracién de intenciones, sino

que esta respaldada por obras ejecutadas
que demuestran su envergadura en el te-
rreno. Con un equipo de méas de 200 cola-
boradores directos especializados, la firma
ha ejecutado obrassignificativas que inclu-
yen: grandes volimenes de movimiento de
suelos, ejecucién de pavimentos, puentes
y viaductos, estructuras para el control de
erosiones, construccién de obras de arte,
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instalaciéon de conductos para desaglies
y redes de saneamiento, infraestructura
para urbanizaciones, como asi también la
compactacién de Residuos Sélidos Urba-
nos (RSU).

Esta potencia se sustenta en una inver-
sién constante en maquinaria y equipos,
incorporando tecnologia e innovacién en
cada uno de sus procesos, permitiéndole
cumplir con plazos exigentes y optimizar
costos operativos.

INFRAESTRUCTURA CIVIL:
SOLUCIONES PARA EL
DESARROLLO URBANO Y
RURAL

En materia de infraestructura Vial Anka
Loo ha dejado su huella en la provincia de
Cérdoba. Entre sus obras mas destacadas
se encuentra la duplicacion de calzada y
viaducto en la avenida de Circunvalacién
de Rio Cuarto, un proyecto de perfil auto-
pista que incluye puentes de hormigdn ar-
madoy muros de tierra armada. Asimismo,
la duplicacién de la Ruta Provincial N°30y
la reconstruccién de la Costanera Sur del
Rio Suquia subrayan su versatilidad en pa-
vimentos tanto rigidos como flexibles.

En el &mbito hidraulico, la empresa des-
taca por su especializacién en el control de
inundaciones, erosiones y sistematizacion
de cuencas. Proyectos como la readecua-
cién de los canales Huanchilla (con una
extension de 52,14 km) y Los Tamarindos,
asi como la sistematizacion del Arroyo Las
Junturasy la gestion de regulacién hidrica
mas control de inundaciones en la cuenca
Laguna La Picasa, evidencian una capaci-
dad técnica superior para gestionar gran-
des volimenes hidricos y proteger comuni-
dades vulnerables.

COMPROMISO AMBIENTAL Y
SANEAMIENTO: UN ENFOQUE
SUSTENTABLE

La calidad del servicio de Anka Loo se dis-
tingue por una mirada que prioriza la sos-
tenibilidad ambiental. La empresa no solo
opera bajo estrictos estandares interna-
cionales, contando con certificaciones ISO
9001 — Gestién de la Calidad-, 1SO 14001
- Gestién Ambiental- e I1SO 45001 -Gestion
de seguridad y salud-, sino que integra
practicas sostenibles en su ADN operativo.

Su division ambiental se especializa

en la remediacion de basurales a cielo
abierto y el mantenimiento de vertederos
controlados, habiendo intervenido en 18
localidades del interior del pais. Ademas,
suinfraestructurainternarefleja este com-
promiso: utilizan biocombustibles, han
instalado paneles solares que generan mas
del 80% de la energia que consumen en su
predio corporativo, miden y compensan su
huella de carbono, gestionan sus residuos
de manera integral priorizando el reciclaje
y la reutilizacién en el marco de la econo-
mia circular.

Enelsectorde saneamiento, la ejecucion
de acueductos troncales de agua potable,
la construccién de cisternas de almacena-
miento de H°A° y redes de desagiies cloa-
cales, refuerzan su rol en la mejora de la

Anka Loo

calidad deviday el desarrollo territorial.

CULTURA DE CUMPLIMIENTO Y
VISION DE FUTURO

El diferencial de Anka Loo reside en su ca-
pacidad de adaptaciéon y en una cultura
organizacional que valora el cumplimiento
de acuerdos.

Al cumplir20afos, y haciendo eco de su cul-
tura innovadora, la empresa reafirma su pro-
p6sito de contribuir positivamente a la comu-
nidad poniendo a disposicién su experiencia y
recorrido en pos del desarrollo del mercado de
la Mineriay Oil & Gas, asumiendo desafios de
ingenierfa con una gestion profesional que ga-
rantiza resultados que cumplen las expectati-
vas exigentes de éstos sectores.®

Equipo de gerentes de Anka Loo: Lorenzo Mondejar (Gerente Oficina Técnica); Georgina Puccio
(Gerente de Calidad de Gestion y Nuevos Negocios); Cristian Boidi (Director); Luis Ger (Gerente de
Desarrollo y Gestidn Institucional); Maria Carlota Astrada (Gerente de Capital Humano) / Gabriel
Ibarlucea (Gerente de Soporte Operativo); Nereo Juarez (Gerente de Operaciones)

Calle General Molina - Calle Pcia. de La Rioja - Departamento Rio IV - Provincia de Cérdoba
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Coidea

Mineria en altura: el desafio
del diseno eléctrico

En el contexto actual de la industria minera, marcado por el crecimiento de proyectos
asociados al cobre, al litio y a |a transicién energética, la infraestructura eléctrica ha
pasado a ocupar un rol cada vez mas critico. La propuesta de valor de COIDEA

Una falla en una red en altura no tiene el mismo impacto que en un entorno accesible.

a electrificacion de procesos, la ne-
cesidad de asegurar continuidad
operativa y el cumplimiento de es-
tandares ambientales mas exigentes
hacen que el disefio eléctrico deje de ser un
aspecto meramente técnico para transfor-
marse en un factor central en la viabilidad
operativa de los proyectos.
En este escenario, los desarrollosenzonas
de granaltitud presentan desafios adiciona-

EDICION 551/ ABRIL 2026

les que suelen abordarse mediante ajustes
sobre criterios ya conocidos. Es conocido
en proyectos de altitud que existen correc-
ciones a realizar para que lineas y subesta-
ciones operen correctamente en estas con-
diciones. Sin embargo, debido al caracter
pragmatico que implica replicar esquemas
que ya se han desempefiado en contextos
similares, rara vez se revisa en detalle cémo
se definieron ciertas decisiones —distan-

cias, niveles de aislamiento, configuraciones
de red—, por lo que aparece una pregunta
menos evidente: sesas elecciones son real-
mente el resultado de un proceso optimiza-
do para ese entorno, o son la continuidad de
criterios que simplemente se trasladaron?
Enformainmediata surge otra cuestion: jes-
tamos operando con margenes ajustados
enunaactividad donde debemos minimizar
fallas, o estamos proyectando sobrecostos
innecesarios?

NORMAS DISENADAS PARA UN
ENTORNO DISTINTO

En efecto, sobre todo desde el respaldo
normativo, gran parte del disefio en altura
se construye sobre adaptaciones de esque-
mas concebidos y validados en realidad
para otras condiciones ambientales. Sabe-
mos que a medida que aumenta la altitud,
la densidad del aire disminuye y con ello su
rigidez dieléctrica. Ante esto, normas como
IEC 60060-1, IEEE Std 4-2013, GB/T 311.1 0 IEC
600712 proponen factores de correccién
para ajustar tensiones y distancias de aisla-
miento, lo que suele implicar mayores sepa-
raciones entre partes metalicas y aisladores
de mayor longitud.

Sin embargo, los datos experimentales
que sustentan estas normas fueron desa-
rrollados en condiciones muy diferentes a
las de aplicacién en el sector minero suda-
mericano, particularmente en términos de
altitud, humedad y polucién. En el caso de
la IEC, gran parte de la base experimental
proviene de ensayos realizados en condi-
ciones alpinas, como los trabajos de Les Re-
nardiéres, posteriormente reforzados por
CIGRE. La propia IEC 60071-2 advierte que la
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Errores en normas 1EC en funcidn de altitud para d=2 m y d=6 m
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este trabajo segun lo recopilado por CIGRE

extrapolacién a mayores altitudes o distan-
cias debe realizarse con cautela.

Cuando se contrastan estas formulacio-
nes con datos experimentales disponibles
para grandes altitudes —principalmente
desarrollados en la regién auténoma del
Tibet— comienzan a aparecer divergencias
gue no son menores.

Como se aprecia en la Tabla 1y Figura 1,
los distintos métodos normativos presen-
tan errores sistematicos respecto de valo-
res experimentales, y estas diferencias se
amplifican con la altitud. Dependiendo del
criterio adoptado, pueden obtenerse tanto
sobreestimaciones de la capacidad real de
aislamiento como margenes excesivamente
conservadores.

Lo desarrollado tiene una implicancia di-
recta en términos de proyecto. Una sobre-
estimacion puede traducirse en un riesgo de
falla mayor al previsto, con impacto directo
en la continuidad operativa. Una falla en
unared en altura no tiene el mismo impacto
que en un entorno accesible. La logistica de
intervencién es mas compleja, los tiempos
de respuesta son mayores y la continuidad
operativa adquiere un valor critico dentro
del esquema productivo minero. Por otro
lado, un enfoque excesivamente conser-
vador puede derivar en sobrecostos signi-
ficativos, tanto en equipamiento como en
construccién.

En otras palabras, el problema deja de
ser (inicamente técnico para convertirse en
una cuestion de decision de ingenieria con
impacto econémico.

DEL MODELO AL PROYECTO:
ENTRE LO CALCULADO Y LO
POSIBLE

Desde el punto de vista fisico, el proceso de
descargaenaire no depende tinicamente de
alcanzar un valor critico de tensién, sino que
involucra mecanismos mas complejos aso-
ciadosala formaciény desarrollo de canales
de descarga. Estos procesos dependen fuer-
temente de la densidad del medio y de la
geometria del sistema, lo que introduce una
mayor sensibilidad a las condiciones locales
en gran altitud. Sin necesidad de profundi-
zar en estos mecanismos, resulta claro que
las férmulas de correccién pueden no captu-
rar completamente el comportamiento real
del sistema en configuraciones de mayor
dimension.

A esto se suman condicionantes practi-
cos que inciden directamente en el disefio.
El transporte de equipamiento de grandes
dimensiones o alta fragilidad a través de

Coidea

caminos de montafa, muchas veces en con-
diciones climaticas exigentes, impone limi-
taciones reales.

Asimismo, la cadena de suministros in-
troduce restricciones adicionales: los ni-
veles de tensidn pueden ser tedricamente
6ptimos, pero no siempre existen equipos
disponibles para esos valores, lo que obliga
en muchos casos a adoptar soluciones con
saltos de nivel no deseados.

Frente a este escenario, empieza a tomar
forma otramanera de encararel problema.
En lugar de asumir al aire como dieléctri-
co principal y ajustar su comportamiento,
aparece la posibilidad —en ciertos ca-
sos— de reducir la dependencia del siste-
ma respecto de ese medio. En este senti-
do, tecnologias como subestaciones GIS o
configuraciones de lineas compactas con
conductores protegidos permiten contro-
lar de manera mas directa el entorno eléc-
trico inmediato del conductor, ofreciendo
un comportamiento mas estable frente a
variaciones de presion, humedad o conta-
minacién, y por lo tanto una mayor confia-
bilidad del suministro eléctrico.

Esto no implica reemplazar los criterios
tradicionales ni desconocer el valor de las
normas, sino complementarlos con una
lectura méas ajustada del entorno geogra-
ficoen el que se aplican.

En mineriade altura, donde las condicio-
nes dejan de ser estindar —altitud, tem-
peraturas bajo cero, vientos intensos—, la
ingenieria deja de ser una extensién de lo
conocido para transformarse en una herra-
mienta de adaptacion real a condiciones
extremas. @

Para mayor informacion:
Www.coideasa.com
Ventas@coideasa.com

Altitud (m})

Tipo

2200 3000 4300 5000
Resultados 1,22-1,09 | 1,35-1,14 | 1,56-1,25 | 1,72-1,30
IEC 60060-1 (método inverso) | 1,22-1,07 | 1,38-1,12 | 1,67-1,26  1,81-1,39
IEC 60071 - 2 (Ug, nivel delmar) | 1,15-1,09 | 1,21-1,12 | 1,31-1,18  [1,37-1,21
IEC 60060-1 (método estandar) | 1,13-1,06 | 1,18-1,09 | 1,29-1,16 | 1,33-1,21
IEC 60071-2 (Usg ensayado) | 1,18-1,10 | 1,25-1,15 | 1,39-1,23 | 1,48-1,28
Ugg (kV) 550-1175 | 500-1127 | 440-1050 | 400-1020

Factores de correccién para tension de impulso en configuracion varilla-plano para gapsde 2-6m

(con los factores expresados en ese orden)
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' Cobre - Cotizacién Promedio abril Plomo - Cotizacién Promedio abril

Cotizacién
de minerales y metales

A continuacidn se brindan las cotizaciones promedio del mes de abril 2026
para los metales preciosos (oro, plata, platinoy paladio) y los metales
base (cobre, plomo, zinc, niquel, estafio y aluminio) expresados en délares

americanos poronzay libra, respectivamente. R ATUES 729 TR AU O
Minima Anual 3,88 Minima Anual 0,83
Promedio 4/26 5,62 Promedio 4/26 0,86

— Promedio 4/25 4,17 Promedio 4/25 0,87
= Oro - Cotizacion Promedio abril g Plata - Cotizaciéon Promedio abril

5 ¥ Zinc - Cotizacién Promedio abril

"%’ Niquel - Cotizacién Promedio abril

Maxima Anual 5.608,00 Maxima Anual 121,65 SR SRR PRt A SR

Minima Anual 2.772,47 Minima Anual 29,74 Maxima Anual 1,58 Maxima Anual 8,51

Promedio 4/26 4.718,50 Promedio 4/26 74,5 Minima Anual 114 Minima Anual 6,27

Promedio 4/25 3.21216 Promedio 4/25 32,62 Promedio 4/26 1,49 Promedio 4/26 773
Promedio 4/25 1,19 Promedio 4/25 6,91

Platino - Cotizaciéon Promedio abril

Estafo - Cotizacion Promedio abril Aluminio - Cotizacién Promedio abril

A Naw m b Ay e O R D m B M A

L N = I~ T

Maxima Anual 2.250,00 Maxima Anual 1.750,00 o o

Maxima Anual 26,07 Maxima Anual 1,63
Minima Anual 913,00 Minima Anual 900,00 ViR Arus 13,45 Minima Anual 1,04
Promedio 4/26 2.020,00 Promedio 4/26 1.510,00 Promedio 4/26 21,31 Promedio 4/26 1,61
Promedio 4/25 958,81 Promedio 4/25 943,36 Promedio 4/25 14,84 Promedio 4/25 1,08
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RECUBRIMIENTOS

EN
CAUCHO,
POLIURETANO Y
CERAMICA

Protegemos componentes criticos frente o la abrasion,
el impacto y agentes quimicos mediante
recubrimientos de alta performance. Utilizamos
compuestos de cauchos, poliuretanos de altisima
calidad y ceramicas industriales, aplicados segdn la
exigencia de cada proceso productivo. Extendemos la
vida Util de los equipos y optimizamos el rendimiento
operativo,

Ay
'?.j__;a; INGENIERIA
P'"',;: 3 INVERSAY
Jhr=
N
. {:‘_.f‘: o

Cuando no se dispone del plano original, se realiza
ingenieria inversa a partir de piezas de muestra. Se
aplican herrarmientas de medicion y modelado para
garantizar una réplica precisa y eficiente, optimizando
tiempos y costos de reposicion.

PIEZAS ESPECIALES

' ENCAUCHOY
) POLIURETANO

Fabricomos piezas a medida en bose o planos y
especificaciones provistas por el cliente, desarrollando
soluciones adaptadas segOn condiciones de uso
especificas. Reemplazamos componentes importados
con piezas de igual o superior calidad, optimizando
costos y tiempos de reposicion sin resignar
rendimiento.

DIFICIL TRASLADO

SRSESEEEEN  TRABAJOS
M‘“H;i _. J FARAEQUIECS DF

Ofrecernos soluciones en planta para equipos o
instalaciones que no pueden ser traslodadas. Nuestro
equipo técnico se desplaza para realizar
recubrimientos, mantenimientos o reemplazos,
garantizando la misma calidad que en fabrica y
minimizando paradas operativas.

Desarrollamos compuestos de caucho fermulados especialmente para resistir condiciones de trabgjo
‘exigentes, tales como abrasién, impacto, laceracién, corrosion y altas temperaturas, enire otros,

Nuestra empresa cuenta con una amplia goma de compuestos de caucho, tales como Polietileno
Clorosulfonado [ex-H',rpuInn}. Caucho Naotural, EPDM, Neoprene, Silicona, Acrilo-Nitrilo, Ebonita, SER,
NBR, Vitén y Butilico, asi como Poliuretanos de alta performance.

Trabajamos con multiples sectores de la industrio, o que nas permite ofrecer Una diversidod de
servicios adaptados d las necesidades especificas de cada cliente. Algunos de los sectores con los
gue colaborameos incluyen la industria Minera, Quimica y Petroquimica, Aceitera y Cerealera,
Siderirgica, Agroindustria, Automotriz, Construccion, y muchos mas.

Pje. Barcala 5048 - Rosario
Santa Fe - Argentina.

+54 (347) 6812604 (Ventas)

www.prelast.com




