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El camino de regreso del litio

A lo largo de los años, el litio se ha convertido 
no solo en un elemento vital para la trasfor-
mación energética, sino también en uno de 
los conceptos como sinónimos del sector mi-

nero, especialmente en los grandes centros urbanos. Una 
demanda creciente con el objetivo de encontrar solucio-
nes a la transformación energética fue testigo del desa-
rrollo y puesta en marcha de muchos centros mineros, 
muchos de ellos en la región NOA de Argentina.

Como se puede observar en el recorrido de la histo-
ria, se han experimentado momentos de expansión y 
retracción de commodities mineros, y el caso del litio 
no es excepción. La vertiginosa y creciente demanda de 
este mineral sobrepasó ampliamente la oferta, elevan-
do el precio del litio hasta cifras no pronosticadas. En 
diferentes países, los operadores mineros avanzaron en 
múltiples proyectos con la intención de acompañar esa 
demanda, pero la sobreoferta llevó a un desplome del 
precio del commodity en cuestión. Las proyecciones eco-
nómicas de China son positivas para los próximos años, 
lo que mantiene una importante luz de esperanza para 
este sector, vinculado principalmente con el consumo de 
litio para baterías en automóviles eléctricos, entre otras 
aplicaciones.

En su gran mayoría, las operaciones de litio localizadas 
en los salares andinos son altamente competitivas en 
términos de costos operativos, lo que permite pensar y 

avanzar en ampliaciones futuras. Esto muestra la atracti-
vidad de los proyectos localizados en la región NOA.

Con el correr del tiempo, el precio del litio había ex-
perimentado un muy importante camino al alza, en un 
formato sostenido y constante. Su gran caída sembró 
dudas y generó temor en los mercados internacionales, 
llevando a que productores no competitivos quedaran 
relegados.

¿Qué lectura se puede tomar del fuerte retroceso en 
el pasado cercano? Las expectativas de recuperación son 
ciertas, con resultados concretos a la vista; posiblemen-
te las cifras astronómicas pasadas no retornen, pero los 
valores se situarán a niveles saludables para la consoli-
dación de operaciones existentes a la vez de avanzar en 
proyectos conocidos.

Por cuanto a Argentina, el litio no ha perdido su atracti-
vo. Con crecimiento en volúmenes de producción, los va-
lores de exportaciones de este mineral fueron castigados 
en 2024 producto del descenso de su cotización. A pesar 
de ello, el primer semestre del año en curso observa cifras 
de exportación de litio que permiten adelantar valores 
muy superiores al año pasado. 

La competitividad de los proyectos situados en la re-
gión NOA es altamente reconocida: a media docena de 
centros en producción y una larga lista de emprendi-
mientos en distintas fases de desarrollo, el litio de Argen-
tina no ha perdido su atractivo como inversión.  

EDITORIAL
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C on aplicaciones acotadas a seg-
mentos industriales específicos –
lubricantes, fabricación de grasas 
y vidrios- sumados a su rol tradi-

cional en el sector farmacéutico, la trans-
formación energética acaecida a lo largo 
de las dos últimas décadas encontró al litio 
como un elemento crítico para alcanzar 
la meta de emisiones cero a 2050. Uno de 
los actores principales para colaborar en 
la descarbonización, el litio diversificó sus 
usos hacia aplicaciones diversas, mucho 
más allá de la visión histórica que se poseía 
de este mineral.

Distintas movilidades como EVs, vehícu-
los pesados o livianos, e-bikes, scooters dis-
ponen de baterías de iones de litio recarga-
bles – a partir de formatos como carbonato 
e hidróxido de litio-, en reemplazo definiti-
vo de los combustibles tradicionales. En el 
campo tecnológico, se pueden enumerar 
los dispositivos electrónicos como las com-
putadoras y los teléfonos celulares. En defi-
nitiva, en mayor o menor medida, nuestro 
accionar diario involucra soluciones donde 
el litio realiza una contribución destacada.

El vértigo detrás de la demanda del litio 
permitió la puesta en marcha de empren-

dimientos en diferentes países, entre ellos 
Argentina a partir de sus salares. Este esce-
nario creó una sobreoferta, llevando a un 
fuerte retroceso en la cotización del litio 
respecto a años pasados, incluso de hasta 
un 90% menor que los valores record histó-
ricos de 2022; la última semana de agosto 
ha mostrado cotizaciones del orden de los 
US$10.100 y US$8.600 para la tonelada de 
carbonato de litio y del hidróxido de litio, 
respectivamente)1. Este escenario comple-
jo implica que muchos productores han 
trabajado a pérdida, con altos costos ope-
rativos por encima del precio del litio, obli-

Litio: Contexto internacional e 
implicancias locales

Luego de cotizaciones record, el litio mostró un fuerte retroceso. ¿Qué se espera 
para el futuro cercano? La actualidad de Argentina y sus proyectos futuros

Panorámica de Sal de Oro, la 
operación de la coreana POSCO 

en el Salar del Hombre Muerto.
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gando a la suspensión de algunas opera-
ciones, con algunos ejemplos observados 
en China. 

Cochilco informó que –además de la 
sobreoferta de litio en el mercado- se han 
presentado diferentes factores que com-
plejizan el escenario, como el caso de en-
tornos geopolíticos y económicos dudosos, 
así como la eliminación de subsidios a la 
compra de automóviles eléctricos.

OFERTA Y DEMANDA

¿Qué es lo que se ha observado reciente-
mente? ¿Qué se puede esperar para los 
próximos años? Más allá de la desacele-
ración económica observada en China, el 
principal mercado en lo que a automóviles 
eléctricos refiere, se pronostica una brecha 
menor entre oferta y demanda de litio para 
el futuro cercano, como se puede observar 
en el Gráfico 12

En los tres escenarios indicados en el 
Gráfico 1, la demanda de baterías para au-
tomóviles eléctricos representará entre un 
64% y 66% del total, seguido por los siste-
mas de almacenamiento de energía y la de-
manda industrial; en forma conjunta, estos 
tres ítems simbolizan más de un 90% de 
la demanda del período 2024 a 2026. Chi-
na representa el mercado que demanda la 
mayor cantidad de litio para baterías, una 
tendencia consolidada y que seguramente 

se proyectará para los próximos años. 
En lo que a oferta refiere, la Secretaría 

de Minería de la Nación señaló una pro-
ducción mundial de litio de unas 1,08 MT 
de LCE3-4 para 2024, con un crecimiento 
consolidado año tras año. La autoridad 
minera nacional informó la distribución de 
la producción de litio con un 59% a partir 
de roca y el 41% de la mano de salmueras, 
destacando que el predominio indicado se 
ha desarrollado en forma ininterrumpida 
desde 2019. La proyección informada para 
2035 destaca una potencial producción de 

3,1 MT de LCE, casi el triple de los registros 
de 2024.

La oferta internacional muestra a Austra-
lia como el principal productor mundial de 
litio (Gráfico 2)5, posición sostenida desde 
hace muchos años: la puesta en marcha de 
diferentes emprendimientos de litio alo-
jados en roca dura ha otorgado una mayor 
velocidad, ello considerando los plazos en 
entrada en producción de los proyectos de 
litio alojados en salares. A 2024, y sobre una 
oferta mundial total de 240.000 toneladas6, 
Australia representaba el 36% (88.000 tone-
ladas), un importante descenso en términos 
de participación si se considera que en 2022 
superaba el 51% (55.300 toneladas sobre un 
total de 107.000 toneladas)

Luego de Australia, tanto Chile como 
China se han consolidado como el segundo 
y tercer productores mundiales. En el caso 
de Chile se observa un fuerte incremento a 
lo largo de los últimos años aunque, al igual 
que Australia, con un retroceso en térmi-
nos de participación total (49.000 tonela-
das sobre un total de 240.000 toneladas en 
2024, y 28.300 toneladas sobre un total de 
107.000 toneladas en 2021) 

China ha triplicado su producción en el 
período 2021 a 2024, permitiendo aumen-
tar su participación de un 13% a un 17%. 
Por cuanto a Argentina, también se puede 
apreciar una producción que se ha triplica-
do en tan solo tres años, desde las 5.970 to-

Gráfico 1. Oferta y Demanda de Litio pronosticada para 2024-26 (Fuente: Cochilco)

Gráfico 2. Producción mundial de Litio 2021-2024 (elaboración propia en base a informes del USGS)

1Cochilco (Comisión Chilena del Cobre), agosto 2025. | ²Oferta y Demanda de Litio 2024-2026 (elaboración propia sobre fuente de Cochilco)
3La Secretaria de Minería de la Nación resalta: “Este cálculo incluye la producción de litio a partir de roca dura, arcilla y salmueras. No 

considera la producción de litio a partir de otras fuentes ni contabiliza el litio reciclado”. (Panorama global del mercado del litio y el 
potencial litífero de Argentina - Serie de estudios sobre mercados mineros – Junio 2025). | 4LCE (Lithium Carbonate Equivalent / Carbonato 

de Litio Equivalente). | 5Producción mundial de Litio 2021-2024 (elaboración propia en base a diversos informes del USGS – United States 
Geological Survey). | 6Todas las cifras están determinadas como toneladas LCE (carbonato de litio equivalente).



Seguinos en

El futuro es 
Súper. Y ahora 
es un 8% mejor.
Aunque nadie puede decir con certeza lo que nos 
deparará el futuro, estamos seguros de que será 
brillante. El nuevo tren motriz Scania Súper no solo es el 
más suave de la ruta, sino también el más eficiente que 
hemos fabricado. Establece un estándar completamente 
nuevo en la industria en términos de trenes motrices y 
motores de combustión, con un ahorro de combustible 
de al menos un 8%. 
Listo hoy para enfrentar los desafíos del mañana. 
Un mañana que será un 8% mejor.
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neladas de 2021 hasta las 18.000 toneladas 
de 2024.

Sin duda alguna, el gran actor de los úl-
timos años ha sido Zimbabue: el país afri-
cano se catapultó desde unas casi ignotas 
710 toneladas de 2021 a 22.000 toneladas 
en 2024, desplazando a Argentina de su 
tradicional cuarto lugar en la producción 
mundial de litio. ¿A qué se atribuye este 
crecimiento exponencial del país africano? 
La respuesta radica en las inversiones ma-
terializadas por empresas chinas para ace-
lerar diferentes emprendimientos de roca 
ya conocidos, pero que carecían de tecno-
logía y capitales para su puesta en valor. En 
la misma sintonía, aunque en una menor 
escala, la producción de Brasil ha crecido 
desde unas 1.700 toneladas en 2021 hasta 
10.000 toneladas en 2024.

En materia de recursos –medidos e in-
dicados- de litio, el USGS ha determinado 
un total global de 115 MT, con Argentina y 
Bolivia como principales referentes, atento 
a lo observado en el Gráfico 37, donde dos 
países –Argentina y Bolivia- representan el 
40% del total mundial de recursos; si se su-
man los EE.UU., Chile, Australia y China, esa 
participación crece hasta un 80%. De esta 
manera, se puede observar una alta con-
centración en cuanto a lo que recursos de 
litio refiere, en sintonía con la producción 
de este mineral. Con la sola excepción de 
Bolivia, país que no registra producción al-
guna a este momento, los principales pro-
ductores son quienes cuentan con la mayor 
cantidad de recursos. 

ARGENTINA – CARTERA 
DE PROYECTOS Y 
EXPORTACIONES

Al mes de septiembre, la Secretaría de Mi-
nería de la Nación informó la existencia de 
seis proyectos de litio en instancia de pro-
ducción: 

▶ Sal de Oro (POSCO Holdings)
▶ Cauchari-Olaroz (Ganfeng Lithium, 
Lithium Argentina y JEMSE)
▶ Centenario-Ratones (Eramet)
▶ Mariana (Ganfeng Lithium)
▶ Olaroz (Rio Tinto y Toyota Tsusho)
▶ Fénix (Rio Tinto)
Además de la media docena de centros 

productivos, existe un amplio portfolio de 
proyectos en diferentes instancias de de-
sarrollo: 

Construcción
▶ Hombre Muerto Oeste (Galan Lithium)
▶ Rincón (Argosy)
▶ Sal de los Ángeles (Revotech Asia)
▶ Sal de Vida (Rio Tinto)
▶ Tres Quebradas (Zijin Mining)
Factibilidad
▶ Kachi (Lake Resources y Lilac)
▶ Pastos Grandes (Lithium Argentina 
y Galan Lithium)
▶ Pozuelos PPG (Ganfeng Lithium)
▶ Salar del Rincón (Rio Tinto)
Pre-Factibilidad
▶ Arizaro (Lithium Chile y SMG)
▶ Cauchari (Austroid)
▶ Cauchari JV (Rio Tinto)
Evaluación Económica Preliminar
▶ Candelas (Galan Lithium)
▶ Hombre Muerto (Lithium South 
Developent)
▶ Salar Tolillar (Alpha Lithium)
Finalmente, el litio ha ganado espacio 

en cuanto a montos de exportación (Gráfi-
co 4)8: en franco crecimiento a lo largo de 
los años hasta 2024, período en que se ob-
serva un retroceso producto de un menor 
valor del litio, aunque es destacable seña-
lar que el registro estuvo en el orden de los 
US$650 millones. Para los primeros seis 
meses de 2025, las exportaciones de litio 
alcanzaron a los US$435 millones, lo que 
podría aventurar un total anual superior a 
2024. 

7Recursos Mundiales de Litio a 2024 (elaboración propia con información del USGS – United States Geological Survey) | 8Sistema de 
Información Abierta a la Comunidad sobre la Actividad Minera en Argentina (SIACAM)

Gráfico 3. Recursos mundiales de Litio a 2024 (elaboración propia en base a informes del USGS)

Gráfico 4. Evolución de las exportaciones de litio de Argentina (Fuente: SIACAM)
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Rio Tinto

La operación Fénix ya cuenta con 28 años de producción.

Qué representa el negocio de li-
tio dentro de la cartera de Rio 
Tinto?

El litio forma parte de nuestra 

cartera de materiales esenciales para un 
futuro bajo en emisiones de carbono. Se 
trata de un elemento estratégico para las 
tecnologías limpias, como la electrificación 
del transporte, las baterías de gran escala 

y el almacenamiento de energía. Se estima 
que la demanda de litio tendrá un creci-
miento de dos dígitos durante la próxima 
década.

En marzo de 2025 completamos la ad-

Presente y futuro cercano de las 
operaciones de litio de Rio Tinto

Con la adquisición de Arcadium Lithium, Rio Tinto se transforma en uno de los 
principales líderes mundiales en el sector del litio
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quisición de Arcadium, lo que nos consoli-
da como uno de los principales producto-
res globales de litio y acelera los esfuerzos 
para suministrar los materiales necesarios 
para la transición energética.

Arcadium Lithium fue creada en enero 
de 2024 a partir de la fusión entre Livent y 
Allkem. Con un sólido portafolio de opera-
ciones en Argentina, era la empresa líder 
de litio en el país. En 2024, la producción 
combinada de los proyectos Fénix y Olaroz 
registró un crecimiento de 20% interanual, 
alcanzando un volumen récord de 44.115 
toneladas de carbonato de litio y 4.541 to-
neladas de cloruro de litio.

RIO TINTO LITHIUM 
ARGENTINA

La cartera de activos de Rio Tinto en Argen-
tina abarca operaciones en las provincias 
de Salta, Catamarca y Jujuy.

A continuación, detallamos nuestros 
proyectos:

Fénix
Ubicada en el Salar del Hombre Muerto, 
en la provincia de Catamarca, a más de 
4.000 metros sobre el nivel del mar, es 
nuestra operación minera con más años 
en actividad. 

Allí producimos carbonato de litio me-

diante nuestra tecnología de extrac-
ción directa de litio (DLE), desarro-
llada por la compañía hace más de 
28 años. 

El proyecto cuenta actualmente con 
una producción de 20.000 toneladas 
de carbonato de litio en el sitio y 9.000 
toneladas de cloruro de litio adicionales 
en una planta externa ubicada en la ciu-
dad de Güemes, en la provincia de Salta.

Con respecto a las expansiones del 
proyecto, en 2024 se completó el comi-
sionado de la planta de procesamiento 
Fénix 1A, con un ramp-up cercano a su 
capacidad nominal de 10.000 toneladas 
anuales. Por su parte, la ejecución de Fé-
nix 1B está programada para después de 
la conclusión del proyecto Sal de Vida.

Güemes
Se trata de una planta industrial que 
produce cloruro de litio a partir de una 
fracción del carbonato de litio prove-
niente de Fénix. Está ubicada en la ciu-
dad de Güemes, a 50 km de la capital 
salteña. Cuenta con una capacidad de 
producción de 9.000 toneladas anuales 
de cloruro de litio.

Olaroz
Localizada en el Salar de Olaroz, en la puna 
jujeña y a 3.900 metros sobre el nivel del 
mar, la planta produce carbonato de litio 

mediante la evaporación de salmuera des-
de 2014.

Cuenta con una capacidad nominal de 
17.500 toneladas, que se eleva a 45.000 to-
neladas al incluir la nueva planta Olaroz II.

En 2024 se completó el comisionado de 
Olaroz II, alcanzando niveles consistentes 
de producción y calidad. Actualmente, la 
operación se encuentra en la etapa de ramp-
up, con el objetivo de llegar a una capacidad 
nominal de 25.000 toneladas anuales. Ola-
roz II estaba concluida antes de la creación 
de Arcadium Lithium, pero enfrentaba difi-
cultades técnicas que debieron ser corregi-
das. La situación se resolvió en 2024, cuando 
la compañía logró colocar a Olaroz II en fase 
de ramp-up, estableciendo a 2025 como un 
año de transición en el que la planta opera al 
60% de su capacidad nominal y avanza con 
un plan para alcanzar el 100% en los próxi-
mos meses. 

Cauchari
El recurso mineral de Cauchari, ubicado 
al sur de nuestras instalaciones de litio de 
Olaroz, presenta una salmuera de caracte-
rísticas similares a esta y ofrece oportuni-
dades para un proyecto equivalente o para 
evaluar una posible expansión Olaroz III.

Rio Tinto

La expansión de Rincón requerirá de una inversión de US$2.500 millones.

 Fundada en 1873, Rio Tinto es la se-
gunda compañía minera y de metales 
más importante a nivel mundial. Ope-
ra en 35 países, donde 60.000 emplea-
dos trabajan para encontrar las mejo-
res formas de proporcionar los 
materiales que el mundo necesita. Su 
negocio se basa en tecnologías, como 
la automatización y la inteligencia ar-
tificial, orientadas a impulsar opera-
ciones más seguras y eficientes, de-
jando una menor huella ambiental.

 La cartera de Rio Tinto incluye mi-
neral de hierro, cobre, aluminio, litio y 
una amplia gama de otros minerales y 
materiales clave para la transición 
energética global y para la prosperi-
dad de personas, comunidades y na-
ciones. Actualmente, la empresa está 
explorando ocho commodities en 17 
países. 

Acerca de Rio Tinto



Acerca de Rio Tinto
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El recurso combinado de Olaroz y Cau-
chari asciende a 28,6 millones de toneladas 
de carbonato de litio equivalente (LCE), lo 
que lo convierte en uno de los mayores re-
cursos de salmuera del mundo.

Actualmente, el proyecto se encuentra 
bajo la órbita del Departamento Desarro-
llo de Sudamérica.

Sal de Vida
El proyecto se encuentra en su etapa final, 
con el inicio de la producción previsto para 
fines de 2025. 

Ubicado en el Salar del Hombre Muer-
to y cercano a nuestras instalaciones de 
Fénix, Sal de Vida producirá carbonato de 
litio mediante evaporación de salmuera y 
contará con una capacidad proyectada de 
15.000 toneladas anuales en su primera 
etapa y 30.000 toneladas en la segunda.

Rincón
El proyecto está localizado en la puna sal-
teña. En diciembre de 2024 se anunció una 
inversión de US$2.500 millones para su 
expansión. Tiene una capacidad de pro-
ducción de 60.000 toneladas anuales de 

carbonato de litio grado batería, que se 
compone de una planta inicial de 3.000 
toneladas y una expansión, que será una 
planta de 57.000 toneladas.

El proyecto parte de la extracción de sal-
muera a través de pozos, una planta de pro-
cesamiento y otra de gestión de residuos, 
además de la infraestructura asociada. A 
su vez, emplea la tecnología de extracción 
directa de litio (DLE).

Rincón es el primer proyecto minero de 

Argentina en ingresar al Régimen de Incen-
tivo a las Grandes Inversiones (RIGI), que 
busca atraer inversiones de largo plazo en 
sectores estratégicos como la minería.

Actualmente, el proyecto se encuentra 
en desarrollo. En agosto de 2025, la Secre-
taría de Minería y Energía de Salta emitió la 
Declaración de Impacto Ambiental (DIA) 
para la extracción de salmuera de litio y la 
producción de 50.000 toneladas anuales 
de carbonato de litio grado batería.

Rio Tinto

La planta Olaroz II permitirá un aumento de la capacidad nominal a 45.000 toneladas.
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Ganfeng Lithium

Piletas de evaporación en el proyecto Mariana (Salar de Llullaillaco, provincia de Salta)

C on la puesta en marcha de Ma-
riana en febrero pasado, ¿a qué 
conclusiones arriba Ganfeng?

Se puede describir a Mariana como un pro-

yecto que progresa exitosamente y con-
forme a lo establecido en sus dimensiones 
financieras y de ingeniería, convirtiéndose 
en uno de los desarrollos litíferos más pro-
metedores de Argentina. Lograr este obje-

tivo en un entorno global difícil destaca la 
eficacia operacional de Ganfeng Lithium 
en un mercado competitivo y muestra un 
compromiso y rendimiento excepcional-
mente altos.

“Mariana es uno de los 
desarrollos litíferos más 

prometedores de Argentina”

Jason Luo1 describe el desarrollo del proyecto Mariana hasta su puesta en producción y 
potencial ampliación. El ejecutivo también detalla el trabajo conjunto con Lithium Argentina

1Jason Luo es Presidente de Ganfeng Lithium – Sudamérica
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Ganfeng Lithium

Planta de procesamiento de cloruro de litio en General Güemes (provincia de Salta)

No obstante, seguimos ampliando nues-
tras operaciones con el proyecto, que toda-
vía no ha llegado a su máxima capacidad de 
operación.

Para Ganfeng, Mariana es un pilar clave 
no solo para garantizar la provisión de ma-
terias primas, sino también para crear valor 
en toda el área de influencia donde se de-
sarrolla el proyecto.

El proyecto creó una gran cantidad de 
empleo local directo e indirecto (cons-
trucción, transporte, servicios) durante 
el periodo de construcción, con un flujo 
de 11.600 personas que participaron en el 
proyecto en algún momento. Esto abarca 
desde aquellos que estuvieron presentes 
todos los días, desde el comienzo de la 
exploración, hasta aquellos que vinieron 
para reemplazar equipos durante un par 
de días, ya sean empleados directos o per-
sonal de nuestros contratistas. Esto quiere 
decir que el proyecto ha creado esa canti-
dad de oportunidades laborales, sean es-
tas temporales o permanentes. Esto tiene 
un impacto inmediato y grandioso en la 
economía de la provincia de Salta.

En su etapa operativa, Mariana está 
creando alrededor de 600 empleos en este 
momento. Estos están repartidos entre la 

Planta de Procesamiento del Parque In-
dustrial General Güemes, las oficinas ad-
ministrativas que se encuentran en la capi-
tal salteña y el Salar de Llullaillaco. El 82% 
de nuestros empleados son salteños, en su 
mayoría de áreas de influencia, y el 18% son 
mujeres, incluidas las que ocupan puestos 
de toma de decisiones.

Además, en el proyecto, Ganfeng ha 
hecho una inversión de cerca de US$980 
millones; US$190 millones, una proporción 
considerable de esta inversión, se asigna-
ron a la construcción del parque solar foto-
voltaico “off-grid” más grande en el sector 
minero de Argentina, con el objetivo de 

proveer energía renovable a las instalacio-
nes del salar. Este es un ejemplo sobresa-
liente del compromiso de la empresa con la 
sostenibilidad.

¿Cuál es la meta productiva para este año? 
¿Se considera algún tipo de ampliación?

La planta tiene una estimación de produc-
ción anual de 20.000 toneladas métricas 
de cloruro de litio.

La actividad de “ramp-up” o puesta en 
marcha dura varios meses. La meta es que 
la planta esté funcionando de forma efi-
caz y estable en el año 2026, produciendo 
a su capacidad nominal de LiCI, que es de 
20.000 TPA2.

El proyecto tiene los recursos necesarios 
para mantener una segunda etapa de cre-
cimiento de 40.000 TPA o más. Estamos 
analizando lo que tenemos y empezando a 
planear la expansión futura.

¿En qué consiste la reciente asociación con 
Lithium Argentina?

Hemos comunicado recientemente, en 
conjunto con nuestro socio estratégico, 
Lithium Argentina, la consolidación de 

2TPA = Toneladas por año

Seguimos 
ampliando nuestras 
operaciones en 
Mariana, que todavía 
no ha llegado a su 
máxima capacidad de 
operación





EDICIÓN 545 / SEPTIEMBRE 2025

PANORAMA MINERO | Litio26

www.panorama-minero.com

tres iniciativas de litio en la Puna salteña: 
Pozuelos–Pastos Grandes, Sal de la Puna y 
Pastos Grandes. El objetivo de esta nueva 
estructura es lograr una capacidad pro-
ductiva de 150.000 toneladas anuales de 
carbonato de litio equivalente (LCE), lo que 
la posicionaría entre los proyectos de litio 
más grandes del mundo.

El plan se implementará en tres etapas. 
Se aplicará una metodología mixta: Extrac-
ción directa de litio (DLE) (más rápida y con 
menor intensidad en recursos) y evapora-
ción solar (altamente eficaz en términos 
energéticos). Hasta ahora, la suma inverti-
da en la compra y desarrollo de los activos 
combinados es de cerca de US$1.800 millo-
nes. La participación en acciones quedará 
distribuida con Ganfeng Lithium con una 
tenencia del 67% y un 33% para Lithium 
Argentina.

¿Cuál es el grado de avance observado en 
cada uno de los proyectos que conforman 
la asociación?

Nuestra alianza con Lithium Argentina 
es muy firme y seria. Hemos estado tra-
bajando en el Proyecto Cauchari-Olaroz, 
mediante Exar, durante un largo periodo 
de tiempo y hemos obtenido resultados 
muy prometedores. En el año 2024, se ge-
neraron 25.400 toneladas de carbonato de 
litio, con una utilización de capacidad que 
superó el 90% y un incremento signi-
ficativo en el último trimestre. Hemos 
ido progresando en la incorpo-
ración de tecnologías nove-
dosas este año, introduciendo 
innovaciones para robustecer 
nuestra capacidad operativa.

Además, esta relación nos posibilitó unir 
esfuerzos en proyectos que de alguna for-
ma estaban relacionados entre sí, debido a 
su cercanía geográfica y a cuencas asocia-
das, por lo cual optamos por seguir el mis-
mo rumbo. En el proyecto “PPG3”, Ganfeng 
ha construido infraestructura importante 
(bases, pozos y campamento), mientras 
que Lithium Argentina ha llevado a cabo 
análisis ambientales e hidrogeológicos, 
cálculos de recursos y un sistema piloto 
para la evaporación.

El Proyecto Sal de la Puna había sido ca-
paz de alcanzar progresos previos, como 
modelos hidrogeológicos, investigaciones 
medioambientales y un piloto de piletas 
para evaporación; todo ello enfocado en el 

desarrollo futuro dentro del proyecto uni-
ficado.

¿Ganfeng considera aplicar sus emprendi-
mientos al RIGI?

El RIGI es una herramienta de gran valor y 
atractivo para la industria minera, y Ganfeng 
Lithium ha expresado su intención de so-

licitarlo desde siempre. Por ejemplo, con 
Exar estamos evaluando una solicitud para 
una fase de expansión en Cauchari-Olaroz.

Respecto a lo que llamamos “PPG”, esta-
mos concluyendo el análisis de factibilidad, 
lo que apoyaría nuestra intención de pre-
sentar una solicitud al RIGI en la primera 
mitad del 2026. Sería un progreso significa-
tivo en nuestro compromiso con nuestras 
actividades en Argentina.

¿Qué percepción posee del precio del LCE 
considerando la demanda y oferta proyec-
tadas?

Bueno, este es un punto interesante. La 
perspectiva de los expertos internaciona-
les acerca del precio del carbonato de litio 
(LCE) ha cambiado notablemente en los úl-
timos meses, lo que evidencia un mercado 
que intenta encontrar un nuevo equilibrio.

El consenso actual sostiene que los pre-
cios ya alcanzaron su mínimo. Los analistas 
no anticipan un nuevo colapso grave, sino 
más bien una lenta y fluctuante recupe-
ración. Según parece, 2025 será un año de 
estabilización, con precios muy por debajo 
de los picos de 2022-2023, que hoy suenan 
como una utopía irrepetible.

La demanda de vehículos eléctricos (EV) 
continúa en aumento, pero las estimacio-
nes han sido más conservadoras. 

Ganfeng Lithium

3PPG = Pozuelos Pastos Grandes

Jason Luo

 “Me gustaría destacar que en Ganfeng Lithium somos optimistas respecto al futu-
ro y estamos muy contentos de estar en Argentina. Creemos en la fortaleza de su 
gente y consideramos que tienen potencial en todos los aspectos, por lo cual segui-
mos convencidos de hacer inversiones y establecer nuestra presencia en la zona, bus-
cando nuevas posibilidades y colaborando con las comunidades y las autoridades”. 

 “Aunque somos conscientes de que el mercado está sufriendo fluctuaciones, con-
tinuamos progresando con resolución, siempre persiguiendo la creación de benefi-
cios recíprocos, ya que esa es para nosotros la base del crecimiento. Con las empresas 
proveedoras y nuestra fuerza de trabajo, con quienes nos capacitamos y fortalece-
mos cada día con un gran compromiso y dedicación, también estamos inmensamen-
te agradecidos”. 

 “En conjunto, generamos valor ilimitado. Este es nuestro lema, y tiene un poder 
increíble porque representa el espíritu de lo que buscamos conseguir: un desarrollo 
constante y sostenible para todos los integrantes de nuestra cadena de valor”.  

Estamos muy contentos de estar en Argentina; 
creemos en la fortaleza de su gente”
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Lithium Argentina 

Cauchari-Olaroz, camino a cumplir con el guidance productivo de 2025

Luego de los resultados del segundo 
trimestre de 2025, ¿cómo se man-
tiene la competitividad en un en-
torno de menor cotización del litio?

A pesar de un entorno de menores precios 
del litio, seguimos enfocados en la eficien-

cia operativa y en nuestra posición de cos-
tos competitiva. En el segundo trimestre 
de 2025, los resultados demuestran que 
nuestros proyectos –particularmente Exar 
y el futuro PPG– se ubican en el cuartil más 
bajo de la curva global de costos, lo que nos 
brinda resiliencia incluso en escenarios de 

precios más conservadores. Además, conti-
nuamos avanzando con iniciativas de opti-
mización de costos, mejoras tecnológicas y 
expansión por etapas, asegurando un cre-
cimiento disciplinado y sostenible, mien-
tras mantenemos la flexibilidad necesaria 
para capturar valor cuando las condiciones 

Eficiencia operativa y
control de costos

Ignacio Celorrio, VP de Lithium Argentina, describe la actualidad operativa de Exar, así como 
los planes para la actualización del Estudio de Factibilidad para PPG1

1PPG = Pozuelos Pastos Grandes
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del mercado mejoren.

¿Existe algún cambio en los pronósticos 
productivos para 2025?

La producción de carbonato de litio duran-
te los seis meses terminados el 30 de junio 
de 2025 fue de aproximadamente 15.700 
toneladas, manteniendo la operación en 
camino de cumplir con el guidance de 2025 
de 30.000 – 35.000 toneladas.

¿Cuál es el grado de avance de la Fase 2 de 
Cauchari-Olaroz?  

Exar está avanzando con un plan de expan-
sión que considera una capacidad de pro-
ducción adicional que al menos duplicará 
la existente para la Etapa 2. A la Etapa 2 se 
incorporará nuevas tecnologías de proce-
samiento, como la DLE2.

Como probablemente han visto, Ganfeng 
y Lithium Argentina han acordado recien-
temente consolidar los proyectos Pozue-
los, Pastos Grandes y Sal de la Puna en la 
provincia de Salta. Creemos que este pro-
yecto se desarrollará por aproximadamen-
te 150.000 toneladas por año.

Se espera próximamente una actualiza-
ción del estudio de factibilidad para PPG y 
ambos proyectos están preparando solici-
tudes bajo el régimen RIGI3.

Creemos en el potencial del litio y de Ar-
gentina y estamos entusiasmados por tra-
bajar con las entidades correspondientes 
para obtener los permisos y aprobaciones 
RIGI necesarios, de manera que podamos 
evaluar las necesidades de capital y avan-
zar con el desarrollo de estos proyectos.

¿En qué consiste el acuerdo con Ganfeng? 
¿Se realiza algún aporte de tecnologías 
disruptivas?

La estructura de Joint Venture que hemos 
utilizado con Ganfeng en el pasado y que 
esperamos seguir utilizando en el futuro 
combina una capacidad de ejecución com-
probada, demostrada a través del exitoso 
desarrollo de Cauchari-Olaroz, con la forta-
leza financiera y la experiencia técnica ne-
cesarias para avanzar en proyectos de litio 
de clase mundial. Al compartir la inversión 
de capital y aprovechar las relaciones de 
la cadena de suministro downstream de  
Ganfeng, el Joint Venture minimiza el ries-

go de financiamiento para Lithium Argen-
tina al mismo tiempo que asegura canales 
de venta a largo plazo hacia los principales 
mercados de baterías y vehículos eléctri-
cos. Además, la asociación integra tecno-
logías de extracción líderes, lo que permite 
un enfoque de desarrollo por etapas y con 
menor riesgo para activos como Pozuelos–
Pastos Grandes.

¿Qué planes disponen para otros empren-
dimientos como Pozuelos Pastos Grandes 
y Sal de la Puna?

Para proyectos como Pozuelos–Pastos 
Grandes (PPG), junto con Ganfeng, nuestro 
enfoque ha sido avanzar en el desarrollo de 
manera disciplinada y por etapas, asegu-
rando que cada decisión de inversión esté 
respaldada por estudios técnicos sólidos y 
un perfil de costos competitivo. En PPG, es-
peramos que el próximo Estudio de Factibi-

lidad confirme una posición de bajo costo 
en la curva global de costos, brindando re-
siliencia incluso bajo supuestos de precios 
conservadores. Para ambos proyectos, es-
tamos priorizando la ingeniería de detalle, 
la obtención de permisos y las opciones de 
financiamiento que respalden un creci-
miento escalable y sostenible, mantenien-
do siempre un firme compromiso con la 
comunidad y el medio ambiente.

¿Es posible pensar en un hub productivo 
aglutinando a los diferentes proyectos 
con las instalaciones existentes?

En cierto modo, vemos esta consolidación 
de PPG como un hub de producción. Esta-
mos combinando tres proyectos distintos 
para aprovechar la infraestructura existen-
te y capturar sinergias entre los proyectos. 
Este enfoque podría ayudar a optimizar la 
infraestructura, reducir tanto los costos de 
capital como los operativos y permitir un 
crecimiento por etapas con menor riesgo.

¿Se puede sumar la producción de cloruro 
de litio al carbonato ya existente?

Para PPG, se está considerando todas las 
opciones que dicte un mercado cada vez 
más competitivo, incluida la opción de clo-
ruro de litio. Siempre buscamos asegurar-
nos de estar preparados para satisfacer las 
necesidades futuras de nuestros clientes.

Lithium Argentina 

Los resultados 
demuestran que 
nuestros proyectos 
se ubican en el cuartil 
más bajo de la curva 
global de costos

A la Etapa 2 de Cauchari-Olaroz se incorporarán nuevas tecnologías de procesamiento, como la DLE

2DLE = Direct Lithium Extraction / Extracción Directa de Litio. | 3RIGI = Régimen de Incentivo a las Grandes Inversiones
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Eramine

“Centenario Ratones ya 
produce carbonato de litio de 

altísima pureza”

Alejandro Moro1 presenta el emprendimiento localizado en la Puna de Salta: 
tecnologías aplicadas, posibilidades de expansión e interacción con las comunidades, 

algunos de los tópicos de análisis

1Alejandro Moro, nacido en Buenos Aires y salteño por elección, se formó en Ingeniería Electromecánica y continuó su formación con una Maestría en 
Negocios (MBA). Tiene más de 30 años de experiencia en multinacionales en Australia y Sudamérica en Minería, Petróleo y Gas. Desde 2023 es CEO de 

Eramine Sudamérica, empresa pionera en Salta por haber sido la primera en alcanzar la etapa de producción de carbonato de litio grado batería.

Panorámica de Centenario Ratones, la apuesta de Eramine en Salta



CONTACTO
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Centenario Ratones inició su pro-
ducción en diciembre pasado, 
¿cómo resumiría la historia del 
proyecto desde sus desarrollos 

iniciales hasta esta actualidad?

El proyecto Centenario Ratones es el resul-
tado de más de una década de desarrollo 
sostenido, que integró exploración geoló-
gica avanzada, investigación científica y 
una apuesta estratégica por la innovación 
tecnológica. Desde sus primeras campa-
ñas en el terreno, el proyecto fue concebi-
do como una plataforma para posicionar 
a Eramet en el mercado global del litio, 
alineado con la transformación energética 
en curso.

En diciembre de 2024, alcanzamos un 
hito clave con la obtención de nuestra pri-
mera producción de litio, resultado de años 
de planificación y desarrollo progresivo. A 
partir de enero de 2025, iniciamos una eta-
pa crítica: el proceso de Start-Up de la plan-
ta, que implicó no solo la puesta en funcio-
namiento paulatina de las instalaciones, 
sino también la culminación de las dos 
unidades de proceso que completan el di-
seño industrial del proyecto. Este período, 
que se extendió hasta junio, nos permitió 
afinar la operación en condicio-
nes reales y validar cada 
etapa bajo estrictos 
estándares de segu-
ridad y desempe-
ño técnico.

Desde julio 
de 2025 nos en-
contramos tran-
sitando la fase 
de Ramp-Up: una 
instancia estratégica 
que consiste en escalar 
progresivamente la capacidad 
operativa de la planta hasta alcanzar su 
umbral de producción nominal de 24.000 
toneladas anuales hacia mediados de 2026. 

Este crecimiento gradual está acompa-
ñado por rigurosos procesos de control de 
calidad y mejora continua, con foco en la 
eficiencia, la trazabilidad y la sostenibili-
dad que apuesta por una minería moderna, 
responsable y alineada con los desafíos del 
desarrollo sostenible.

Desde el arranque productivo de Cente-
nario Ratones, ¿se han cumplido las ex-
pectativas planteadas?

La entrada en producción se concretó den-

tro de los plazos previstos y, si bien es ha-
bitual que en plantas industriales de esta 
envergadura surjan imprevistos, logramos 
alcanzar excelentes indicadores de perfor-
mance operativa y calidad de producto. La 
planta ya está produciendo carbonato de 
litio de altísima pureza, con niveles supe-
riores al 99,5%, cumpliendo los más exi-
gentes estándares internacionales.

Si bien es normal que en proyectos in-
dustriales de esta envergadura surjan de-
safíos operativos, la experiencia acumula-
da por el Grupo Eramet en el desarrollo de 
plantas complejas, sumada a una gestión 
basada en la seguridad, la eficiencia y el 
desempeño ambiental, nos ha permitido 
sostener un inicio de operaciones sólido y 
prometedor.

¿Se plantea alguna potencial expansión 
de la capacidad instalada? ¿De qué depen-
dería?

Eramet está analizando escenarios para 
una eventual ampliación de capacidad en 

Centenario Ratones, en línea con su visión 
de largo plazo y su compromiso con la tran-
sición energética global. No obstante, cual-
quier decisión al respecto estará sujeta a 
diversos factores: la evolución del mercado 
internacional del litio, el comportamien-
to sostenido de la planta en su primer año 
completo de operación, la disponibilidad 
de recursos en el salar y las condiciones téc-
nicas, regulatorias y ambientales.

Nuestro enfoque es prudente, pero am-
bicioso: diseñamos Centenario Ratones 
como un proyecto escalable, capaz de res-
ponder con agilidad a las dinámicas del 
mercado y a las nuevas demandas de la 
cadena de valor del litio.

¿La tecnología de extracción directa para 
producir litio es un desarrollo in house de 
Eramet? ¿En qué consiste?

Así es. La tecnología de extracción directa 
(DLE) que empleamos en Centenario Ra-
tones fue desarrollada íntegramente por 
Eramet Ideas, el centro de I+D e Innova-
ción Abierta del Grupo en Francia. Es fruto 
de más de 10 años de investigación y está 
protegida por 12 patentes internacionales. 
Fue validada durante cinco años en condi-
ciones reales, a través de una planta piloto 
instalada en el propio salar Centenario.

Este proceso permite alcanzar una tasa 
de recuperación del litio cercana al 90% 
—muy por encima del 40-50% que se logra 
con el método convencional de evapora-
ción— y reduce los tiempos de producción 
de más de un año a apenas una semana. 

Eramine

“El desarrollo sostenible es posible cuando se integra el conocimiento y el respeto por el entorno y 
las comunidades”.

El proyecto 
Centenario Ratones 

es el resultado de 
más de una década 

de desarrollo 
sostenido
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Además, optimiza el uso del recurso hídri-
co, una dimensión crítica en los ecosiste-
mas altoandinos.

La implementación de esta tecnología 
posiciona a Eramet como uno de los prime-
ros actores en operar DLE a escala industrial 
en Sudamérica, marcando un nuevo están-
dar de eficiencia, trazabilidad y responsa-
bilidad ambiental para la industria del litio.

¿Cómo se ha desarrollado la interacción 
con las comunidades del área de influen-
cia del proyecto?

Desde el inicio de nuestras operaciones, en 
Eramine entendimos que el diálogo genui-
no con las comunidades no es solo un valor, 

sino una condición esencial para cons-
truir un proyecto sostenible. Por eso, 
establecimos canales de comunicación 
permanentes y mecanismos de 
participación que nos permiten 
escuchar, responder y co-crear 
junto a las personas y organiza-
ciones del territorio.

Esta escucha activa y continua nos ha 
permitido construir relaciones basadas 
en el respeto, la transparencia y la bús-
queda de beneficios compartidos. Lejos de 
limitar nuestro rol a la mitigación de im-
pactos, trabajamos para que nuestra pre-
sencia en la región represente un aporte 
concreto al desarrollo local.

A través de programas que promue-
ven la educación, el emprendedurismo, la 
mejora de la infraestructura comunitaria 
y la calidad de vida, buscamos fortalecer 
las capacidades locales y acompañar los 
proyectos de vida de quienes habitan este 
territorio.

Solo en 2024, nuestras iniciativas alcan-
zaron a 1.983 personas en Salta, generando 
oportunidades que trascienden lo inme-
diato y siembran futuro. Esta cifra no es 
solo un dato: es el reflejo de un compromi-
so que se sostiene en el tiempo y que se re-
nueva cada día, en cada encuentro, en cada 
acción compartida.

En Eramine, creemos que el desarrollo 
sostenible se construye con vínculos sóli-
dos, con presencia territorial activa y con la 
convicción de que crecer juntos es la única 
manera de hacerlo bien. 

Eramine

 “Es una etapa donde la innova-
ción tecnológica, la responsabilidad 
ambiental y el desarrollo territorial 
avanzan de manera integrada y 
equilibrada. Este proyecto no solo 
marca un hito en términos de inver-
sión y capacidad operativa, sino que 
también refleja un cambio de para-
digma en la forma de pensar y hacer 
minería en nuestro país”.

 “Desde Eramet - Eramine, esta-
mos convencidos que el litio no es 
solamente un recurso estratégico 
para la transición energética global, 
sino también una verdadera opor-
tunidad de crecimiento para Salta y 
para la Argentina. Su potencial tras-
ciende lo extractivo: impulsa cade-
nas de valor, genera empleo de cali-
dad, promueve la formación de 
talento local y abre la puerta a una 
industria que mira al futuro con res-
ponsabilidad”.

 “En Centenario Ratones, cada de-
cisión tecnológica, ambiental y so-
cial está guiada por una misma con-
vicción: el desarrollo sostenible es 
posible cuando se integra el conoci-
miento, la innovación y el respeto 
por el entorno y las comunidades. 
Por eso, trabajamos con una mirada 
de largo plazo, construyendo alian-
zas genuinas, apostando por el ta-
lento argentino y contribuyendo a 
la construcción de un modelo mine-
ro que genere valor compartido”. 

Centenario Ratones 
representa una 
nueva etapa para la 
minería argentina”

En diciembre de 
2024, alcanzamos 
un hito clave con 
la obtención de 
nuestra primera 
producción de litio, 
resultado de años 
de planificación 
y desarrollo 
progresivo

“Diseñamos 
Centenario Ratones 
como un proyecto 
escalable, capaz 
de responder 
con agilidad a 
las dinámicas del 
mercado”.
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C ómo describiría el rol de Consul-
trucks dentro de la cadena de valor 
del segmento litio en Argentina?

Nuestro rol es estratégico. Nos especializa-
mos en brindar soluciones logísticas integra-
les para el sector minero y, particularmente, 
tenemos una amplia experiencia en el trans-
porte de carbonato de litio desde diferentes 
proyectos. Consultrucks ha transportado en 
los último 3 años más de 30.000 TN de LiCa 
(Carbonato de Litio) desde la Puna. Es un hito 
importante para nosotros. También realiza-
mos el suministro de insumos críticos para 
la producción del litio como la soda cáustica, 
contando con unidades RENPRE habilitadas 
para subir a los yacimientos. Esto nos permite 
ser un socio confiable para las mineras, ga-
rantizando seguridad, cumplimiento norma-
tivo y eficiencia en cada etapa. (SP)

El litio está en el centro de la transición 
energética global ¿De qué manera impac-
ta eso en su operación?

El impacto es directo. A medida que au-
menta la producción, crece la demanda de 
transporte especializado y de servicios logís-
ticos que cumplan con estrictas normativas. 
Nosotros nos hemos preparado invirtiendo 
en flota propia, capacitación de choferes y 
tecnología de seguimiento para responder 
a volúmenes mayores sin perder calidad 
ni seguridad. La transición energética nos 
plantea un desafío, pero también una opor-
tunidad para seguir creciendo y sumando 
valor. Un factor muy importante es la inter-
nacionalización de nuestras operaciones, 
pudiendo ofrecer el servicio para las empre-
sas tanto por Chile como por Argentina. (SP)

¿Cuáles son los mayores retos logísticos 
que enfrentan al trabajar en proyectos de 

litio en la Puna?

La Puna presenta desafíos únicos: rutas de 
altura, condiciones climáticas extremas y 
distancias largas. A esto se suma que trans-
portamos materiales peligrosos y valiosos, 
lo que requiere planificación milimétrica y 
equipos en perfecto estado. Contar con ba-
ses operativas en puntos estratégicos como 
Catamarca, Salta, Rosario y Buenos Aires 
nos permite optimizar rutas y responder 
rápidamente a cualquier eventualidad. Sin 
dudas la etapa constructiva de un proyecto 
es la de mayor demanda logística. (AO)

El transporte de soda cáustica hacia los 
proyectos es clave para el proceso produc-
tivo ¿Qué medidas toman para garantizar 
seguridad y cumplimiento?

Primero, trabajamos exclusivamente con 

unidades propias habilitadas bajo el régi-
men RENPRE, lo que nos permite transpor-
tar productos químicos de manera legal y 
segura. Segundo, capacitamos constante-

Consultrucks

Soluciones logísticas para
la industria minera

Santiago Pinto y Agustín Osuna, cofundadores de Consultrucks, presentan el desarrollo empresario 
a partir de la minería, y del segmento litio en particular

La logística, un ítem crítico en el desarrollo minero

Agustín Osuna y Santiago Pinto
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Consultrucks

mente a nuestros choferes en protocolos 
de manejo de sustancias peligrosas. Y ter-
cero, contamos con sistemas de monito-
reo satelital para supervisar cada viaje en 
tiempo real. No se trata solo de cumplir con 
la ley, sino de proteger a las personas, el 
medio ambiente y la operación de nuestros 
clientes. (AO)

¿Qué visión posee de la evolución de la lo-
gística minera en los próximos años, espe-
cialmente para el caso del litio?

Creo que veremos una logística cada vez 
más integrada y tecnológica. Los proyec-
tos de litio van a requerir más capacidad 
de respuesta, trazabilidad total y solu-

ciones a medida. Las empresas logísticas 
que logren adaptarse rápido, invirtiendo 
en infraestructura y capacitación, serán 
las que marquen la diferencia. En Consul-
trucks estamos alineados con esa visión, 
listos para acompañar el crecimiento de 
este recurso estratégico para el mundo. 
(SP) 
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Cirigliano

Las soluciones de Cirigliano S.A. en minería subterránea.

C ómo se ha insertado Cirigliano a 
lo largo de los años en el sector 
minero, y cómo ese know-how 
previo en otras industrias le ha 

permitido posicionarse en la actualidad? 

Cirigliano siempre produjo ventiladores 
industriales de tamaños pequeños y de 
tamaño grandes. Hemos estado presen-
tes en la minería desde mucho tiempo: 
iniciamos hace algunos años en Pirquitas, 
Compañía Minera Aguilar, aunque Río 
Turbio fue nuestra primera experiencia, 

vendiéndoles ventiladores con motores 
contra explosión EXD para trabajar en 
minas de grisú. En ese momento los ven-
tiladores los fabricábamos con la marca 
Genalex, no se comercializaban con la 
marca Cirigliano, pero ya estábamos pre-
sentes en Río Turbio desde los comienzos. 
Y también en Hierro Patagónico de Sierra 
Grande, una de las mineras pioneras de 
Argentina. Cirigliano siempre estuvo pre-
sente a medida que se fue desarrollando 
la minería en el país, así como en países 
limítrofes. (SC)

¿Han podido trasladar esa experiencia in-
dustrial minera a otros países? 

Hemos exportado para una operación de 
Panamerican Silver en Bolivia, donde la ins-
talación de un equipo de ventilación prin-
cipal tuvo muy buenos resultados. En este 
país informado también hemos vendido a 
la firma Sinchi Wuayra. Los resultados son 
buenos, pero se trata de casos puntuales y 
tendríamos que estar con más presencia en 
el exterior. Además de Bolivia, en la región 
hemos remitido algo a Chile, pero no tene-

Cirigliano: Referente en 
ventilación industrial

Con cuatro generaciones y más de cien años experiencia, Cirigliano S.A. es sinónimo de 
evolución, brindando respuestas a la altura de los desafíos. Los detalles a cargo del Lic. 

Sergio Cirigliano1 y del  Ing. Marcos Cirigliano2 

1Sergio Cirigliano, Presidente de Cirigliano S.A. | 2Marcos Cirigliano, Gerente General de Cirigliano S.A.
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mos la continuidad que nos gustaría como 
para poder exportar más volumen. (MC)

El fundador de la compañía, Pascual Ciri-
gliano, viajó a Europa para visitar las fá-
bricas que poseía la empresa Genalex en 
Inglaterra ¿Cómo se tomó ese know how 
para aplicarlo en el ámbito nacional?

Pascual, mi abuelo y fundador, viajó con mi 
abuela en 1958. General Electric los lleva a 
Europa, porque tenía gran una cantidad de 
empresas, con una firma insignia, Woods 
of Colchester, firmando allí la primer licen-
cia, que me animaría a decir que fue la pri-
mera a nivel nacional para la fabricación de 
ventiladores axiales. (SC)

Esta empresa tenía un bagaje de inge-
niería fantástico, con un cuerpo de ingenie-
ros desarrollando equipos, y todo ese co-
nocimiento se fue transmitiendo un poco 
entre compañías, empezando a fabricar los 
primeros ventiladores en Argentina, que 
lo comercializaba General Electric bajo el 
nombre Genalex, y que ahora es marca de 
Cirigliano. (SC)

Además de las marcas Genalex y Sam-
son, Cirigliano también tiene a Walinga, 
con otra marca que fabricamos bajo licen-
cia, sumado a que comercializamos los pro-
ductos de Canadá. (SC)

Atento a las tendencias de  minería sub-
terránea a mayor profundidad ¿Cómo se 

adaptan al escenario de mayor calor y pre-
sión en profundidad? 

En Cirigliano disponemos de ventiladores 
de múltiples etapas; podemos alcanzar 
hasta 9 etapas acopladas y llegamos a pre-
siones elevadísimas con un tamaño muy 
reducido, que permite ingresar con tube-
rías más chicas al interior de mina en pro-
fundidad para que las galerías no tengan 
que ser muy grandes y no puedan rozar los 
vehículos de circulación sobre las mangas. 
A partir de allí logramos llegar a profundi-
dades muy grandes, combinando los dis-
tintos sistemas de ventilación. (SC)

En su momento hemos cotizado para 

Centroamérica, minas muy calientes, don-
de disponemos de sistemas de refrigera-
ción que van acoplados después del venti-
lador, y no solo proveen el aire para evacuar 
los gases en el frente, sino que también re-
frigeran el aire de ingreso. Además se pue-
den filtrar, y tenemos la línea de auxiliares 
y la línea de principales. (MC)

Y asistimos con cálculos a las empresas 
mineras para realizar la estimación del aire 
que se necesita en el frente, y del aire que 
se necesita para las chimeneas con todos 
los cálculos de pérdida de carga, de canti-
dad de personal y todo lo que influye en lo 
que a ventilación refiere. (MC)

¿Se observan puntos de quiebre tecnológi-
cos en soluciones de ventilación a lo largo 
de los años?  

Hemos incorporado tecnología como para 
estar al compás de lo que exigen las com-
pañías hoy en día. En 2000 adquirimos una 
punzonadora Rainer para punzonar hasta 
un cuarto de espesor y hacer todo el siste-
ma de calderería con CNC. (SC)

A ello hemos ampliado con un láser para 
cortar una pulgada de espesor, y realiza-
mos toda la parte de transferencias, corte 
de chapa, el corte de los ventiladores. En 
concreto, aumentamos en productividad y 
en calidad, todo con sistema de CNC. (MC)

Es bueno informar que CNC es toda la 
asistencia dada a través de un software con 

Cirigliano

Cirigliano S.A., presente en diferentes provincias mineras de Argentina.

Hemos estado 
presentes en la 
minería desde mucho 
tiempo: iniciamos 
hace algunos años en 
Pirquitas, Compañía 
Minera Aguilar, 
aunque Río Turbio 
fue nuestra primera 
experiencia
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una computadora, trasladado después a 
una máquina ya sea de arranque de viruta, 
o de corte por láser o por punzonado. Es de-
cir, hacemos el dibujo de acuerdo al progra-
ma que tengamos, que puede ser un Solid-
Works; con ese programa de SolidWorks lo 
pasa con un postprocesador al idioma de la 
máquina, y la máquina opera para realizar 
el producto, ya sea por arranque de viruta o 
por chapa, corte de chapa. (SC)

A eso habría que adicionarle la IA para 
que la comunicación entre máquina, com-
putadora y diseño sean amalgamadas, y 
poder obtener una mejor producción. A ese 
punto no lo tenemos: la IA la estamos uti-
lizando como consulta, pero no todo está 
encasillado. (MC)

Atento a las necesidades, hemos desa-
rrollado máquinas para mayor potencia y 
estamos hoy en condiciones de poder pro-
veer máquinas de 1.500 HP para toda la ex-
tracción de las chimeneas principales, de la 
extracción y de la ventilación principal, con 
chimeneas de gran porte, de 3 metros de 
diámetro: hacemos todas las transferen-
cias donde acoplan los ventiladores y los 
ventiladores desde allá. Y toda la asistencia 
técnica a las empresas mineras. (MC)

¿Qué tecnologías disruptivas se observan 
en cuestiones de técnicas de fundición?  

Hoy por hoy, creo que sin error de equivo-
carme, no vamos a decir la única, pero sí 
una de las fundiciones más viejas del país. 
No hay ninguna desde 1920 que haya fun-
dido casi todos los días como hacemos no-
sotros. Fundimos para uso propio y no para 
terceros. Y si bien hemos mejorado mucho 
en la tecnología, ya con matrices especia-
les, con sistemas especiales de fundición, 
tenemos una fundición específica y nada 

más que abocado a eso. (SC)
Hemos avanzado bastante con aleaciones, 

así como con los laboratorios de apoyo, y eso 
nos permite generar productos que tengan 
más durabilidad y confiabilidad. (MC)

¿Qué significa Cirigliano en la economía 
de Junín? 

Junín es una ciudad de casi 120.000 habitan-
tes. Cirigliano siempre estuvo presente en el 
mismo lugar: las tierras fueron compradas 

en 1895 por Vicente Cirigliano, padre del fun-
dador, y en 1920 se paga el primer recibo de 
impuestos, donde después quedó la fábri-
ca. En esta ciudad hay compañías grandes, 
agropecuarias de muchísimo peso, pero de 
cualquier manera a veces nos alababan di-
ciendo que éramos la Pescarmona de Junín 
y eso nos llenaba de orgullo. Y bueno, en al-
gún momento tuvimos la gran satisfacción 
que esto también influye. (SC)

En este momento, Cirigliano cuenta con 
una planta con dos manzanas y una super-
ficie de casi 9.500 m2 entre oficina técnica, 
laboratorio de diseño y de modelos, fundi-
ción y producción. (MC)

Nuestro plantel se ha ido reduciendo 
desde la época del fundador, donde llega-
mos a tener 133 personas. A lo largo de los 
años aumentó la tecnificación, y muchos 
de nuestros colaboradores se fueron jubi-
lando, otros cambiaron de empleo y no se 
fue reponiendo. Hoy, nuestro plantel es de 
40 -  42 personas, así como un grupo de téc-
nicos e ingenieros de entre 6 y 7 personas, 
dependiendo del momento. (MC) 

Cirigliano

La planta de Cirigliano S.A., situada en la ciudad de Junín desde hace más de un siglo.

Presentes en todo LatAm desde nuestras 6 oficinas con
visión integral para diagnosticar, desarrollar y ofrecer 
oportunidades para la industria adaptadas a sus necesidades.

Optimización logística y de transporte

Sustentabilidad

Eficiencia de Costos

Miebach Latinoamerica y España

Si quiere saber cómo liberar el potencial de 
su cadena de suministro con soluciones innovadoras, 
sostenibles e integrales, póngase en contacto con nosotros.

Cirigliano siempre 
estuvo presente a 
medida que se fue 
desarrollando la 
minería en el país, 
así como en países 
limítrofes
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S OLUCIONES QUE TRANS-
FORMAN LA LOGÍSTICA

EPG Industries brinda una varie-
dad de productos diseñados para resolver 
desafíos específicos de la cadena de sumi-
nistro. Esta diversidad permite que los ex-
portadores se alejen de un modelo único 
para todos y adopten una estrategia más 
personalizada para el cuidado de la carga. 
Al integrar diversas soluciones según las 
necesidades específicas de cada cliente, se 
consigue una estrategia integral que cen-
traliza la protección de la carga, optimiza 

costos, ahorra tiempo y minimiza el riesgo 
de fallos en su resguardo.

EPG Industries ofrece soluciones estra-
tégicas e integrales para la protección de 
cargas, incluso cargas sensibles. Con su lí-
nea Bulko, emplea revestimientos de alto 
rendimiento que facilitan el transporte de 
grandes volúmenes de carga seca a granel 
en condiciones limpias, con mínima mani-
pulación y sin contaminación externa. Para 
controlar la humedad, la familia Vdry, evita 
daños causados por condensación incluso 
en envíos de alto riesgo. En entornos con 
fluctuaciones extremas de temperatura, 

EPG Industries celebra 25 años 
de innovación global y apuesta 

por la minería argentina

“El objetivo de EPG 
Industries es claro: 
proteger lo que 
mueve al país”.

EPG Industries 
brinda una variedad 
de productos 
diseñados para 
resolver desafíos 
específicos de la 
cadena de suministro



Temcoat proporciona aislamiento térmico 
avanzado, con materiales livianos y alta-
mente reflectivos que estabilizan el entor-
no de la carga. Como complemento, Tautec 
asegura la carga mediante soluciones ro-
bustas y ligeras, evitando desplazamientos 
que podrían generar daños físicos. 

La experiencia global de EPG Industries y 
su capacidad para adaptar soluciones a de-
safíos específicos refuerzan su propuesta 
como una estrategia confiable, eficiente y 
de protección total para toda la cadena de 
suministro, minimizando no sólo pérdidas 
económicas directas, sino también los im-
pactos secundarios derivados de reclamos 
y posibles daños reputacionales.

El éxito de EPG Industries no se basa úni-
camente en sus productos de primer nivel, 
sino también en una extensa experiencia 
en distintos mercados internacionales. 
Esto permite que sus expertos en cuidado 
de carga aprovechen ese conocimiento 
para diseñar soluciones específicas según 
el desafío de cada cliente. La compañía 
combina su compromiso con la innovación, 

la comunicación y colaboración constante 
con sus clientes, asegurando así una mejo-
ra continua en las prácticas logísticas y en 
la protección total de las cadenas de sumi-
nistro.

Como afirma Alejandro Steinhäuser, 
cofundador y director de EPG Industries: 
“Nuestra dedicación a la innovación de pro-
ducto es el motor vital de nuestro compro-
miso por mejorar el cuidado de la carga y 
minimizar los daños durante el transporte”.

Esta filosofía impulsa a EPG Industries 
a desarrollar soluciones que no sólo prote-
gen la mercancía, sino que también optimi-
zan la eficiencia operativa y reducen costos 
directos e indirectos. EPG Industries re-

fuerza su propuesta como una estrategia 
confiable y eficiente para toda la cadena de 
suministro.

COMPROMISO CON LA 
MINERÍA

En un sector donde cada detalle cuenta, 
EPG Industries reafirma su compromiso de 
aportar un valor diferencial a través de un 
enfoque personalizado y respaldado por 
una sólida experiencia internacional. La 
compañía entiende que la minería no solo 
impulsa la economía nacional, sino que 
también representa una actividad estra-
tégica que demanda altos niveles de pro-
tección, eficiencia y continuidad en toda la 
cadena de suministro.

Su objetivo es claro: proteger lo que 
mueve al país. Para ello, trabaja en el desa-
rrollo de soluciones innovadoras que per-
miten a la industria minera operar con ma-
yor seguridad, optimizando el transporte 
y resguardo de materiales críticos en cada 
etapa del proceso.

“Para EPG Industries, la minería es una 
industria clave y estratégica para el país. 
Actualmente existen condiciones únicas 
que favorecen su desarrollo, lo que genera 
nuevos desafíos logísticos. Estos desafíos 
abarcan no sólo la exportación, sino tam-
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EPG Industries 
refuerza su 
propuesta como una 
estrategia confiable 
y eficiente para 
toda la cadena de 
suministro
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bién el transporte interno de insumos, 
provisiones, maquinaria, repuestos y la 
construcción de infraestructura en las 
zonas de extracción.” destacó Alejandro 
Steinhäuser, Co-Founder & Director EPG 
Industries.

Este compromiso se traduce en un 
acompañamiento constante a los actores 
del sector, brindando soluciones que se 
adaptan a cada operación minera y ga-
rantizan la protección de la carga frente a 
factores ambientales y logísticos. Así, EPG 
Industries se posiciona como un aliado es-
tratégico que entiende la complejidad de 
la industria y contribuye a su crecimiento 

sostenible en el país y en el mundo.
“Para EPG Industries, la minería es una 

industria clave y estratégica para el país. 
Actualmente existen condiciones únicas 
que favorecen su desarrollo, lo que genera 
nuevos desafíos logísticos. Estos desafíos 
abarcan no sólo la exportación, sino tam-
bién el transporte interno de insumos, 
provisiones, maquinaria, repuestos y la 
construcción de infraestructura en las zo-
nas de extracción.” Alejandro Steinhäuser, 
Co-Founder & Director EPG Industries.

25 AÑOS INNOVANDO EN 
PROTECCIÓN DE CARGAS

El camino de EPG Industries comenzó con 
una visión clara, proteger las cargas frente 
a daños durante el transporte para faci-
litar la cadena logística. Desde entonces, 
la compañía ha desarrollado soluciones 
centradas en el control de temperatura, la 
protección contra la humedad y el trincado 
para la sujeción de las cargas, consolidán-
dose como un líder global en protección 
inteligente durante el transporte.

A lo largo de su trayectoria ha alcanzado 
hitos relevantes. En 2012 presentó mantas 
absorbentes de condensación para conte-
nedores marítimos, revolucionando la pro-
tección frente a la humedad a nivel mun-
dial. Luego, en 2014 inauguró en Buenos 
Aires una planta avanzada para la fabrica-
ción de bolsas absorbentes de alta perfor-
mancia, con tecnología de membrana que 
incrementó la absorción y la respirabilidad 
posicionándose como líder en su sector.  

Hoy, tras más de dos décadas de expe-
riencia internacional, la compañía dispone 
de filiales en Sudamérica, Estados Unidos 
y Europa, y cuenta con el respaldo de una 
sólida red global de distribuidores. Recien-
temente, ha ampliado su enfoque hacia 
la industria minera argentina, brindando 
soluciones logísticas seguras, eficientes y 
sustentables para un sector clave de la eco-
nomía nacional.

DISEÑO DE PRODUCTO 
RECONOCIDO GLOBALMENTE

El compromiso con la innovación se ve 
reflejado en los reconocimientos interna-

El objetivo es optimizar el transporte y resguardo de materiales críticos en cada etapa del proceso.

Para EPG Industries, la minería es una 
industria clave y estratégica para el país.



cionales que han recibido sus productos. 
Entre los más destacados se encuentra la 
nominación como finalista en el prestigio-
so concurso De Gouden Noot (“La Nuez 
Dorada”) de Innovación en Empaques en 
2022, gracias a su producto Temcoat Flow 
Liner. Más recientemente, en 2025, fueron 
seleccionados como finalistas del premio 
Best New Product otorgado por la Special-
ty Coffee Association en Ginebra, por su 
producto innovador X-Liner, el primer liner 
todo en uno del mercado. 

INNOVACIÓN QUE PROTEGE EL 
PLANETA

EPG Industries asume un compromiso inte-
gral con la sustentabilidad, desarrollando 
productos de alto rendimiento diseñados 
para proteger la carga y, al mismo tiempo, 
reducir el impacto ambiental. Desde 2019 
impulsa un sólido programa climático que 
incluye la disminución de su huella de car-
bono y la recuperación de bosques nativos 
en la Yunga tucumana.

Todos los materiales utilizados son cui-
dadosamente seleccionados; reciclables, 
no tóxicos, libres de colorantes y fáciles 
de desechar. Un claro ejemplo es la Vdry 
Blanket blanca, protagonista de la campa-
ña “More Than Green. White”, que simbo-
liza la apuesta de la compañía por solucio-
nes responsables e innovadoras.

Los desecantes de carga de alto rendi-
miento también aportan ventajas ambien-
tales concretas: al requerir menos unida-
des para proteger la mercancía, generan 
menos residuos, reducen el volumen de 
pallets transportados y contribuyen a evi-
tar pérdidas de mercadería, uno de los ma-
yores impactos ecológicos del transporte.

Con procesos de fabricación diseñados 
para minimizar la huella ambiental y una 
visión integral de la logística sustentable, 
EPG Industries demuestra que innovación 
y cuidado del planeta pueden avanzar 
juntos, garantizando un futuro más res-
ponsable.
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Potencial minero

En la provincia de Salta, Taca Taca (First Quantum) es una de las grandes promesas del cobre de Argentina

A rgentina consolida su posiciona-
miento como potencia minera 
con cifras oficiales que revelan 
un portafolio de recursos natu-

rales de escala mundial. El litio lidera con 
casi 200 millones de toneladas de recursos, 
seguido por una reserva estratégica de oro, 
cobre y plata. Estos datos, provenientes del 
informe técnico actualizado en junio de 
2025, son clave para entender el verdadero 
peso del país en el nuevo orden energético 
y tecnológico global.

El informe elaborado por la Secretaría de 
Minería de la Nación, titulado “Recursos y 
Reservas Minerales en Argentina” y desa-
rrollado por la geóloga Magaly Quintrein, 
presenta en cifras el potencial geológico 

del país a partir de un relevamiento que 
abarca un estimado de 80 proyectos en 
distintas etapas de avance. Esta cartera 
incluye recursos de litio, oro, plata, cobre 
y uranio, y fue construida sobre la base de 
reportes técnicos, estudios de factibilidad, 
documentos NI 43-101 y presentaciones 
corporativas.

El trabajo identifica las siguientes esti-
maciones totales:

RECURSOS Y RESERVAS 
MINERALES 2025: LOS DATOS 
CLAVE

La magnitud de estas cifras coloca a Ar-
gentina entre los líderes globales en litio y 

entre los jugadores estratégicos en cobre, 
oro y plata. Particularmente, la suma de 
proyectos de litio en distintas etapas al-
canza 34 iniciativas, muchas de ellas con 
participación de actores internacionales 
como Rio Tinto, Ganfeng Lithium, POSCO, 
Albemarle, Zijin Mining y Lake Resources.

LITIO: JUNTO AL COBRE, EL 
RECURSO DE LA TRANSICIÓN 
ENERGÉTICA

El segmento más dinámico y relevante en 
términos geopolíticos es el del litio, al igual 
que sucede con el cobre, rubro donde Ar-
gentina muestra 197,9 millones de tonela-
das de carbonato de litio equivalente (LCE) 

Argentina proyecta su 
potencial minero 

Estimaciones oficiales revelan el volumen de litio, cobre, oro, plata y uranio 
disponible en el país
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en recursos, y 18,6 millones de toneladas 
en reservas. El informe resalta que esta 
riqueza se encuentra mayormente en las 
provincias de Salta, Jujuy y Catamarca, e in-
cluye proyectos en producción como Cau-
chari-Olaroz, Centenario-Ratones, Fénix, 
Mariana, Sal de Oro, Sal de Vida y Olaroz.

COBRE Y ORO: ACTIVOS 
SUBUTILIZADOS CON ENORME 
POTENCIAL

Aunque el país aún no ha desarrollado pro-
ducción cuprífera a escala desde la finaliza-
ción de las operaciones de Bajo la Alumbre-
ra, la cartera de cobre es significativa: 116 
MT en recursos y 17,1 MT en reservas, con 
proyectos emblema como El Pachón, Taca 
Taca, MARA, Josemaría y Filo del Sol, estos 
dos últimos en el marco del proyecto Vicu-
ña. A estos se suman desarrollos en etapas 
avanzadas que podrían movilizar inversio-
nes por miles de millones de dólares.

En materia de oro, Argentina cuenta con 
138,4 Moz en recursos y 33,6 Moz en reser-
vas, con operaciones activas como Cerro 
Vanguardia, Cerro Negro, Veladero, Linde-
ro y Don Nicolás. Las exportaciones aurífe-
ras continúan representando una fuente 
clave de divisas para las provincias del NOA 
y la Patagonia.

PLATA Y URANIO: ACTIVOS 
ESTRATÉGICOS PARA EL 

MEDIANO PLAZO

Con 3.839,5 Moz en recursos y 492,7 Moz en 
reservas, la plata argentina tiene uno de 
sus principales exponentes en el proyecto 
Navidad, de Pan American Silver, conside-
rado uno de los mayores yacimientos sin 
desarrollar del mundo.

En cuanto al uranio, el informe señala 
recursos por 36.483 toneladas, distribuidos 
entre proyectos de la CNEA, Blue Sky Uranium, 
Jaguar Uranium y UrAmerica. Aunque no 
existen reservas registradas en esta edi-
ción, el mineral mantiene relevancia estra-
tégica en el marco de la soberanía energé-

tica y los anuncios en curso a nivel global. 
Este mapeo de recursos y reservas es una 

herramienta crítica tanto para el Estado 
como para los inversores privados. Brin-
da visibilidad sobre los activos existentes, 
permite planificar políticas públicas con 
respaldo técnico y genera un marco de re-
ferencia para evaluar oportunidades de 
inversión.

Según el documento oficial, los datos 
provienen de más de 40 fuentes públicas y 
técnicas, entre ellas informes de compa-
ñías operadoras, análisis independientes, 
documentos 43-101 y presentaciones ante 
mercados de capitales. 

Potencial minero

El potencial minero de Argentina: una oferta diversificada

Newmont Cerro Negro (Santa Cruz), uno de los principales referentes nacionales en la producción de oro
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Banco Supervielle

Supervielle, y una fuerte apuesta por la minería de San Juan

Supervielle 
inaugura una 
sucursal en 

San Juan para 
acompañar el 

desarrollo minero
La entidad financiera se expande en una de las principales 
provincias mineras del país y refuerza su compromiso con 

los sectores productivos

E n el marco del Seminario Argenti-
na Cobre1, uno de los eventos más 
relevantes del calendario minero, 
Banco Supervielle inauguró una 

nueva sucursal en la provincia de San Juan, 
especialmente diseñada para brindar so-
luciones financieras a medida de toda la 
cadena de valor de la minería. 

Ubicada en Av. España Sur 1512, dentro 
del predio de la Asociación para la Coope-
ración y la Investigación de la Industria y 
la Minería (ACIIM), la nueva sede funcio-
nará bajo el formato de anexo, de lunes a 
viernes, de 8 a 13 hs, y contará con oficiales 
especializados en banca empresas, con un 
fuerte conocimiento del sector minero, sus 
dinámicas operativas y dos cajeros auto-
máticos para el público en general. 

Del evento participaron distintos repre-
sentantes del banco y autoridades locales, 
el Ministro de Producción, Trabajo e Inno-
vación, Gustavo Fernandez, la Intendente 
de la Municipalidad de la Capital de San 
Juan, Susana Laciar, el Intendente de la 
Municipalidad de Rivadavia, Sergio Mio-
dowsky y el Presidente de ACIIM, Miguel 

1II Edición del Seminario Internacional Argentina Cobre, organizado por Panorama Minero en la ciudad de San Juan los días 4 y 5 de agosto de 2025
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La flamante sucursal se integra a +Minería, la unidad de negocios creada 
para atender las necesidades del sector

Arancibia, entre otros. 
“En Supervielle identifica-

mos una oportunidad estraté-
gica en acompañar de manera 
integral a toda la cadena de 
valor de la minería, porque 
creemos en el poder multipli-
cador de empleo y riqueza que 
esta industria va a tener para 
la provincia y Argentina. Esta 
apertura forma parte de nues-
tra estrategia de cercanía y de 
seguir el ritmo a nuestros clien-
tes, que es llegar con soluciones 
en el momento que se necesi-
tan, en este caso tenemos una 
propuesta de valor pensada 
para las necesidades especifica 
de las empresas del ecosistema 
minero.”, comentó Ignacio Mo-
rello, Chief Corporate Banking 
Officer de Supervielle.

En tanto que el Ministro 
Gustavo Fernandez expresó: 
“Me consta que Supervielle es 
un banco muy cerca de las Py-
mes, celebro esta convicción 
del banco en tener esta mirada 
en financiar en base a los flujos 
y no a las fotos, porque si hay 
un sector que necesita finan-
ciación es el sector minero y si 
hay un factor clave para ganar 
competitividad es también la 
financiación, y es muy especial 
que hayan elegido San Juan 
para desarrollar esta división".

La flamante sucursal se inte-
gra a +Minería, la unidad de ne-
gocios creada por Supervielle 
para atender las necesidades 

del sector con equipos dedica-
dos, ejecutivos comerciales y 
analistas de crédito con exper-
tise técnico. Esto permite ofre-
cer soluciones rápidas y perso-
nalizadas a los requerimientos 
de las empresas mineras y sus 
proveedores.

Entre las soluciones que Su-
pervielle ofrece se destacan:

⚫ Calificaciones crediticias a 
medida, considerando órdenes 
de compra y contratos vigentes.

⚫ Descuento de facturas, 
otorgado en forma ágil y sin no-
tificación formal.

⚫ Leasing para la adquisición 
de bienes productivos, con ven-
tajas impositivas y financia-
miento flexible.

⚫ Instrumentos del mercado 
de capitales, como obligacio-
nes negociables y pagarés bur-
sátiles.

⚫ Servicios de comercio ex-
terior, reconocidos por Euro-
money con el premio a “Mejor 
Banco de Comercio Exterior”.

⚫ Cuentas remuneradas para 
pymes y personas que acredi-
ten haberes.

Supervielle ya ha financiado 
a más de 80 proveedores mine-
ros por más de US$10 millones. 
Esta nueva sede refuerza su vo-
cación de ser un socio financie-
ro activo para el desarrollo sos-
tenible de la minería argentina, 
acompañando de manera acti-
va a las empresas que generan 
valor, empleo y desarrollo.  
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Miebach

Desafíos logísticos del litio: 
hacia una cadena de suministro 

integrada

Un análisis de los factores clave dentro de la cadena de suministro que permiten 
optimizar la operación, aumentar la trazabilidad y fortalecer la sostenibilidad, con 

miras al presente y futuro del mercado del litio

Por Camilo Godoy1 y Ana Paula Miranda2

A diferencia de otras industrias, 
donde la gestión logística y la 
digitalización de procesos han 
avanzado de manera más acele-

rada, la minería (incluyendo la minería no 
metálica) ha centrado históricamente sus 
esfuerzos en el perfeccionamiento de los 
procesos productivos. Este desarrollo ha 
generado importantes avances en eficien-
cia en la extracción y procesamiento, pero 
también ha dejado rezagadas materias 
críticas como la sistematización de la cade-
na de suministro, la optimización del man-
tenimiento como garantía de continuidad 
operacional y la infraestructura logística 
necesaria para procesos ágiles y resilien-
tes. Es por esto que se vuelve fundamental 

abordar iniciativas que permitan cerrar 
estas brechas, fortaleciendo así la cadena 
de suministro del litio para responder a las 
exigencias del mercado presente y futuro.

En la actualidad, Sudamérica se ha 
consolidado como una de las principales 
regiones en la industria del litio, gracias a 
sus vastas reservas naturales. Dentro de 
este escenario, Chile y Argentina destacan 
como actores claves, ambos con un cre-
ciente desarrollo de proyectos en la zona 
conocida como el "Triángulo del Litio".

Las oportunidades para ambos países 
radican en el creciente rol estratégico del 
litio como insumo esencial para la transi-
ción energética global, particularmente en 
la producción de baterías para vehículos 

eléctricos y almacenamiento de energías 
renovables. Esto abre la posibilidad de 
atraer inversiones extranjeras, desarrollar 
cadenas de valor locales y posicionarse 
como líderes en la exportación de un re-
curso crítico para la economía verde.

No obstante, los desafíos también son 
significativos, los cuales toman una con-
notación especialmente crítica cuando se 
considera que el litio, como materia prima, 
es un bien cuyo precio puede fluctuar de 
forma considerable, encontrándose ac-
tualmente en niveles más bajos que años 
anteriores. Frente a este escenario, los ma-
yores retos de la industria se concentran 
en la optimización de costos para mante-
ner la rentabilidad en periodos de precios 

1Camilo Godoy: Partner & Managing Director de Miebach Chile. | 2Ana Paula Miranda: Senior Consultant de Miebach Chile.
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Miebach

bajos, y en el requerimiento de alcanzar 
un mayor grado de responsabilidad con el 
medio ambiente. 

Es en este contexto que la cadena de 
suministro toma un rol protagónico, sien-
do el agente que permite encontrar e im-
plementar soluciones que optimicen los 
procesos logísticos, mejoren la eficiencia 
en costos y refuercen la trazabilidad, con-
dición indispensable para obtener buenos 
resultados en materia de sostenibilidad.

Existen múltiples requerimientos que 
pueden ser cubiertos por una cadena de 
suministros robusta y optimizada, encon-
trándose entre los principales: 

Optimización de procesos: La reduc-
ción de costos innecesarios convierte la 
eficiencia operativa en un objetivo clave. 
Esto exige un levantamiento detallado de 
procesos e interlocutores a lo largo de toda 
la cadena, con el fin de identificar oportu-
nidades de mejora sin comprometer la 
continuidad operacional en el presente o 
en el futuro. 

Sostenibilidad y trazabilidad: La presión 

por implementar operaciones que respe-
ten tanto al medio ambiente como a las 
comunidades locales se intensifica y pasa 
de ser una tendencia a convertirse en una 
exigencia de los organismos gubernamen-
tales. En este contexto, es fundamental 

identificar los puntos de la cadena logís-
tica que impactan directamente en los 
objetivos de sostenibilidad, así como la 
información que allí se genera. Esto per-
mite detectar brechas existentes y definir 
cómo abordarlas, especialmente desde la 
perspectiva de los datos necesarios para 
calcular indicadores clave.

Digitalización: El modelo tradicional de 
gestión de la cadena de suministro, basa-
do en tareas manuales, uso de archivos 
aislados, correos y herramientas no inte-
gradas, ha quedado obsoleto. Hoy resulta 
indispensable implementar sistemas in-
tegrados que permitan estandarizar pro-
cesos, reducir la dependencia del conoci-
miento individual y contar con visibilidad 
en tiempo real, condición clave para una 
toma de decisiones ágil, precisa y eficaz.

Los proyectos de digitalización deman-
dan abordajes multidisciplinarios que 
trascienden los métodos tradicionales de 
gestión. La manera en que desarrollamos 
iniciativas hoy no es la misma que hace 
5, 10 o 15 años: las dinámicas de trabajo 

Chile y Argentina destacan como actores claves en la zona conocida como “Triángulo del Litio”

La minería 
(incluyendo la 
minería no metálica) 
ha centrado 
históricamente 
sus esfuerzos en el 
perfeccionamiento 
de los procesos 
productivos
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evolucionan y nos exigen adaptarnos con 
ellas. Ejemplos claros son la gestión de 
la data maestra que dejó de ser la simple 
administración de un archivo estático para 
convertirse en un proceso estratégico que 
requiere definiciones compartidas e invo-
lucra intereses de toda la organización; o 
la implementación de soluciones sistémi-
cas, las cuales en la actualidad dependen 
de un proceso detallado de selección del 
sistema y un importante esfuerzo de ges-
tión del cambio para una implementación 
exitosa, que involucra a múltiples áreas e 
interlocutores.

Por otra parte, en un mercado caracte-
rizado por períodos en los que la oferta 
supera a la demanda, resulta necesario 
considerar otros factores como:

Planificación de abastecimiento MRO: 
Dentro del contexto actual del mercado 
del litio en Chile, la planificación de insu-
mos para mantenimiento, reparación y 
operaciones se convierte en un aspecto 
estratégico para asegurar la continuidad 
operacional. Para ello, resulta clave contar 
con un modelo de planificación de abaste-
cimiento desarrollado en conjunto con las 

áreas de mantenimiento, operaciones y lo-
gística, que se implemente bajo un proce-
so estructurado y escalable. Asimismo, es 
fundamental considerar que la planifica-
ción de MRO constituye un punto crítico en 
la cadena logística donde la formalización 
de los procesos, definición de métricas y el 
uso de herramientas sistémicas permite 
estandarizar actividades, garantizar clari-
dad en la gestión de inventarios y mejorar 
la disponibilidad de materiales, impactan-
do de forma positiva en la eficiencia y sos-
tenibilidad de la operación en el tiempo.

Diseño de bodegas y redes logísticas: 
La eficiencia de los procesos también de-
pende de una adecuada planificación del 
almacenamiento. Un correcto dimensio-
namiento y diseño de bodegas, así como la 
evaluación de su ubicación, contribuyen a 
optimizar la gestión de inventarios, redu-
cir costos y asegurar una trazabilidad más 
precisa.  

El recorrido realizado ha posibilitado la 
evolución de los modelos de diseño de re-
des de distribución, sumando parámetros 
que permiten calcular las emisiones de 
CO₂ en diversos escenarios de ubicación 

y/o flota utilizada.
Este enfoque se encuentra alineado 

con la idea de avanzar más allá de la sos-
tenibilidad entendida únicamente como 
resultado del reemplazo de tecnologías, 
integrando criterios ambientales desde la 
concepción misma de la cadena logística.

La capacidad de anticipar la volatilidad, 
optimizar costos y responder a crecientes 
exigencias ambientales y sociales depen-
derá de cadenas logísticas sólidas, flexi-
bles y digitalizadas. El futuro del litio no se 
definirá únicamente por la magnitud de 
sus reservas, sino por la madurez y solidez 
de su cadena de suministro en un mundo 
que exige procesos más responsables, tra-
zables y eficientes.

Si quiere saber cómo liberar el potencial 
de su cadena de suministro, pónganse en 

contacto con nosotros. 
Miebach presente en toda LatAm

Oficina Chile: santiago@miebach.com 
Tel: +56 2 2795 1900  
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Australia

Marcelo Orrego (5° de izq a der), con los ministros de Producción Gustavo Fernández (1° de izq a der) y Minería Juan Pablo Perea (2° de izq a der), en la 
inauguración de “Cobre para el Mundo”

El Gobernador Marcelo 
Orrego, presente en la 
Conferencia Mundial

de Cobre 

El primer mandatario de San Juan y miembros de su gabinete 
mantuvieron una serie de reuniones con referentes del sector 

minero de Australia

E l gobernador de San Juan, Marcelo 
Orrego, participó en la Conferencia 
y Exposición “Copper to the World 
2025” (Cobre para el Mundo), even-

to desarrollado los días 26 y 27 de agosto en 
la ciudad de Adelaida, capital del estado 
de Australia del Sur, principal productor de 
cobre de ese país. Antes de su disertación 
en el evento, el gobernador llevó a cabo 
una agenda de actividades que incluyeron 
reuniones con funcionarios y referentes del 
sector.

El primer mandatario de la provincia de 
San Juan viajó a Australia acompañado de 
los ministros de Minería -Juan Pablo Pe-
rea-, y de Producción, Trabajo e Innovación 

-Gustavo Fernández- con la finalidad de 
asistir a una de las conferencias más im-
portantes sobre Cobre que se realizan en el 
mundo y participó de la apertura que estu-
vo a cargo del Ministro de Energía y Minería 
de Australia del Sur, Tom Koutsantonis.

Este año el evento se enfocó en resaltar 
las ventajas del cobre para impulsar el fu-
turo y los cambios tecnológicos. 

En el acto de apertura todas las autori-
dades y algunos referentes de la industria 
mencionaron las novedades provenientes 
de Argentina, resaltando la presencia del 
Gobernador Orrego en el evento. Resultó 
una novedad, y de ahí la importancia de 
la presencia que ya había comprometido 

previamente el gobernador, que entre las 
exposiciones principales de la conferencia 
estuvieran directivos de proyectos san-
juaninos de clase mundial, tal es el caso 
del Proyecto Vicuña el Joint Venture entre 
BHP y Lundin. También se desarrolló un 
panel de embajadores sudamericanos con 
una destacada presencia del Embajador 
Argentino en Australia, Máximo Gowland, 
quien hizo especial énfasis en el cobre san-
juanino.

La misión y presencia del Gobernador en 
Australia sirvió para reforzar el creciente 
interés mundial que existe por las oportu-
nidades que la minería ofrece en San Juan, 
en especial vinculado al cobre. Marcelo 
Orrego mantuvo contactos con altos ejecu-
tivos del mundo minero y cámaras empre-
sarias regionales e internacionales. 

Esta agenda estuvo centrada en las 
oportunidades de San Juan tanto en mine-
ría como en energías renovables, pero en 
esta oportunidad muy especialmente en la 
necesidad de que la comunidad minera in-
ternacional, interesada en San Juan, ponga 
especial foco en el desarrollo local de em-
pleo y proveedores como clave para evolu-
cionar hacia un modelo minero sostenible. 
Este último punto, que reviste un especial 
interés para la gestión del gobernador 
Orrego, resultó clave de trasmitir en una 
conferencia en la que se dieron cita con 
gran preponderancia las empresas deno-
minadas METS en el mundo minero y que 
refieren a los proveedores de Equipos, Tec-
nología y Servicios para Minería.  
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Australia

L os ministros de Minería y de Pro-
ducción, Juan Pablo Perea y Gustavo 
Fernández, respectivamente, reali-
zaron una visita oficial al Drill Core 

Library del Estado de South Australia, con 
el objetivo de interiorizarse sobre el fun-
cionamiento de esta avanzada biblioteca 
geológica estatal. La visita, fue en el marco 
de las acciones de vinculación que San Juan 
lleva adelante con el sector público y priva-
do de ese país.

El Drill Core Library es una institución pú-
blica que almacena y pone a disposición los 
resultados de cada pozo exploratorio realiza-
do en actividades de minería, petróleo y gas 
en la provincia australiana. La información 
está disponible tanto de forma presencial 
como online, y puede ser consultada gratui-
tamente por cualquier persona interesada.

Durante la visita, los ministros conocie-

ron el sistema de gestión de datos georre-
ferenciados, que incluye espectrometría, 
imágenes de alta resolución y análisis por 

infrarrojo. Esta base de datos, que conser-
va muestras desde hace más de 70 años, 
permite revaluar exploraciones antiguas 
que en su momento fueron descartadas, 
pero que hoy, gracias a tecnologías como la 
inteligencia artificial y el análisis avanzado, 
pueden revelar mineralización de interés 
económico.

El sistema, conocido como SARIG (South 
Australian Resources Information Gateway), 
es un modelo de acceso abierto que pro-
mueve la transparencia, la reutilización de 
información geológica y el desarrollo sus-
tentable del sector.

Los ministros destacaron el valor de este 
tipo de iniciativas para fortalecer la gestión 
de datos en San Juan, mejorar la toma de 
decisiones en exploración y fomentar una 
minería moderna, basada en el conoci-
miento y la innovación. 

Ministros de San Juan visitaron el Drill Core 
Library de South Australia

La Drill Core Library de South Australia conserva 
información de más de 70 años de antigüedad
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Georg Fischer

E n las plantas de procesamiento de 
minerales, siempre que se trans-
portan fluidos, la corrosión de los 
sistemas de tuberías es uno de los 

principales problemas que se encuentran. 
En el mercado minero Argentino y Lati-

noamericano está muy difundido el uso de 
tuberías de HDPE, o PEAD (PoliEtileno de 
Alta Densidad). Este es un Termoplástico 
de Ingeniería.

Todos los Termoplásticos de Ingeniería 
presentan las siguientes ventajas con res-
pecto a materiales tradicionales (aceros – 
al carbono, inoxidable, dúplex); aleaciones 
exóticas (Hastelloy, Titanio); o FRP:

⚫ Absoluta ausencia de corrosión
⚫ Bajo peso
⚫ Facilidad y rapidez de instalación
⚫ Aprendizaje de los métodos de solda-

dura muy rápido y simple 
⚫ Tiempos de soldadura muy cortos; 

aproximadamente un 75% menos que 
para soldaduras metálicas

⚫ No se necesitan radiografías indus-
triales para el análisis de soldadura

⚫ Alta confiabilidad de las uniones – bají-
sima tasa de fallas

⚫ Amplia resistencia química
⚫ Resistencia a la radiación UV
⚫ Baja posibilidad de incrustaciones
⚫ Flexibilidad (se puede doblar la tube-

ría)
⚫ Soporta maltratos en la operación
⚫ No aporta contaminantes al fluido 

conducido
⚫ Menor conductividad térmica, dis-

minuyendo pérdidas de calor y riesgo de 
congelamiento – en algunos casos hasta se 
puede prescindir de la aislación térmica

En tuberías a la intemperie, transpor-
tando agua cruda; agua de proceso; pulpas 
o “slurries”, salmueras, efluentes, etc., el 
HDPE es una solución ya establecida. So-
bre todo en el “afuera” de las instalaciones 

mineras; a la intemperie.
Pero en muchos casos, el HDPE no llega 

a cumplir con las condiciones de opera-
ción; esto es relativamente común en el 
“adentro” de las plantas de proceso, donde 
se presentan mayores presiones, tempe-
raturas, químicos muy agresivos, y otros 
factores que el HDPE no cumple con total 
seguridad.

En esos casos, existen otros materiales 
termoplásticos con mejores características 
que el HDPE, que no están tan difundidos 
en el mercado.

Los otros materiales termoplásticos dis-
ponibles para sistemas de tuberías en apli-
caciones industriales son:

⚫ PVC: temperatura de trabajo ambiente 
(máxima 60°C); presión nominal hasta 30 
bar, según el diámetro; resistencia a ácidos 

inorgánicos fuertes y concentrados, álcalis 
concentrados y oxidantes; normalmente 
se usa en medidas ASTM – Schedule 80; se 
une por fusión química 

⚫ CPVC: material similar al PVC, con ma-
yor resistencia térmica (hasta 90°C)

⚫ PP: material similar al HDPE, con mayor 
resistencia térmica, hasta 80°C; se suelda

⚫ PVDF: material de ultra alta pureza y 
altísima resistencia química, soporta has-
ta 140°C; además es traslucido. Se une por 
soldadura

⚫ ECTFE: aun mayor resistencia química 
que el PVDF, incluso a álcalis concentrados 
calientes; hasta 120°C

En estos materiales, se producen no sólo 
tuberías y fittings, sino también válvulas 
(manuales y actuadas), instrumentación, 
bombas y tanques, etc. 

Tuberías de CPVC Schedule 80 en una planta de procesamiento de Carbonato de Litio a partir de 
Salmueras, en el Triángulo del Litio

Adiós a la corrosión en 
tuberías: termoplásticos -

más allá del HDPE
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Glencore

E l 18 de agosto, Glencore anunció la 
solicitud de adhesión de sus proyec-
tos El Pachón en la provincia de San 
Juan y Agua Rica en la provincia de 

Catamarca (los “Proyectos”), de los cuales es 
propietario en un 100%, en el Régimen de 
Incentivo para Grandes Inversiones (“RIGI”) 
de la Argentina, con una inversión de capital 
prevista de US$4.000 millones para el desa-
rrollo de Agua Rica y US$9.500 millones para 
el desarrollo de El Pachón (Fase 1) durante la 
próxima década1.

Se espera que los Proyectos combinados 
generen más de 10.000 puestos de trabajo 
directos durante la fase de construcción y 
más de 2.500 puestos de trabajo directos 
durante la fase operativa. Una vez que las 
solicitudes de adhesión hayan recibido su 
aprobación por parte de las autoridades 
relevantes, los Proyectos tendrán acceso a 
un marco económico de inversión atractiva 
y a largo plazo, así como a una mayor pro-
tección para los inversores.

Gary Nagle, CEO de Glencore, comentó:
“El presidente Milei y su administración me-

recen el reconocimiento por la implementación 
del RIGI. Este marco ha transformado el pano-
rama de la inversión en Argentina, actuando 
como un catalizador clave para atraer impor-
tantes inversiones extranjeras al país.

La presentación constituye un paso significati-
vo hacia el desarrollo de El Pachón y Agua Rica. 
Además, refuerza nuestro compromiso de larga 
data con Argentina, país en el que hemos sido un 
orgulloso inversor durante más de dos décadas.

Esperamos continuar trabajando con el go-
bierno nacional y las respectivas administracio-
nes de San Juan y Catamarca para hacer realidad 
estos proyectos, de tal forma que contribuyan a 
las economías provinciales y nacional, y afiancen 
la posición de la Argentina como una de las princi-
pales jurisdicciones mineras del mundo.”

Martín Pérez de Solay, CEO de Glencore 
Argentina, comentó:

“El RIGI constituye una plataforma clave para 
el desarrollo de los importantes recursos natu-
rales de Argentina, gracias a su capacidad para 
atraer significativas inversiones extranjeras.

Confío en que el sector minero puede contribuir 
de forma sustancial a la economía argentina con 

los proyectos El Pachón y Agua Rica, que respaldan 
la aspiración del país de convertirse en uno de los 
principales productores de cobre del mundo.”

El proyecto El Pachón es un yacimiento 
de cobre y molibdeno a gran escala ubicado 
en la provincia de San Juan. Actualmente, 
el proyecto cuenta con recursos minerales 
medidos, indicados e inferidos estimados 
en aproximadamente 6.000 millones de 
toneladas de mineral, con leyes promedio 
de 0,43% de cobre, 2,2 g/t de plata y 130 g/t 
de molibdeno.

El Proyecto Agua Rica es un yacimiento a 
gran escala de cobre, oro, plata y molibdeno 
ubicado en la provincia de Catamarca. Ac-
tualmente, el Proyecto cuenta con recursos 
minerales medidos e indicados estimados 
en aproximadamente 1.200 millones de to-
neladas de mineral, con leyes medias de 
0,47% de cobre, 0,20 g/t de oro, 3,40 g/t de 
plata y 0,03% g/t de molibdeno. El proyecto 
tiene previsto utilizar las instalaciones de 
Alumbrera, ubicadas a 35km del yacimiento 
de Agua Rica, para procesar el mineral, dan-
do lugar al proyecto MARA.  

Glencore solicitó la adhesión al 
RIGI de sus proyectos de cobre 

en la Argentina

Panorámica del
proyecto Agua

(Provincia de
Catamarca)
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AbraSilver Resource Corp. anun-
ció resultados de análisis de tres 
nuevos sondeos del programa de 
exploración Fase V en su proyec-

to Diablillos, donde participa con un 100% 
de propiedad.

Los últimos pozos perforados continúan 
ampliando la zona mineralizada con oro en 
Oculto Este, interceptando mineralización 
continua más allá del límite actual de los Re-
cursos Minerales. Estos resultados refuerzan 
el potencial de crecimiento continuo y desta-
can a Oculto Este como un área clave dentro 
del programa de exploración en curso.

RESULTADOS DESTACADOS DE 
PERFORACIÓN

⚫ Pozo DDH 25-060A: 60,0 metros con una 
ley de 1,05 g/t de oro desde los 230 metros, 
incluyendo:

◆  17,0 m con 2,83 g/t de oro
◆ 4,0 m con 6,68 g/t de oro
⚫ Pozo DDH 25-067: 16,0 m con una ley de 

1,74 g/t de oro y 17,3 g/t de plata desde los 
245 metros

⚫ Pozo DDH 25-068: 21,0 m con una ley 
de 1,51 g/t de oro y 49,5 g/t de plata desde 
los 188 metros, y 

◆ 64,0 m con 0,54 g/t de oro y 19,8 g/t de 
plata desde los 314 metros

John Miniotis, Presidente y CEO, comen-
tó: "Estamos muy entusiasmados de que 
nuestra campaña de perforación continúe 
ampliando la huella de la zona aurífera 
en Oculto Este. Estos últimos resultados 

demuestran la continuidad de la mine-
ralización más allá del recurso mineral 
contenido a cielo abierto y fortalecen aún 
más nuestra confianza en el potencial de 
crecimiento de Diablillos. Con tres equipos 
activos, seguimos enfocados en generar un 
mayor crecimiento de recursos minerales 
mientras avanzamos paralelamente con el 
Estudio de Factibilidad Definitivo.	

Dave O’Connor, Geólogo Principal, aña-
dió: "Estas nuevas intersecciones demues-
tran claramente que la mineralización 
aurífera se extiende más hacia el este de 
lo que se había modelado anteriormente. 
Nuestra perforación sigue concentrándose 
en esta área para determinar el tamaño to-
tal y la continuidad de esta zona de oro de 
alta ley en expansión."

ACTUALIZACIÓN DE LA FASE V 
DE EXPLORACIÓN

El programa de perforación Fase V, de 
20.000 metros, continúa avanzando de 
manera positiva con tres equipos de perfo-
ración activos. La zona de Oculto Este sigue 
siendo la máxima prioridad, con múltiples 
perforaciones de extensión realizadas para 
ampliar la zona mineralizada más allá del 
límite actual del Recurso Mineral. Los re-
sultados obtenidos hasta la fecha confir-
man una amplia zona de mineralización 
dominada por oro que se extiende al me-
nos 200 metros al este del límite actual del 
tajo abierto, lo que subraya el fuerte poten-
cial de expansión de recursos.

Paralelamente, la empresa comenzará 
próximamente con la perforación de al me-
nos dos pozos profundos en el objetivo de 
pórfido Cerro Blanco, cercano al área prin-
cipal, con el fin de evaluar un prometedor 
sistema de cobre-oro. En conjunto, estas 
iniciativas buscan tanto expandir la mine-
ralización conocida en Oculto Este como 
probar nuevos objetivos que puedan mejo-
rar aún más la escala general del proyecto 
Diablillos. 

AbraSilver

El programa de perforación Fase V de Diablillos incluye 20.000 metros con 3 equipos de perforación.

AbraSilver amplía la zona de 
oro en el proyecto Diablillos

Estamos muy 
entusiasmados de que 
nuestra campaña de 
perforación continúe 
ampliando la huella 
de la zona aurífera en 
Oculto Este

John Miniotis
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San Juan & Catamarca

San Juan avanza con la licitación de dos áreas 
mineras estratégicas en Iglesia

Catamarca: Desarrollo de la línea eléctrica
que optimizará el servicio en Fiambalá

E l Instituto Provincial de Explora-
ciones y Explotaciones Mineras 
(IPEEM) llevó adelante el jueves 28 
de agosto la apertura del primer 

sobre del Concurso Público de Ofertas para 
la exploración y eventual explotación de 
dos áreas clave en el departamento Iglesia: 
Del Carmen y Jagüelito.

En esta primera etapa, destinada a eva-
luar la capacidad técnica y financiera de 
las empresas interesadas, se presentaron 
dos compañías: Shandong Gold y Boroo de 
un total de 11 empresas que adquirieron el 
pliego de bases y condiciones. 

La apertura del primer sobre representa 
una etapa clave del proceso licitatorio, ya 
que permite verificar la solvencia técnica y 
financiera de las empresas. La segunda eta-
pa con la apertura del sobre Número 2, que 

abarca la oferta económica, determinará 
cuál de la compañía resulta adjudicataria. 

Este proceso se enmarca en el modelo 

de contrato de exploración con opción a 
explotación promovido por el Gobierno de 
San Juan a través del IPEEM. Este proceso 
es un paso importante para consolidar 
alianzas estratégicas que posicionen a la 
provincia entre las más destacadas por su 
potencial minero en la región y el mundo.

SOBRE LAS ÁREAS EN 
CONCURSO

Los proyectos Del Carmen y Jagüelito, se 
encuentran ubicados dentro del distrito 
minero Valle del Cura y pertenecen a la 
franja metalogenética de El Indio. Ambos 
proyectos presentan similitudes geológi-
cas y mineralógicas similares a la mina Ve-
ladero, por lo que son sitios reconocidos 
por su potencial aurífero. 

E l gobernador Raúl Jalil, junto al 
Ministro de Gobierno Fernando 
Monguillot, mantuvo una reunión 
con el CEO de Zijin-Liex, Gao Jian-

neng, para analizar los avances de los pro-
yectos que la empresa minera desarrolla 
en la provincia de Catamarca. Entre ellos, 
se destacó la construcción de la nueva lí-
nea de alta tensión de 132 kV que unirá 
Tinogasta con Fiambalá, una obra clave 
para responder a una histórica demanda 
de los fiambalenses.

Con una inversión adicional de US$20 
millones, el tendido eléctrico de 50 kilóme-
tros prevé finalizarse en diciembre y permi-
tirá no solo optimizar el suministro de ener-
gía en los hogares, sino también potenciar 
el turismo, la minería y la agroindustria. 
Actualmente, se realizan adecuaciones en 

la estación transformadora de Tinogasta 
y la instalación de dos transformadores de 
60 MVA en Fiambalá.

Durante el encuentro, también se abor-
daron temas vinculados a la logística y los 
permisos para las primeras pruebas de 
exportación por el Paso de San Francisco, 
además de la planificación de una planta 
de tratamiento de residuos que dará ser-
vicio a Tinogasta y Fiambalá, en coordina-
ción con el Ministerio de Ambiente.

En paralelo, Zijin-Liex lanzó una convoca-
toria laboral que despertó un gran interés 
en la comunidad. Desde la empresa desta-
caron la masiva respuesta y remarcaron que 
el entusiasmo no se limita a la búsqueda de 
empleo, sino también a la voluntad de capa-
citarse y sumarse a una industria minera en 
pleno crecimiento en la provincia. 

La nueva línea eléctrica demandará una 
inversión del orden de los US$20 millones

La apertura del primer sobre representa una 
etapa clave del proceso licitatorio
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Unico Silver

Unico Silver: Financiamiento por
A$25 Millones para acelerar el 

desarrollo de proyectos

U nico Silver Limited anunció que 
la compañía ha recibido compro-
misos firmes por A$25 millones 
para una colocación de nuevas 

acciones ordinarias totalmente pagadas 
a inversores institucionales y sofisticados 
tanto nacionales como internacionales.

ASPECTOS DESTACADOS

⚫ Compromisos firmes para recaudar A$25 
millones (antes de costos) mediante una 
colocación en un solo tramo a A$0,35 por 
Nueva Acción.

⚫ Fuerte respaldo a la operación por parte 
de una amplia gama de instituciones nacio-
nales e internacionales, incluyendo inverso-
res estratégicos clave en América del Norte.

Los fondos obtenidos de la Colocación se 
destinarán a:

⚫ Acelerar la exploración y el crecimien-
to de recursos mediante un extenso pro-
grama de perforación adicional de 30.000 
metros (RC y diamantina) en los proyectos 
Cerro León y Joaquín.

⚫ Actualizar la Estimación de Recursos 
Minerales (MRE) a fines de septiembre de 
2025 y en el cuarto trimestre de 2025, in-
corporando los resultados del programa de 
perforación actualmente en marcha.

⚫ Publicar un Estudio de Alcance Inicial.
⚫ Capital de trabajo general.

Todd Williams, Director General de Unico 
Silver, declaró:

“Esta financiación reduce significativa-
mente el riesgo de nuestra hoja de ruta de 

desarrollo al fortalecer nuestro balance y 
permitirnos intensificar agresivamente la 
perforación antes de dos actualizaciones 
clave de Recursos Minerales.

Ahora podemos reanudar de inmediato 
las perforaciones a principios de septiem-
bre, con más de 30.000 metros planificados 
entre Joaquín y Cerro León. Estos programas 
apuntan tanto a nuevos descubrimientos 
como a la expansión de recursos cercanos, 
en el marco de nuestra estrategia de de-
sarrollo PLUS 150 — que busca definir 150 
millones de onzas de plata equivalente, ex-
plotables a cielo abierto y de procesamiento 

simple, como base para nuestro Estudio de 
Alcance inicial.

La próxima Estimación de Recursos Mine-
rales, prevista para fines de septiembre, in-
corporará resultados de Cerro León y de los 
descubrimientos más recientes en Joaquín, 
incluyendo las prometedoras extensiones 
en La Negra SE y La Morocha SE.

En nombre del Directorio, doy la bienve-
nida a nuestros nuevos inversores institucio-
nales y agradezco a nuestros accionistas 
leales por su continuo apoyo, mientras for-
talecemos nuestra base accionaria y avanza-
mos de la exploración al desarrollo.” 

El capital financiará una campaña agresiva de perforación e hitos clave, 
incluyendo actualizaciones de recursos según el estándar JORC y un Estudio de 

Alcance. Los proyectos de plata están ubicados en la provincia de Santa Cruz

Unico Silver, y la posibilidad de perforar más de 30.000 metros entre Joaquín y Cerro León.
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Cotización
de minerales y metales

A continuación se brindan las cotizaciones promedio del mes de 
septiembre 2025 para los metales preciosos (oro, plata, platino y paladio) y 
los metales base (cobre, plomo, zinc, níquel, estaño y aluminio) expresados 

en dólares americanos por onza y libra, respectivamente.

Oro - Cotización Promedio septiembre

Platino - Cotización Promedio septiembre

Plata - Cotización Promedio septiembre

Paladio - Cotización Promedio septiembre

Máxima Anual		  3.594,55

Mínima Anual		  2.479,80

Promedio 9/25		  3.532,39

Promedio 9/24		  2.567,12

Máxima Anual		  1.474,00

Mínima Anual		   910,00

Promedio 9/25		   1.395,60

Promedio 9/24		   964,86

Máxima Anual		   1.297,00

Mínima Anual		   901,00

Promedio 9/25		   1.130,40

Promedio 9/24		   1.018,67

Máxima Anual		       40,97

Mínima Anual		       28,08

Promedio 9/25		       40,73

Promedio 9/24		       30,01
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Cobre - Cotización Promedio septiembre

Zinc - Cotización Promedio septiembre

Estaño - Cotización Promedio septiembre

Plomo - Cotización Promedio septiembre

Niquel - Cotización Promedio septiembre

Aluminio - Cotización Promedio septiembre

Máxima Anual		        4,59

Mínima Anual		        3,88

Promedio 9/25		        4,46

Promedio 9/24		        4,20

Máxima Anual		        1,47

Mínima Anual		        1,14

Promedio 9/25		        1,30

Promedio 9/24		        1,29

Máxima Anual		       17,51

Mínima Anual		       12,39

Promedio 9/25		       15,84

Promedio 9/24		       14,37

Máxima Anual		        0,96

Mínima Anual		        0,83

Promedio 9/25		        0,89

Promedio 9/24		        0,91

Máxima Anual		         8,14

Mínima Anual		         6,27

Promedio 9/25		         6,87

Promedio 9/24		         7,32

Máxima Anual		        1,24

Mínima Anual		        1,04

Promedio 9/25		        1,19 

Promedio 9/24		        1,11



LISTADO DE AVISADORES

ABRAFER
AGILENT
AGUARTEC
ALEX STEWART
ARGENTINA ORO PLATA & COBRE 2025
BAUMA INDIA
CAMPAMENTOS S.R.L.
CERRO VANGUARDIA
CIRIGLIANO
DEEV PERÚ
ECOMINERA
ELECTRICIDAD PANAMERICANA
EMERGENCIAS
ERA GROUP
EURO MINE EXPO
EXPO SAN JUAN 2026    
FERNANDEZ INSUA
FINNING
GECAMIN
GENNEIA
GEOTUB
GLENCORE PACHON
GROUPPIPE
IMARC 2025
INTERNATIONAL CARGO
IPH GLOBAL

LITIO EN SUDAMÉRICA
LITIO MEDIA PARTNERS
MACA
MARSHALL MOFFAT
MD PERFORACIONES
MELISAM
METIBAL
MICRO AUTOMACIÓN
MIEBACH
MILICIC
MODULAR HOMES
NEWMONT
PELTA CONSULTORA
PDAC 2026
PM GRUAS
PRC INGENIERÍA
PRELAST
RADIO-COM
RG PUMPS
SANDVIK
SCANIA 
SECCO
SOULE S.A.
TEC INSTRUMENTAL
WIM
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